Neuere Entwicklungen in der
Wachstumsékonomie

ie bestimmende Theorie

des dkonomischen Wachs-

tums war bis zur Mitte der
achtziger Jahre die neoklassische
Wachstumstheorie, basierend auf
den richtungsweisenden Beiirdgen
von Solow (1958) und Swan (1956)
Das Herzstiick der neoklassischen
Wachstumstheorie bildet die Annah-
me konstanter Skalenertrdge bei ab-
nehmenden Grenzertrdgen der Pro-

Die Wachstumstheorle hat erstmals
sent mehr als 30 .Iahren neue, BRI
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durch Modifizierung der Annahmen
beziiglich des Faktors Kapital —
wurden von Solow (1956) angedeu-
tet, aber nicht weiter verfolgt. Erst
die Protagonisten der neuen Wachs-
tumstheorie wiesen darauf hin, daB
in einem Modell mit konstanten Ska-
lenerirdgen nur konstante bzw. nach
unten  hinreichend  beschrinkte
Grenzeririge des Faktors Kapital
{unter Kapital wird in diesem Zu-

duktionsfaktoren Kapital und Ar-
beit’). Die Annahme abnehmender Grenzertrige des Fak-
tors {physisches) Kapital ist flir das wichtigste {(analyti-

Stand der Wachstumstheorie zur Mitte der
achtziger Jahre

sche} Ergebnis der neoklassischen Wachstumstheorie
von zentraler Bedeutung Sie bedingt, daB in einer ,neo-
klassischen Welt” {vollkommene Konkurrenz, vollkommene
Information usw } die langfristige Wachstumsrate des Pro-
Kopf-Einkommens {steady-state growth rate) weder von
der Rate der Kapitalakkumulation noch ven wirtschaftspo-
titischen MaBnahmen (z. B MaBnahmen zur Steuerung
des privaten Konsums bzw. der Sparquote) beeinfluBt
werden kann Ein langfristiges Wachstum des Pro-Kopf-
Einkommens ist im necklassischen Wachstumsmodell,
sieht man von einem exogenen Bevdlkerungswachstum
ab, nur mdgiich, wenn technischer Fortschritt zugelassen
wird. Der Faktor ,technischer Fortschritt" verhindert, daB

die Grenzertrdge des Kapitals und damit auch die Rate der _:

Kapitalakkumulation bzw das Pro-Kopf-Einkommens-
wachstum langfristig gegen Null tendieren Die Rate des
technischen Fortschritts muB jedoch im Rahmen dieses
Ansatzes von auBen®, also exogen vorgegeben werden
Technischer Fortschritt wird im neoklassischen Wachs-
tumsmodell als ein von Marktkriften unbeeinfluBter und
unbeeinfluBbarer Prozel verstanden

Formale Maoglichkeiten zur endogenen Erkldrung eines
langfristigen Wachstums der Einkommen im Rahmen
eines Modells mit konstanten Skalenertrigen — etwa

sammenhang die Summe aller akku-
mulierbaren Faktoren verstanden} eine ,endogene® Erkid-
rung eines langfristigen Wachstums der Pro-Kopf-Einkom-
men zulassen {Rebelo, 1991) Unter diesen Bedingungen
ist im Rahmen des ,neoklassischen® Modells ein wirt-
schaftspolitischer Einflug auf die langfristige Wachstums-
rate moglich (eine Anhebung der Sparquote wiirde z B in
diesem Modellzusammenhang das langfristige Wachstum
der Pro-Kopf-Einkommen beschleunigen).

Dle neoklasstsche Wachstumstheorl

ki :a-fa-;sf..;,;;‘g'ff;'igﬁag-e'

Die theoretische Schwiche des neoklassischen Wachs-
tumsmodells, das langfristige Pro-Kopf-Einkommens-
wachstum nicht wirklich, d h endogen erkldaren und damit
der Wirtschaftspolitik keine unmittelbaren Handlungsanlei-
tungen anbieten zu kdnnen, war letztlich die Ursache einer
grundlegenden Skepsis von Wirtschaftstheorie und Wirt-
schaftspolitik gegeniber diesem Ansatz, obwohl zahlrei-
che empirische Untersuchungen die Grundaussage der
neoklassischen Wachstumstheorie zu beststigen schei-

) Konstante Skalenertrage bedeuten daB eine beliebige proportionale Veranderung der beiden Produktionsfaktoren eine gleich grofie proportionale Verdnderung

des Qutputs bewirkt
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nen Empirische Wachstumsanalysen auf der Basis des
neoklassischen Modells (standard growth accounting) ha-
ben fiir die meisten Industrieldnder bestétigt, daB8 nur ein
geringer Teil des gesamiwirischaftlichen Produktivitéts-
wachstums durch den Mehreinsatz von {physischem} Ka-
pital und Arbeit erkldrt werden kann. Den groBten Beitrag
zur Erkldrung liefert die ResidualgréBe ,totale Faktorpro-
duktivitat® oder ,technischer Fortschritt® {siehe dazu u a
Baumol, 1986, Dowrick — Nguyen, 1989, Dowrick, 1992,
Maddison, 1991).

Auf internationaler Ebene konnie hingegen nur in be-
schranktem Umfang empirische Evidenz fur die implikatio-
nen des Standardmodells der neoklassischen Wachs-
tumstheorie gefunden werden. Unter den Ublichen neo-
klassischen Annahmen sind im sinfachsten Modellkontext
nationale Unterschiede des Pro-Kopf-Outputs (Produktivi-
t4t) auf das jeweils unterschiedliche Niveau der Kapitalin-
tensitét (physisches Kapital pro Kopf) zurlickzufiihren Bei
abnehmenden Grenzertragen ist demnach das Grenzpro-
dukt des Faktors Kapital in den weniger produktiven (&r-
meren) Landern hoher als in den ,reicheren® Neues Kapi-
tal wird daher in der kompetitiven und von Handelsbe-
schrankungen freien necklassischen Welt so lange in &r-
mere Lénder flieBen, bis die Kapitalintensitit bzw die Ka-
pitalgrenzertrdge ausgeglichen sind (Lucas, 1990). Die
neoklassische Wachstumstheorie postuliert somit in ihrer
ginfachsten Form (gleiche Praferenzstrukiur, gleiche
Technologie usw ) eine Konvergenz des langfristigen Pro-
Kopf-Einkommenswachstums zwischen armen und rei-
chen Ldndern Die &rmeren Lander schiieBen im typischen
neokiassischen Modell zu dem hgheren Wachstum der
reicheren auf und expandieren daher in der Aufholphase
{Catch-up) rascher als reiche Lander

Die Kritiker der neoklassischen Wachstumstheorie weisen
darauf hin, daB die empirische Evidenz eiher kaum
schrumpfenden Differenz zwischen dem langfristigen
Wachstum der Pro-Kopf-Einkommen der reichen [ndu-
strielinder und der L&nder der Dritten Welt gegen die nai-
ve neokiassische Konvergenzhypothese spricht {Romer,
1989) Mehrere reiche Lander konnten zwischen 1950 und
1990 ihren Wachstumsvorsprung gegeniiber der liberwie-
genden Mehrheit der armen L&ander sogar noch vergrd-
Bern {Dowrick, 1992). ,Growth miracles” (z. B. Japan, Sud-
korea, Taiwan, Hongkong; Lucas, 1993) blieben die Aus-
nahme Dies trug wesentlich dazu bei, dal sich etwa ab
Mitte der achtziger Jahre eine neue Generation von ,inno-
vativen* Okonomen wieder verstdrkt fiir Fragen der
Wachstumstheorie interessierte Ausgangspunkt war, die
theoretische Grundiage des neokiassischen Wachstums-
modeils kritisch zu hinterfragen und nach Wegen zu su-
chen, das Fundament dieser Theorie zu erneuern und
tragfahiger zu gestalten

Beitrag der neuen Ansidtze zum Theoriegebédude

Die Erneuerer der neoklassischen Wachstumstheorie
orientieren sich verstérkt an den Wurzeln der klassischen
Okonomie Sie steilen die von der neoklassischen Wachs-
tumstheorie ausgeblendeten Kernprobleme der klassi-
schen Okonomie an den Ausgangspunkt ihrer Uberlegun-
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gen: Wie |12Bt sich ein langfristiges Wachstum des Pro-
Kopf-Einkommens unter der Bedingung abnehmender
Grenzertrige, insbesondere im Zusammenhang mit dem
Faktor Kapital, endogen erklaren? Warum kdnnen Pro-
Kopf-Wachstumsraten zwischen Landern langfristig diver-
gieren? Welche (6konomischen) Faktoren bestimmen das
Wachstum (das Schrumpfen) der Bevidlkerungszahi?

Den ersten zwei Fragestellungen wird in den neueren An-
sdtzen ungleich mehr Augenmerk geschenkt als der letz-
ten Den endogenen Zusammenhang zwischen Bevdlke-
rungs- und Wirtschaftswachstum im Rahmen eines grund-
sé&tzlich neoklassischen Modells beleuchten u a Becker
— Murphy — Tamura (1920} Dieser Zweig der neuen
Wachstumstheorie wird im folgenden nicht kommentiert

Die neuen Strémungen in der Wachstumstheorie bauen
im wesentlichen auf den grundlegenden Beitrigen von
Romer (1986) und Lucas (1988) auf, die ihrerseits Anlei-
hen bei der Arrowschen Konzeption des ,,Learmng by-
doing“ nehmen (Arrow, 1962).

Die zentralen Modellstrukturen der neuen theoretischen
Ansdize lassen sich in vereinfachter Form folgenderma-
Ben darstellen: Anders als bei Arrow (1962) werden dyna-
mische Lerneffekie nicht mit der Akkumulation von physi-
schem Kapital (Maschinen und Bauten}, sondern mit der
Akkumulation von (dkonomisch relevantem) Wissens-
bzw Humankapital (intangible capital) in Verbindung ge-
bracht Dies entspricht einer Konzeption des Learning-by-
doing, die auf Uzawa (1965) zuriickgeht: Dynamische
Lerneffekte bzw neues Wissen konnen nur auf der Basis
von bisher akkumuliertem Wissen entstehen {neue Er-
kenntnisse in den Naturwissenschaften bauen in der Re-
gel auf bekannten mathematischen Theorien und Naturge-
setzen auf; die Desigher von neuer Computersoftware
greifen auf Erfahrungen der Softwareentwickiung der letz-
ten Jahre zurlck usw.) Dabei wird davon ausgegangen,
daB die Akkumulation des Wissens- bzw Humankapitals
zum Teil gewollte Konsequenz von unternehmerischen In-
vestitionsentscheidungen ist Unternehmen investieren in
.privates Wissen" (durch Investitionen in Forschung und
Entwicklung, Ausbildung usw ), das zusammen mit den
Faktoren Arbeit und physisches Kapital fur die Produktion
sowohl von Gitern als auch von ,neuem Wissen® verwen-
det wird Wissens- bzw Humankapital scheint somit in den
neuen Ansitzen als eigenstindiger Produklionsfaktor der
Unternehmen auf Dabei wird an der {neo-}klassischen
Annahme abnehmender Grenzertrdge fur akkumulierbare
Produktionsfaktoren auf mikrodkonomischer Ebene weiter
festgehalten Es wird somit angenommen, daB auch die
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von den Unternehmen direkt lukrierbaren Grenzertrdge
von neuem Wissen tendenziell sinken.

Traditionell wird Wissen im Zusammenhang mit techni-
schem Fortschriit in ,Grundlagenwissen” und ,angewand-
tes Wissen" unterschieden. Angewandtes Wissen hat in
der traditionellen Sichtweise alle Eigenschaften eines pri-
vaten Gutes (AusschiieBbarkeit, Rivalitat), d. h es kann
grundsitzlich gegen unentgeltliche Nutzung durch Dritte
geschiizt werden (z B. Patente, Lizenzen, Copyrights, Ge-
heimhaltung) Grundlagenwissen hat andererseits alle
Eigenschaften eines &ffentlichen Gutes (Nicht-AusschlieB-
barkeit, Nicht-Rivalitdt). Die neue Wachstumstheorie stellt
diese strikte Zweiteilung von (Skonomisch relevantem)
Wissen in Frage und behauptet, dall jegliches, auch ,rein
privates® Wissen grundsitzlich auch Eigenschafien eines
offentlichen Gutes aufweise. Selbst die reinste Art von an-
gewandtem Wissen k&nnen sich Dritte durch leichte Modi-
fikationen oder durch ,reverse engineering” unentgeltlich
zunutze machen (Grubel, 1992) Mit der Produktion von
privatem Wissen wird somit unbeabsichtigt ein ,Pool von
sffentlichem Wissen® bzw ein &ffentlich verfligbarer Wis-
sensstock gespeist, der von allen unentgeltlich genutzt
werden kann {Nachahmung bzw unentgeltliche Nuizung
unvolisténdig geschitzter Informationen, Design, Software
usw.)

Die Eigenschaft der partiellen Nicht-Ausschliebarkeit und
Nicht-Rivatitdt von (Gkonomisch relevantem) neuem Wis-
sen (z B ProzeB- und Produktinnovationen) ist fur die en-
dogene Erklarung eines langfristigen Pro-Kepf-Einkom-
menswachstums entscheidend Die positiven externen Ef-
fekte von neuem Wissen verringern die Produktionskosten
der Unternehmen und bedingen damit (auf gesamiwirt-
schaftlicher Ebene bzw. ,extern” aus der Sicht der Unter-
nehmen) steigende Skalenertrdge in der GUtsrerzeugung.
Bei geeigneter GroBe und Symmetrie der externen Effekte
ktnnen die durch den gesamten (privaten und o&ffentli-
chen) Wissensstock erzeugten steigenden Skalenertridge
etwa in der Guterproduktion die abnehmenden Grenzer-
trage von ,privatemn” Wissen (Uber-}kompensieren Damit
bleibt ein permanenter Investitionsanreiz fir alle Unterneh-
men im Verlauf des Akkumulationsprozesses bzw ein per-
manentes Pro-Kopf-Einkommenswachstum ,endogen® er-
halten. Die wirklich entscheidende Bedingung (Annahme)
in diesem Zusammenhang ist somit eing konstante bzw
rach unten beschrankte Grenzertragsraie der Gesamtheit
oder eines bestimmten Teiles der akkumulierbaren Pro-
duktionsfaktoren (z. B. Wissensstock).

Die neuen Wachstumstheoretiker stellen die mikrotkono-
mischen Krifte, die die Unternehmen laufend zur Produk-
tion von (Skonomisch relevantem) neuesm Wissen anre-
gen, in unterschiedlichen Modellzusammenhidngen dar
Homer (1986) und Lucas (1988) entwickelten ursplinglich
ihre Ideen in der Modellwelt der vollkommenen Konkur-
renz (mit ,externen® steigenden Skalenerirdgen), neuere
Stromungen — vor allem Grossman — Helpman (1981) —
greifen auf Produktdifferenzierung und unvoltkommens,
vor allem monopolistische Konkurrenz {d h mit ,internen®
und ,externen” steigenden Skalenertrdgen) zuriick und
stehen damit eher in der Tradition Schumpeters. Sie be-
Ziehen sich methodisch auf die innovativen modelltheoreti-
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schen Beitrage der modernen Industrietkonomie (z B Di-
xit — Stiglitz, 1977, Tirole, 1988). Auf den (sehr interessan-
ten) methodisch-analytischen Aspekt der neuen wachs-
tumstheoretischen Ansétze kann in diesem Aufsatz nicht
ndher eingegangen werden {siehe dazu vor allem Gross-
man — Helpman, 1991, Romer, 1989, Sala-i-Martin, 1990A,
1990B}

Wirtschaftspolitische Implikationen der neuen
Wachstumstheorie

Die Existenz von externen Effekten im Zusammenhang mit
Wissens- und Humankapital bedeutet im Modellkontext
der neuen Wachstumsthecorie, daB private Investition in
das Wissenskapital nicht die volle Rendite erbringen Die
Unternehmen investieren daher in ihrer Gesamtheit weni-
ger in das Wissens-~ bzw. Humankapital, als gesamtwirt-
schaftlich effizient wire Das Auftreten externer Effekie
fiuhrt daher zu suboptimalen ,Marktentscheidungen® und
zu gesamtwirtschaftlich ineffizienter Nutzung und Alloka-
tion von Wissen, Qualifikation und Ausbildung. Damit ist
die typische Voraussetzung fur wirtschaftspolitische Inter-
vention gegeben Durch geeignete wirtschaftspolitische
MaBnahmen kdnnen diese negativen Konsequenzen von
Markiversagen und Marktunvollkommenheiten auf das
langfristige Wachstum gemildert bzw. beseitigt werden
Als geeignete wirtschaftspolitische MaBnahme wird daher
von den neuen Wachstumstheoretikern die staatliche Sub-
ventionierung von Forschung und Ausbildung empfohlen.
Damit sollen den Unternehmen die entgangenen Ertrége
aus den Investitionen in Wissenskapital abgegolten und
die Wissensproduktion auf ein gesamtwirtschaftlich effi-
zientes Niveau angehoben werden

Diese zentraie wirtschaftspolitische Implikation der neuen
Wachstumstheorie mutet wie eine nachtrigliche modell-
theoretische Legitimierung einer seit Jahren gangigen
wirtschaftspolitischen Praxis an Die neue Wachstums-
theorie liefert gleichsam einen stringenten theoretischen
Unterbau fur die herkdmmliche Argumentation zugunsten
einer staatlichen Forschungsférderung bzw einer staatli-
chen Bildungs- und Ausbildungsférderung.

Eine weitere wichtige wirtschaftspolitische Implikation er-
gibt sich aus der Verbindung zwischen Wachstum und
AuBenhande! in den neuen wachsiumsthecretischen An-
s#tzen (Lucas, 1988, Rivera-Batiz — Romer, 1991, Gross-
man — Helpman, 1991) Der Stock an verfigbarem Wis-
sen wird fur eine Volkswirtschaft durch internationalen
Guter- und damit Informationsaustausch bzw durch 6ko-
nomische Integration (z B. Binnenmarkt) vergriBert Da-
mit kann durch die Beteiligung am internationalen Waren-
und iInformationshandel das langfristige Wachstum der
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Pro-Kopf-Einkommen h&her sein als im Fall der Autarkie
Freier und unbeschrédnkter internationaler Handel, insbe-
sondere intra-industrieller Handel (hier ist der informa-
tionsaustausch am intensivsten) erhdht den Konkurrenz-
druck unter den innovativen Unternehmen, wodurch zu-
sétzliche Wachstums- und Wohlfahrtsgewinne entstehen.
Er tragt ferner zur Vermeidung von Doppelgleisigkeit in
Forschung und Entwicklung bei und erhoht so die Produk-
tivitdt der Forschungs- und Entwicklungsressourcen,

Diese Argumente unterstreichen den Primat des Freihan-
dels auch aus wachstumstheoretischer Sicht Sie spre-
chen fir einen maglichst umfassenden Abbau von AuBen-
handelshemmnissen, insbesondere im Zusammenhang
mit dem intra-industriellen Handel, im Interesse eines
auBenhandelsinduzierten Wachstums Sie sprechen vor
altern aber auch fir eine moglichst umfassende Skonomi-
sche Integration. Die neuen Wachstumstheoretiker liefern
somit interessante modelitheoretische Begriindungen fur
das Argument, daB mit der Schaffung des EG-Binnen-
marktes nicht nur einmalige positive Niveau-, sondern vor
allem permanente Wachstumseffekte verbunden sind (sie-
he dazu u a Rivera-Batiz — Romer 1991}

Die generellen wirtschaftspolitischen SchiuBfolgerungen
der neuen Wachstumstheorie missen allerdings vor dem
Hintergrund der groBen Abhéngigkeit der Modellergebnis-
se von den jeweiligen Modellannahmen relativiert werden
(Sala-i-Martin, 1990A, 1990B, Sofow, 1991) In einem Mo-
dell mit internaticnatem Waranhandel sind die wirtschafts-
politischen Implikationen in hohem Mafie von den Annah-
men, insbesondere hinsichtlich der Diffusion von neuem
Wissen (nationale oder internationale Diffusion) und un-
terschiedlicher Ressourcenausstattung der einzelnen L&n-
der, anhéngig (siehe dazu vor allem die Zwei-Linder-Mo-
dellanalysen von Grossman — Heipman, 1991).

Zweifel an der wirtschaftspelitischen Relevanz der
neuen Wachstumstheorie

Fur die praktische Wirtschaftspolitik ist die SchluBfolge-
rung einer nach Branchen differenzierten Aushbildungs-
und Forschungsférderungspolitik eine der interessanteren
Implikationen der neuen Stromungen der Wachstumstheo-
rie. Die Differenzierung sollte sich demnach ausschlieBlich
an der Grobe der externen Effekie von privatwirtschaftli-
cher Forschung und Entwickiung bzw Ausbildung orien-
tieren. Die staalliche Férderungspolitik von privatwirt-
schaftlicher Forschung und Ausbildung basiert in der Pra-
Xis der meisten Lander zwar auf dem Prinzip der unterneh-
mensbezogenen Projekiférderung, dem Argument der
.Spill-overs® wird in der Regel bei der Dotierung der Sub-
ventionen aber kaum Bedeutung beigemessen.

Einer nach MaRlgabe der GriBe der externen Effekte diffe-
renzierten Forschungs- und Aushildungspelitik steht je-
doch das Hindernis entgegen, daB nicht einmal Uber die
quantitative Bedeutung der externen Effekte von For-
schung und Entwicklung insgesamt Konsens herrscht All-
gemein fehlen empirisches Wissen und geeignete MeR-
techniken zur Evaluierung von Spill-overs in diesem Be-
reich. Nach Schatzungen von Mansfield ef al. (1977) und
Scherer (1982) durfte die gesamtwirtschafiliche Ertragsra-
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te von Forschung und Entwicklung in den USA mehr als
doppelt so hoch sein wie die privatwirtschaftliche Skepti-
ker bezweifeln dies und warnen davor, externe Effekte,
insbesondere im Zusammenhang mit Forschung und Ent-
wicklung, zu Uberschitzen {(z. B Solow, 1991, Tichy, 1991,
Grubel, 1992} Noch gréBer ist die Skepsis gegenuber
branchenspezifischen Unterschieden von Spill-overs Hier
sind das empirische Informationsdefizit und das MeBpro-
blem am grdBten. So 8Bt sich (zur Zeit) empirisch nicht
einmal hinreichend zuverldssig evaluieren, ob traditionell
forschungs- und ausbildungsintensive Branchen bzw. Un-
ternehmen in Relation zu den eingesetzten Forschungs-
mitteln mehr oder weniger Externalitdten erzeugen als we-
niger forschungsintensive Branchen oder Unternehmen
{Bletschacher — Klodt, 1992) Einem gleichmiBigen For-
dersatz uber alle Branchen bzw. Unternehmen ist daher
mit Skepsis zu begegnen, da dadurch moglicherweise al-
lokative Fehlentwicklungen noch gefdrdert wilrden

wieo s

Die Skepsis gegeniliber der empirischen Relevanz von ex-
ternen Effekten im Zusammenhang mit jeder Art von ange-
wandter Forschung und Ausbildung — und damit gegen-
Uber deren verstarkter direkter Fdrderung — wird von eini-
gen Autoren (z B. Grubel, 1992) u a. damit begriindet,
daB in einer freien Gesellschaft eine Tendenz besteht, ex-
terne Effekie durch die Herausbildung neuer Institutionen
zu internalisieren. Dieses Argument basiert auf Uberlegun-
gen des Nobelpreistragers Coase (1960, 1988) Der ,Coa-
se-Ansatz® hat jedoch Grenzen (siehe dazu u a. Milgrom
— Roberts, 1992, Veljanovski, 1982), insbesondere kann
die Bildung von effizienten ,Coase-Institutionen® durch
Barrieren (Transaktions- und Koordinationskosten) ver-
bzw behindert werden Das tatsédchliche AusmaB dieser
Behinderungen ist primér eine empirische Frage Diese
Frage stelien sich jedoch die neuen Wachstumstheoretiker
nicht Dies sei, so Grubel {1992), ein schwerwiegendes
Versdumnis, denn es gebe zahlreiche, aus Industrie- und
Landerstudien bekannte Institutionen, welche vor allem
der Internalisierung von externen Effekten aus Forschung
und Bildung dienten. Existenz und Wirken solcher Einrich-
tungen wirden zu ernsthafter Skepsis und zur duBersten
Vorsicht bezlglich der empirischen Relevanz der verblei-
benden externen Effekte und deren Subventionswiirdigkeit
berechtigen (Grubel, 1992).

Grubel (1992} erwihnt als Beispiel fur eine erfolgreiche
Coase-Institution zur Internalisierung von externen Effek-
ten aus Forschung und Ausbildung u. a. die japanischen
Keiretsu (Firmengruppen, die durch gegenseitigen Aktien-
besitz miteinander verbunden sind). Diese Firmengruppen
werden vor allem strategisch gegriindet, das Hauptinter-
esse besteht in der Bereitstellung und Verbreiterung von
Informationen, die der Produktentwicklung, der Technolo-
gie und dem Marketing dienan

(FF)
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Ein weiteres Beispiel sind dig in einigen Branchen {z B
Auioindustrie, Halbleiterindustrie, Pharmaindustrie) be-
reits Ublich gewordenen Kooperationsabkommen und
Joint Ventures zum Zweck der rascheren Verbreitung und

ln hochentwmkelten lndustrlestaaten besteht eine
Tendenz, externe Effekte durch dne Blldung neuer

Instltutlonen ZU mternal:szeren In Osterrewh besteht em
Defizit an solchen lnstltut:onen Eine seiner Hauptursachen :

"-:dl.irfte die klein- bis’ mlttelbetrnebllche TR
' Unternehmensstruktur sein. B i

gemeinsamen Nutzung von Forschungsergebnissen Eine
spezielle Auspragung dieser Coase-Institution sind Uber-
regionale bzw. internationale Unternehmensnetzwerke Sie
internalisieren die durch vertikale und horizontale Interak-
tionen von unterschiedlichen (eigenstdndigen) Unterneh-
men (Design, Vorproduktion, Fertigung usw) erzeugten
externen Effekie Uber ein integriertes Netz von Informa-
tionsfiissen (z B. institutionalisierter Austausch von tech-
nischem und administrativem Wissen)

Eine weitere Kategorie von Coase-Institutionen sind geo-
graphische Ballungen von industriellen oder industriena-
nen Unternehmen Die rdumliche Ndhe ermdglicht den effi-
zienten und raschen Austausch von Iinformationen, die Zu-
sammenarbeit in der Technologieentwicklung, die Grin-
dung gemeinsamer Schulungs- und Forschungsstitten
u 4. und darilber hinaus eine ,Arbeitsteilung® in verschie-
denen anderen Bereichen (z. B. Soziales, Arbeitsmarkt, In-
frastrukiur} Porter (1990} dokumentiert fur Deutschland,
Japan, die Schweiz und die USA, daB jene Industrien, die
sich durch hohen technologischen Innovationsstand, ho-
hes Produktivitdtswachstum und Uberdurchschnitiliche in-
ternationale Wettbewerbsfahigkeit auszeichnen, regional
zusammengeballt sind Er fuhrt die Erfolge dieser Regio-
nen groBteils auf die durch die ortliche Nahe ermdéglichte
Internalisierung von technischen und anderen Externalita-
ten zuriick

Der Hinweis von Grubel auf die Existenz und das Wirken
von Institutionen zur Internalisierung von exiernen Effek-
ten aus angewandter Forschung und Ausbildung ist, ins-
besondere aus dsterreichischer Sicht, von besonderem
Interesse Es spricht viel dafur, daB in Osterreich ein
strukturelles Defizit an solchen Institutionen besteht. Die
Barrieren bzw. Transaktions- und Koordinationskosten im
Zusammenhang mit der Griindung von effizienien Coase-
Institutionen im Bereich privatwirtschaftlicher Forschung
und Entwicklung diirften gerade in Osterreich u a auch
wegen seiner kiein- bis mittelbetrieblichen Unternehmens-
strukiur sehr hoch sein Dies kénnte einer der Grinde flr
die vergleichsweise geringe privatwirtschaftliche For-
schungs- und Eniwicklungstitigkeit in Osterreich sein

Auch ohne genaue Kenntnis der empirischen Details
spricht einiges dafur, angewandte Forschung und Ausbil-
dung in einem solchen Kontext nicht direkt, sondern indi-
rekt durch Senkung der Transaktionskosten fur die Grin-
dung neuer Coase-Institutionen zu férdern Dieser indirek-
te Weg der Forschungs- und Technologiefdrderung greift
nicht unmittelbar in unternehmerische Enischeidungs-
bzw in konkrete Forschungs- und Innovationsprozesse
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ein, er schafft vielmehr die institutionellen Voraussetzun-
gen fur unternehmerische Entscheidungen in Forschung
und Entwicklung, die (hinreichend} nahe an optimale
Marktissungen herankommen Die Wahrscheinlichkeit,
daB informationsdefizite itber die GroBenordnung der ex-
ternen Effekte zu wirtschaftspolitisch verursachten Markt-
verzerrungen mit hohen gesellschaftlichen Folgekosten
fuhren, ist bei diesem indirekien Ansatz geringer als in der
selekiiven projektbezogenen Forschungs- und Technolo-
gieférderung (siehe dazu u a Hahn, 1993} Die vorwie-
gend klein- bis mittelbetriebliche Wirtschaftsstruktur in
Osterreich 148t darlber hinaus die Gefahr, daB mit be-
stimmten Coase-institutionen {privaiwirtschaftlichen For-
schungsunternehmen, Forschungskooperationen, Unter-
nehmensnetzwerken usw ) wettbewerbspolitisch uner-

' Wachstumstheorle hange darube'r hmahs n'n 4hohem Maﬁe i

“ muB d aher bei det Bew "'rtung der w:rtschaftspolltlschen

_}::blshelf vorl_legenden statlstlschen Untersuchungen :

von: Struktur und;Annahmen des Modells ab. Diesem Aspekt_j\

eutung der nen .achstumstheorie
; esondere Aufmerksamkelt geschenkt werden.

wlnschte Effekte verbunden sein kénnten (z. B Kartellbe-
strebungen, Benachteiligung von Konsumenten und Liefe-
ranten), vergleichsweise gering erscheinen

Kurzes Resiimee

Aus der Sicht der praktischen Wirtschaftspolitik und der
empirischen Wirtschaftsfoschung ist der ,Nuizen" der Bei-
trage der neuen Wachstumstheorie zur Zeit noch nicht
(endgilltig} zu bewerten GroBteils unbestritten sind die in-
novativen Beitrage der neuen Wachstumstheorie auf dem
Gebiet der theoretischen Analyse lhre Modellansitze ha-
ben zur Erweiterung des methodischen Instrumentariums
fur die theoretische Analyse langfristiger Wachstumspro-
zesse unter zum Teil nicht-kompetitiven Marktbedingun-
gen und zum besseren theoretischen Verstdndnis der Wir-
kungsweise wirtschaftspolitischer MaBnahmen in diesen
komplexeren Modellzusammenhangen wesentlich beige-
tragen Damit wurde die Diskussion um wachstumspoliti-
sche Instrumente bereichert und die Bedeutung von pri-
vatwirtschaftlicher Forschung und Emwickiung, Ausbil-
dung und internationalem Handel fir den langfristigen
okonomischen Wachstumsprozef auf eine sachlichere
theoretische Grundlage gestellt

Der praktischen Umsetzbarkeit der wirtschaftspaolitischen
Implikationen (z B Forderung von Forschung und Ent-
wicklung im AusmaB der damit verbundenen externen Ef-
fekie) sind jedoch enge Grenzen gesetzi Grodtes Hinder-
nis dabei sind der hohe Informationsbedarf und der gerin-
ge Grad an Operationalitdt der zentralen theoretischen
Bausteine (z. B. Wissenskapital, Humankapital) Die analy-
tischen SchluBifolgerungen der neuen neoklassischen
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Dje Relevanz der neuen (endogenen) Wachstumstheone fur dze prakt;sche ertschaftspo!itlk Wtr’d durch neuere empmsche

Untersuchungen auf: cier Basns Yon ‘grweiterten’: neokEa351schen Wachstumsmodellen relativiert ‘Mankiw-— Romer-—. Wail,

{1992)y:und: Barro = Sala-i- Martm {1992A) finden empmsche Evidenz fUr eine bedmgte Version der neoklassmchen ‘Konver-

genzhypothese (Determmanten des ,,steady -gtaie’ growth“ werden konstant gesetzl) auf der Grundlage emes neoklassnschen
\d

L4 dér'am Begmn des Catchlng up“ {z.B: Os’{europa) emen trotz allem pessmlstlschen ScthB Dasum. das Humankapttal

erwe_lterte _n_ ok!ass;sche Wachstﬂmsmodeii rmp[rzrert enne doppelt 80 [ange ,,Halbswertzelt des Konvergenzp{ozesses (35

ein: Postu[at (konstante Rate des technzscheﬂ Fortschrtﬁs i der ,,alten neoklass;schen Wachs’eumstheorte)
ostuEat (konstante Grenzertrage des Wlssens in der neuen neoklasmschen Wachstumstheone) ersetzt

Wachstumsmodelle sind darliber hinaus in der Regel in
hohem MalBe von Struktur, Annahmen und Parameterkon-
figuration der Modslle abhingig Darin teilt die neue
Wachstumstheorie das Schicksal der neuen Aufenhan-
delstheorie (z B Helpman — Krugman, 1985), deren Be-
deutung flir die praktische Wirtschaftspolitik aus &dhnii-
chen Griinden bisher sehr beschréankt geblieben ist
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