Industriestandorte

Raumliche Entwicklungsmuster der

osterreichischen Industrie

Einfilhrung

Industrien altern. Die Nachfrage- und Produktionsent-
wicklung von Produkten oder Industriebranchen wird
als ein zyklischer Prozel aufgefaft, der sich aus meh-
reren Phasen (etwa Innovation — Wachstum — Satti-
gung — Rilckgang) zusammensetzt (“Produktzyklus-
hypothese®). In “alternden Industrien® tendiert die
Nachfrage zur Sattigung, die Produktionstechnologie
zur Standardisierung und zu steigenden Skalenertra-
gen (val. Baflance, 1987). Die Nachfrage séttigt sich,
weil die relativen Preise steigen, wenn die Moglich-
keit der technischen Weiterentwicklung kleiner wird,
sodall héherwertige Substitut-Giter vorgezogen wer-
den Die Geschwindigkeiten von technischem Fort-
schritt und Nachfrageexpansion beeinflussen einan-
der wechselseitig (vgl. Nelson — Winter, 1975). Bei
raschem Qutput-Wachstum wéchst die Produktions-
technologie in steigende Skalenertrdge hinein, in
einer Phase der Wachstumsschwiéche beeintrachti-
gen unterdurchschnittliche Gewinne und Rigiditaten
die Entwicklung der Produktivitdt (vgl. Kaldor-Ver-
doorn-Hypothese)

Unter regionaldkonomischen Gesichtspunkten
kommt mit der raumlichen Kapitalmobilitdt ein weite-
res Entwicklungsmerkmal hinzu. Regionale Produkt-
zyklusmodelle leiten fur alternde Industrien einen
Standortpfad ab. Nach der géngigen Theorie, die auf
Vernon (1968) und Hirsch (1967) zuriickgeht, beginnt
der Eniwicklungsweg von Produkten in den Innova-
tionszentren und endet in der Peripherie. Die Analyse
konzentriert sich auf die Fragen: An welchen Stand-
orten werden gewdhnlich Innovationen durchgefiihrt
{vgl Tichy, 1985), und unter welchen Bedingungen
bzw. zu welchen Standorten wandert das Kapital (zur
Formalisierung vgl. Andersson — Johansson, 1984)7
Zumeist wird die rdumliche Kapitalmobilitdt durch Un-
terschiede zwischen den Lé&hnen fir ungualifizierte
Arbeitskréfte (*Faktorausstattungsprinzip®} erklért

Dieser Beitrag ergénzt das Faktorausstattungsprinzip
um den Faktor Boden, den Produktzyklusmodelle —
offensichtlich wegen ihrer internationalen Konzeption
— kaum berlcksichtigen Vor allem aber stellt er die
Skalenertrige in einen unmitietbaren raumlichen Zu-
sammenhang, indem er das “Akzessibilititsprinzip® in
das Produktzyklusmeodelt einbringt. Die theoretischen
Zusammenhinge werden hier jedoch nicht einge-
hend analysiert, sondern nur zu Grundlagen fir eine

empirische Untersuchung der dsterreichischen indu-
strie zusammengefalt. Im Mittelpunkt steht eine Kias-
sifikation der osterreichischen Industrie unter regio-
naldkonomischen Gesichtspunkten Die Untersu-
chung geht in erster Linie der Frage nach, ob die
Osterreichische Industrie einheitlichen Wettbewerhs-
und Standortbedingungen unterliegt, oder ob ihre
Produkte verschieden “alt® sind und unterschiedliche
Entwickiungspfade durchlaufen.

Theoretische Grundlagen

Standortprinzipien der Kapitalmobilitat

Faktorausstattungsprinzip

Nach dem Faktorausstattungsprinzip tendiert das Ka-
pital zu Standorten mit relativ niedrigen Faktorpreisen
der jeweils anderen Produktionsfaktoren Der Preis
eines {regional nicht vollkommen mobilen) Produk-
tionsfaktors ist dort vergleichsweise billig, wo er
reichlich vorhanden ist Das Faktorausstattungsprin-
zip bewirkt eine dezentrale Standortstruktur: Die In-
dustriebetriebe tendieren zur Peripherie. Das Aus-
stattungskriterium wird dann zu einem wichtigen
Standortfaktor, wenn das Verhalinis der eingesetzten
Produktionsfaktoren sich wenig verandert. Wenn also
der technische Fortschritt zur Substitution eines rela-
tiv knappen Faktors nicht oder nur langsam voran-
schreitet, dann ist die Wahrscheinlichkeit groB, daB
die Produkiionstechnologie dorthin transferiert wird,
wo der intensiv eingesetzte Produktionsfaktor relativ
billig ist.

Die Ausstattung mit dem Fakfor “Boden® gerat insbe-
sondere bei starkem Wachstum der Produktionska-
pazitdten in einen Engpal Das Unternehmen verla-
gert entweder sdmtliche Unternehmensfunktionen
(“Vertagerung® i e S ) oder nur flaichenverzehrende
Fertigungen auf Standorte mit billigeren Grundstiik-
ken (rdumlich-funktionale Arbeitsteilung) Da die Pro-
duktionsbedingungen teilweise noch an die vor der
Wachstumsbeschleunigung vorherrschenden kon-
zentrierenden Standortkrafte (z. B. von Agglomeratio-
nen} gebunden bleiben, fGhrt die Wanderung nach
dem Bodenpreisdifferential von den friheren Stand-
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orten nicht weit weg. In erster Linie bewirkt die Lage-
rente des Bodens eine Dezentralisierung der Indu-
striestandorte und eine unternehmens- oder bran-
cheninterne Spezialisierung innerhalb ven Verdich-
fungsregionen (Suburbanisierung)

Der Faktor “Arbeit* wird als Standortkriterium umso
bedsutsamer, je mehr das Produktivitdtspotential
ausgeschdpft ist oder je weniger sich die Grenzpro-
duktivitét an den einzelnen Standorten unterscheidet
Da sich die Produktionstechnologie im Lauf der Ent-
wicklung standardisiert bzw trivialisiert, verliert die
Qualifikation der Arbeitskrafte an Bedeutung insbe-
sondere bei stationdrer Nachfrage fehlt die Dynamik,
um der relativen Verteuerung unqualifizierter Arbeits-
kréfte durch Produktivitidtsfortschritte entgegenzu-
wirken. Die Produktionsstatten “wandern” dann in
entwicklungsschwache Regionen, wobei sich das
Standortnetz viel weiter ausdehnt als durch die Mobi-
litdt aufgrund der Bodenpreise. Diese Form der rdum-
lichen Arbeitsteilung basiert auf interregionalen, inter-
nationalen und in manchen Féallen globalen Entwick-
lungsdisparitaten. Mit der Verdichtung der Telekom-
munikationsnetze und der verbesserten Crganisation
transnationaler Konzerne verschieben sich die ar-
beitskostenorientierten  Direktinvestitionen immer
mehr zu dispositiven und informationsverarbeitenden
Tatigkeiten (z. B. Forschung und Entwicklung) Dabei
werden die Unterschiede zwischen den Arbeitsko-
sten hdherqualifizierter Arbeitskréfte in den Agglome-
rationen der hoherentwickelten industriestaaten ge-
nuizt.

Akzessibilititsprinzip

Fur nicht vollstéandig mobile Glter tendiert das Kapi-
tal hach dem Akzessibilitatsprinzip zu Standorten mit
hoher relativer Grenzproduktivitdt Die *Akzessibili-
tat” ist ein Lagekriterium innerhalb von Marktgebie-
ten Sie bezieht sich auf die Liefer- und Kommunika-
tionsbedingungen, die von der raumlichen Verteilung
der Marktteilnehmer sowie vom Zugang zu Verkehrs-
und Kommunikationsnetzen abhéngen. Dieses Lage-
kriterium wird dann zu einem wichtigen Standortfak-
tor, wenn die Produktionstechnologie geéndert wird
Da Orte mit guter Akzessibilitdt Standorte mit hohen
Skalenertrdgen sind, geht von diesem Mobilitéisprin-
zip eine konzentrierende Wirkung auf die Standort-
struktur aus. Die Bedingungen flr die Akzessibilitat
édndern sich mit dem Produktzyklus: Einzelne Orte
mit hohem Produktivitdts- und/oder Erléspotential
verlieren an Bedeutung zugunsten der Erreichbarkeit
von moglichst vielen Orten, jedoch mit jeweils gerin-
gerer Maoglichkeit, Gewinne zu erzielen. Das Produk-
fionskapital wandert von den dominanten Knoten
eines Marktnetzes zu den zentralen Knoten in guter
Verkehrsiage. Im Gegensatz zum Faktorausstat-

tungsprinzip fuhrt der Standortpfad der Akzessibilitat
nicht an den Rand, sondern zur Mitte

Wegen der Unterschiede in Transportkostenempfind-
lichkeit und Netzwerkstruktur wird die Akzessibilitat
fur Bezugs- und Absatzmérkte getrennt skizziert.

Bezugsmirkte

Die rdumliche Organisation der Bezugsmarkte beein-
fluBt die Standortwah! vor allem in jenen Industrie-
zweigen, die im Produktionsprozel schwer transpor-
tierbare Vorprodukte einsetzen. Wenn die Transport-
kosten gewichtsempfindiich (wie z. B. bei Grundstof-
fen) und die Vorprodukte schwerer als das Fertigpro-
dukt sind, erfolgt die Verarbeitung am Ort des Ab-
baus (von Rohstoff oder Energie) Die Produktion ist
an den Standort giner erschdpfbaren Ressource ge-
bunden, die unterschiedliche Wertigkeit der Fundorte
begrindet eine Qualitatsrente

In der weiteren Entwicklung tendiert die Produktions-
technik zu mehr Effizienz und hdherer Kapitalintensi-
tat, wobei die abnehmenden Grenzertrdge im Abbau
der Ressourcen das Wachstum der Produktivitdt be-
grenzen: Die Nahe zum Rohstoff verliert als Standort-
faktor flr die Verarbeitung an Bedeutung. Insbeson-
dere der technische Fortschritt im Transport von
Massengltern dehnt die Bezugsmérktie auf uner-
schopfte, hochwertige und entferntere Ressourcen
aus. Die Standorte verlagern sich vom fruheren Roh-
stoffzentrum zu jenen Verkehrsknoten, wo das Vor-
produkt verladen werden muB (z. B Klstenhifen bei
Schiffslieferungen aus Ubersee). Bevorzugt werden
jene Verladeorie, von denen moglichst viele Nachfra-
ger leicht zu erreichen sind An diesen Verkehrskno-
ten werden die Produktionskosten durch Skalenef-
fekte bei relativ niedrigen Transportkosten minimiert

Absatzmarkte

Die rdumliche Organisation der Absatzmarkte beein-
fluBt die Gewinne aus jenen Produkten, die nicht an
allen Standorten die gleichen Erlése bringen Wenn
die Einkommenselastizitdt der Nachfrage nach einem
Produkt hoch ist, wihlen die Unternehmen ihren Pro-
duktionsstandort in einkommen- und bevdlkerungs-
starken Regionen mit hohen Grenzerlésen, Nicht sel-
ten entwickelt sich eine solche Region zu einer Ag-
glomeration von Produzenten, vor allem denn, wenn
externe Informationseffekte die Unsicherheit der
Marktteilnehmer und die Transaktionskosten verrin-
gern. Um solche Standortkonzentrationen spannen
sich Marktgebiete mit groBer AuBerer, aber (aufgrund
der hohen Umsatzanteile des nahen Absatzzentrums)
kleiner mittlerer Reichweite
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Wenn die Nachfrage weniger einkommens- als preis-
elastisch reagiert und das rdumliche Gefélle der
Grenzerldse relativ flach ist, wichst die Bedeutung
der Entfernungen auf dem Markt fir die M&glichkeit,
Gewinne zu erzielen. Bei transportkostenempfindli-
cher Nachfrage nahert sich der Ort des hédchsten
Umsatzpotentials jenem zentralen Verkehrsknoten,
wo die gesamten Weglangen (und Transportkosten)
minimiert werden Die Marktgebiete verdichten sich,
die duBere Reichweite wird kleiner und die mittlere
Reichweite dehnt sich aus Mit dem Ansteigen der
Zahl und der raumlichen Streuung von Produktions-
standorten {inmitten kieinerer Marktgebiete) nahert
sich das Angebot einer wohlfahrtsoptimalen, flachen-
deckenden Versorgung

Zentrale Regionen eignen sich auch am besten flr
Betriebe, die Spezialprodukte erzeugen oder vollau-
tomatisiert arbeiten. In beiden Fallen bestimmt das
firmenspezifische Know-how die Konkurrenzfihig-
keit, sodaB Faktorausstattung oder Agglomerations-
effekie als Standortfaktoren weniger wichtig sind. Die
Strategie der Produktdifferenzierung entwickelt die
Produkteigenschaften mit dem betriebsspezifischen
Humanikapital und Uber interne Informationskanéle
weiter, und fur die vollautomatisierte Produktion er-
Ubrigen sich Uberlegungen zur Faktorausstattung
Hingegen wird die Akzessibilitat wegen der Skalener-
trége bei méglichst groBem Absatz zu einem wichti-
gen Standortkriterium — allerdings auf Absatzmark-
ten, die gréBer sind als die von preiselastischen ho-
mogenen Produkten, Fiexible Produktionssysteme
nutzen “Economies-of-scope“-Effekte dort am be-
sten, wo moderne Telekommunikationssysteme gute
Akzessibilitdt gewahrieisten. Hier lassen sich die neu-
en Logistik-Konzepte zur Reduktion von *“toten Ko-
sten® und Fixkosten gut verwirklichen

Diese zwei Mobilitdtsprinzipien — Faktorausstattung
und Akzessibilitdt — fligen sich flr ein dem Ublichen
Produktzyklus unterworfenes Gut zum folgenden
*idealtypischen® Standortpfad zusammen.

Standortpfad fiir ein Gut im Produktzyklus

Damit sich eine Erfindung als Innovation durchsetzt,
missen eine Reihe von synergetischen Vorausset-
zungen an den Standert erflUllt sein Der Produktzy-
klus setzt an Orten ein, die spezifische Produktions-
faktoren flr eine nicht transferierbare Technologie
und die vielfiltigen externen Effekie der “urbanization
economies® in besonders hohem Ausmal vereinen
Mit groBer Wahrscheinlichkeit erfolgen Produktinno-
vationen in Agglomerationen von hochentwickelten
Industriestaaten Diese “Zykluspole® lben fiir junge,
kleine Unternehmen des Hochtechnologiebereichs
*Saatbeetfunktionen® aus {vgl. AHothwell — Zegveld,

1981) Wegen der hohen Transaktionskosten wird der
Absatz hauptsachlich durch die Grenzerldse am Pro-
duktionsstandort bestimmt. Fur die Durchsetzung
von Prozefiinnovationen sind hochwertige Ressour-
cen mit hohen Grenzertragen “singulare® Standort-
faktoren.

In der Wachstumsphase setzt eine Standardisierung
von Produktion und Produkt ein Die Technologie 188t
sich leichter auf andere Standorte transferieren, und
das Produkt 188t sich leichter an neuen Markiorten
absetzen als in der Phase der Innovation. Die Anfor-
derungen an die Ausstattung des Standortes mit Pro-
duktionsfaktoren sind weniger differenziert, die Ge-
winne werden standortabhangiger. In einem flexible-
ren Zusammenhang zwischen Produktion und Stand-
ort beginnen fiir homogene Produktionsfaktoren das
Faktorausstattungsprinzip und zur Nutzung von Ska-
leneffekten das Akzessibilitdtsprinzip zu wirken.

In der “progressiven” Wachstumsphase wird die Ak-
zessibilitdt eines Standortes in erster Linie von der
GroBe einzelner, fir den Bezug oder Absatz beson-
ders wichtiger Orte bestimmi. Neben den innova-
tionszentren entstehen frihe Imitationszentren Die
hohen Grenzerlse grofer Absatzzentren oder die
hohe Grenzproduktivitdt hochwertiger Rohstoffvor-
kommen beglnstigen die Bildung von Agglomeratio-
nen mit “localization economies” als externen Effek-
ten der Spezialisierung. Durch die Konzentration wird
der Faktor “Boden® knapp, und die Produktionskapa-
zitdten tendieren zu den Réndern der Agglomeratio-
nen.

In der “degressiven” Wachstumsphase werden die
Kapazitatseffekte der Agglomerationen schwécher,
weil sich in den Rohstoffzentren die Grenzproduktivi-
tdt oder in den Absatzzentren die Grenzerldse (bei
sinkender Einkommenselastizitadt) verringern Die
Produktion der Giiter am unteren und am oberen En-
de der vertikalen Skala entwickelt sich gegensétzlich:
Die Transportkostenempfindlichkeit der Rohstoffe
sinkt mit dem *Materialindex” {Verhéltnis der Gewich-
te von Input- und Qutputmaterial), wahrend sie bei
den konsumreifen Fertigprodukien wegen der erhdh-
ten Preiselastizitdt zunimmt. Die zur Nutzung der
Skalenertrdge optimalen Standorte der rohstofiverar-
beitenden Produktion verlagern sich von den Orten
geringster Transportkosten weg und jene der Fertig-
produkte zu diesen hin. In beiden Féllen wird in zen-
tralen Regionen um Verkehrsknoten am glnstigsten
produziert. Diese liegen in der “Mitte* von Bezugs-
markten, die sich ausgedehnt, und von Absatzmérk-
ten, die sich verdichtet haben

Je mehr sich die Nachfrage séttigt und je weniger der
technische Forischritt voranschreitet, desto stérker
wird die Tendenz zur Peripherie. Das Faktorausstat-
tungsprinzip wird zum wichtigsten Standortkriterium,
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weil die Unternehmen versuchen, durch Produktion in
Billiglohnregionen Konkurrenzvorteile zu erzielen Fdr
den Absatz werden weniger entwickelte (zumeist
dicht bevdlkerte) Regionen erschlossen, die aber
haufig nach einem Entwicklungssprung eine eigene
Produktion aufnehmen

Der Verdringungsweitbewerb kann verzdgert, aber
nicht verhindert werden. Irgendwann setzt in den "al-
ten" Produktionsregionen ein Kontrakiionsprozef
ein: Standorte in Randlage scheiden aus, well sie ent-
weder reine Fertigungsstéitten oder von den Markt-
zentren zu weit entfernt sind Denn in den Industrie-
staaten richten sich die MaBnahmen zur Umstruktu-
rierung auf Spezialprodukte, die eine gute Akzessibili-
t4t zu Marktpartnern in weitmaschigeren Méarkten vor-
aussetzen In dieser “Rlckgangsphase” erfolgt eine
weltweite Spezialisierung nach dem Verarbeitungs-
grad (und damit der Produktivitat), indem die homo-
genen Produkte in den weniger entwickelten “peri-
pheren® Landern (mit billigen Produktionsfakioren)
und die hochwertigen Spezialprodukte in den Indu-
striestaaten (an zentralen Standorten der jingeren
Generation) erzeugt werden,

In diesem EntwicklungsprozeB spielen die Verkehrs-
und Kommunikationssysteme eine wichtige Rolle
Neue Verkehrssysteme beschieunigen den Alte-
rungsprozeB, manche Glter entwickeln sich zugleich
mit einem bestimmten Verkehrssystem Die langen
Kontradieff-Wellen, die Schumpeter (1939) als "tech-
nologische Revolution® interpretierte, wurden zum
Teil durch neue Verkehrs- oder Kommunikationssy-
steme (Eisenbahn, Elekirizitdt, Auto) "angetrieben"
Sie verleinen den Standortpfaden tandenziell immer
gréBere raumliche Reichweite.

In dieser idealtypischen Form #rifft das Entwicklungs-
muster kaum zu, da es fur Unternehmen mit nur
einem Betrieb auf Markten mit vollkommener Konkur-
renz konzipiert ist Unter den Bedingungen des un-
vollkommenen Wettbewerbs behindern Ein- und Auis-
trittsbarrieren die réumliche Mobilitdt des Kapitals.
Dennoch werden Standorte auf- oder abgewertet, so-
daB sich die Konkurrenzposition der am Standort ver-
harrenden Betriebe veréndert

Anders ist der Standortpfad fur anpassungsfahige
Unternehmen mit mehreren Betriebsstétten zu inter-
pretieren, da diese durch die Abwertung eines Stand-
ortes und durch regionale Faktorengpésse nicht ge-
hemmt werden und daher keinen “Unternehmenszy-
Kus® durchlaufen {im Sinne von Tichy, 1985). Diese
Unternehmen nutzen das Akzessibilitéts- und das
Faktorausstattungsprinzip strategisch gleichzeitig zur
Starkung der firmenspezifischen Wettbewerbsvortei-
le und zur Erzielung von Quasi-Renten {vgl PFichl,
1987). Durch diese “Internalisierung” wird zwar das
Prinzip der rdumlichen Kapitalmobilitat beibehalten,

das zeitliche Nacheinander des Standortpfades geht
jedoch in ein rAumliches Nebeneinander eines Stand-
ortnetzwerkes iber

Empirische Klassifikation der
osterreichischen Industrie

Datenmaterial

Die Produkie werden hier zu Fachverbanden aggre-
giert behandelt, weil nur in digser Zusammenfassung
fiir politische Bezirke regelméBig Daten verflgbar
sind. Von den Fachverbanden der 6sterreichischen
industriestatistik bleiben die Sdge-, die Film- und die
Bauindustrie sowie die Gas- und Warmeversorgung
unbericksichtigt. Etwa 60 Variable kennzeichnen die
Eigenschaften der 20 untersuchten Branchen Die
Branchenmerkmale unterscheiden die Produktions-
technologie, die Strukiur der Beschaftigung, die Be-
zugs- und Absatzmiérkte und ihre Veranderung, die
jingere Entwicklung von Preisen, Produktion, Pro-
duktivitdt und Beschatftigtenzahl, die Innovations- und
Investitionstétigkeit, die Mobilitét der Betriebe sowie
die Standortkonzentration der Produktion (eine Liste
der Variablen findet sich im Anhang) Die Daten stam-
men groBteils aus der Osterreichischen Industriesta-
tistik (2. Teil), ergénzt durch die AuBenhandelsstati-
stik, die Beschéftigtenstatistik der Bundeskammer
der gewerblichen Wirtschaft und den Innovationstest
des WIFO,

Die Fragestellung lautet: Besteht die Gltersstruktur
der Osterreichischen Industrie aus verschieden alten
Produkten? Trifft die Hypothese einer produktzykli-
schen Heterogenitdt zu, wonach die Branchen der
dsterreichischen Industrie sich rdumlich unterschied-
lich entwickeln? Und lassen sich einzelne Branchen
mit dhnlicher Entwicklung zu Sektoren zusammenfas-
sen?

Zu diesem Zweck werden die Fachverbande mit Hilfe
giner Cluster-Analyse Kklassifiziert (zur Methode vgl
Anhang) Diese Cluster-Analyse wird zweistufig ange-
ordnet. In einer ersten Stufe wird untersucht, ob sich
die 20 Fachverbénde in jene zwei Klassen aufteilen
lassen, deren Standortpfade am oberen bzw. unteren
Ende der vertikalen Glterskala einsetzen: GemaB
den theoretischen Uberlegungen miBte der eine Ent-
wicklungsweg von den Zentren der Produktinnova-
tion (Agglomerationen) und der andere von den Roh-
stoffzentren ausgehen Die zwei Klassen werden
dann in einer zweiten Cluster-Stufe in Sektoren unter-
teilt, die Branchen mit dhnlicher Entwicklung zusam-
menfassen
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Klassen von Industriebranchen

Die zwei Klassen mit unterschiedlichem Entwick-
iungspfad muBten sich nach der Produktionstechno-
logie (Faktorintensitdt) unterscheiden. Die Faktorin-
tensitdt kann wegen der Schwierigkeiten, den Einsatz
des Faktors Kapital zu messen (z B. Probleme in der
Messung eines aktuelien Kapitalstocks; die Héhe der
Abschreibungen hangt auch von Steuervorschrifien
ab) nicht unmittelbar beobachtet werden: als Nahe-
rungsvariable dienen deshalb die *Arbeitsproduktivi-
tét® (PVN) und die “Energieintensitat" (ENI). In bei-
den Fallen weist ein hoher Wert jeweils auf hohe Ka-
pitalintensitdt hin. Da die zwei Variablen nicht mitein-
ander korreliert sind (r =0,13}, gehen sie als Inputva-
riable in die erste Cluster-Stufe ein. Nach beiden Be-
wertungskriterien (interne Homogenitat, externe Se-
paration} ergibt sich die folgende optimale Grobklas-
sifikation der 20 Fachverbénde: Eine Klasse X 3Bt
sich als kapitalintensive Branchengruppe {die viele
rohstoffnahe Grundstoffe herstellt) und eine Klasse 4
als arbeitsintensive Gruppe identifizieren (Ubersicht 1)
Die Klassenmerkmale der 28 statistisch gesicherten Va-
riablen bestétigen die zwei Kategorien von Standortpfa-
den

Klasse K (kapitalintensive Branchen): Bergwerke,
Erddlindustrie, Stein- und keramische Industrie, Glas-
industrie, Papiererzeugung, Nahrungs- und GenuB-
mittelindustrie und NE-Metallindustrie;

Klasse A (arbeitsintensive Branchen): chemische In-
dustrie, Papierverarbeitung, Holzverarbeitung, Leder-
erzeugung, Lederverarbeitung, GieBerei, Maschinen-
und Stahlbau, Fahrzeugindustrie, Eisen- und Metall-
warenindustrie, Elektroindustrie, Bekleidungsindu-
strie.

GroBbetriebe dominieren in den Branchen der Klas-
se K, die kapital- und vorleistungsintensive (insbe-
sondere energieintensive) Produktionstechnologien
einsetzt Die Arbeitsplatze konzentrieren sich auf we-
nige Standorte. Sie beschéftigt vorwiegend intndi-
sche Ménner zu relativ hohen Léhnen Die kapitalin-
tensiven Branchen investieren viel Die zunehmende
Kapitalintensitdt beeintréchtigt die Mobilitat der Be-
triebe: In den achtziger Jahren wurden in diesen
Branchen nur wenige Betriebe neu gegrundet oder
stillgelegt

Die meist kleinen und uber viele Standorte verstreu-
ten Betriebe der Branchen mit arbeitsintensiven Pro-
duktionsverfahren und hoher Lohnkomponente be-
schaftigen relativ viele Frauen und teilweise auch aus-
tandische Arbeitskrafte zu unterdurchschnittlichen
Léhnen. thre Innovationstétigkeit ist reger als die der
Klasse K und dient vor allem der Produktinnovation.
in den letzten 25 Jahren haben sich Absatz und Vor-
produktbezug der arbeitsintensiven Branchen immer
mehr auf Auslandsmirkte verlagert

Ubersicht 1
Merkmale der Branchenklassen
F-Wert Kapitalintensive Arbeitsintensive
Klasse Klasse
K A

VLB 293" 17804 859 9
PVN g82 8788 3339
¢ PVBI 1509 518 157
4 PVYN 4,06 79 66
BGR .. .. 291 3298 1015
g BGBPW 489 1037 626
ENT. 22507 82 25
LNPW 933 802 775
ASE. ... 712" 894 352
INVBPW 451 73 52
INVNPW 549 222 151
iNVEB 590" 108 39
INNK 558 - 18 48
INNQ 759 10 29
INNPD 402" 420 611
BFR. 504 184 3581
BAUS 898 " 33 84
L .. 1474 3562 2508
o LBI 553" 193 122
2 X60 1793 —21 141
AX73 .. .. 378" 141 242
XCOMENT 295 225 145
XOECD 445" 733 833
2 M60 470" 68 14,8
A4 M73 294" 118 20,8
BGR B8 586 03 08
BSR 701 14 05
EREB 471 3194 1032
Signifikanz: " 1% 5% 0%
Zur bimension der Variablen vgl "Verzeichnis der Variablen' im Anhang

Offen ist noch die Frage, ob fir beide Klassen von In-
dustriebranchen die theoretisch abgeleiteten Ent-
wicklungspfade zutreffen. Das ist nicht eindeutig zu
belegen, weil sich der empirische Test nur auf einen
Zeitabschnitt bezieht und die Standortpfade meist
weit (iber Osterreich hinausreichen. Fir beide Bran-
chenkiassen lassen sich jedoch empirisch gestitzte
Hypothesen als Indizien anflhren Die Korrelations-
analyse bestétigt nur die Existenz eines statistischen
Zusammenhangs, die Kausalitatsrichtung der Regres-
sion wurde hingegen aufgrund von Hypothesen fest-
gelegt und ist in vielen Féllen nicht als einseitige, son-
dern als wechselseitige Beziehung zu interpretieren
(Ubersicht 2).

Hypothesen zur Entwickiung der kapitalintensiven
Branchen

In den kapitalintensiven Branchen dampfte in der un-
tersuchten Periode der Anstieg der relativen Preise
das Wachstum der Nachfrage und der Produktion
Der Korrelationskoeffizient (r) zwischen der Entwick-
ung der (impliziten) Preise und der Entwickiung des
realen Brutto-Produktionswertes betrdgt —0,92, zwi-
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schen der Preisentwicklung und der Entwicklung des
realen Netto-Produktionswertes —0,93. Vor allem die
Produktion der Erddlindustrie wurde von den Preis-
schiben beeintréchtigt (dabei hatten langfristige
Uberlegungen zur Erschopfbarkeit der Ressourcen
ebenso strategische Bedeutung wie kurzfristige
Marktbedingungen); aber auch Eisenhitten, Berg-
werke und die Stein- und keramische Industrie er-
zeugten bei héheren Verkaufspreisen weniger. Die
Preise stiegen dann besonders stark, wenn nur noch
geringe Produktivitdtsfortschritte erzielt wurden (r=
—0,92) Produktivitdtsgewinne wurden vollstandig an die
Abnehmer weitergegeben Auf dem Absatzmarkt der
Grundstoffbranchen herrscht harter Preiswettbewerb,
Die Preise wurden sogar etwas starker gesenkt, als dem
Produktivitatsanstieg entsprochen hatte (Regressions-
koeffizient b=—1,04, t=—5,72, Signifikanz: 1%).

Zwischen dem Wachstum von Produktion und Pro-
dultivitét bestand in den kapitalintensiven Branchen
auch ein direkter statistischer Zusammenhang (r=
0,92) GemaBd der Kaldor-Verdoorn-Hypothese bewirkte
— neben einer "autonomen® Zunahme der Produktivitat
um 3,5% pro Jahr — ein Wachstum des realen Netto-
Produktionswertes um 1% eine Produktivititssteigerung
um 0,6%. Insbesondere die Glasindustrie und die Papier-
erzeugung haben ihre Produktionskapazititen erfolg-
reich umgeriistet, wahrend ein Produktionswachstum
wie in der Nahrungsmittelindustrie (3,4% pro Jahr) in
den Ubrigen rohstoffnahen Branchen héhere Produktivi-
tétszuwachse {im Durchschnitt 5,4%) bewirkt hétte. Die
Erddlindustrie — mit sinkender Produktion — war die
einzige Branche, in der sich die Produktivitat verschiech-
terte Paradox erscheint, daB (im Gegensatz zu den ar-
beitsintensiven Branchen) die Produktion bei formal ge-
ringerem Ausbildungsstand der Beschéftigien dynami-
scher war (r=--067) Der Widerspruch I&st sich,
wenn der “Qualifikationsindex® (Anteil der Angestell-
ten und Facharbeiter an der Gesamtbeschéftigung) in
dieser Branchenklasse weniger die technologische
Leistungsfahigkeit als vielmehr verkrustete “interne
Arbeitsmarkte” widerspiegelt. So kénnte etwa der
“Angestelltenstatus” eine lange Betriebszugehdrig-
keit {mit BegUnstigungen nach dem “Senicritatsprin-
zip*) ausdriicken. Kapitalintensive Branchen mit flexi-
bleren Arbeitsmérkten wachsen somit offenbar
schneller (vgl die Erweiterung der Kaldor-Verdoorn-
Hypothese um Arbeitsmarktaspekte durch Tichy,
1887) — umsoc mehr, als in diesen Branchen der
technische Fortschritt vor allem kapitalgebunden ist
und durch Ausrlstungsinvestitionen, die auch Fach-
arbeiter ersetzen, im Betrieb umgesetzt wird Die
Produktivitdt stieg umso mehr, je mehr vom Umsatz
investiert wurde (r=0,51). Die Investitionen erhdhten
den Konzentrationsgrad, da sie oft mit der Stillegung
von Betrieben verbunden waren (r=0,59) Der Pro-
zeB der brancheninternen Konzentration war umso
deutlicher, je weniger sich die Produktivitdtsniveaus

regional unterschieden (Korrelation zwischen der
Streuung der Produktivitdt nach Bundesléndern und
der Investitionsquote: r=—0,56); offensichtlich war
dann das Produktivitdtspotential fur Skalenertridge
groBer

Die Wechselwirkung zwischen Produldivitdt, Preis
und Nachfrage tritt auf bestimmien Absatzmaérkten
auf. Die Produktivitdtsgewinne waren umso hoher, je
mehr die kapitalintensiven Branchen in OECD-Staa-
ten exportierien (r=0,84), und ein Engagement auf
diesen hachentwickelten Auslandsmadrkten lief — bei
niedrigen relativen Preisen (r=—0,95) — die Pro-
duktion kréftig steigen (r=0,91). Andererseits ent-
wickelten sich Produktion und Produktivitdt schwach,
wenn die Exporte in COMECON- oder Entwicklungs-
tander groBes Gewicht hatten (r=—0,82) Diese Pro-
dukte verteuerten sich auch uberdurchschnittlich
(Korrelation zwischen Preisentwicklung und COME-
CON-Exportanteilen: r=0,95). Von den Exporten der
Erdélindustrie {die aber 92,7% ihres Brufto-Produk-
tionswertes in Osterreich absetzt) und des Bergbaus
wird relativ viel in weniger entwickelte Lander gelie-
fert. Hingegen preduziert die NE-Metallindustrie am
meisten far den QECD-Markt. Kapitalintensive Bran-
chen mit hohen OECD-Exporten konzentrieren ihre
Forschungs- und Entwicklungstatigkeit auf Produkt-
innovationen (r =0,56), um mit hochwertigen Spezial-
produkten auf diesen anspruchsvolien Mérkten Ni-
schen zu finden Mit zunehmendem Produktalter ist
also die Grenzproduktivitat fir standardisierte Mas-
senprodukte kleiner als flr Spezialprodukte In ent-
wickelten Industriestaaten sind Strategien der Pro-
duktdifferenzierung langerfristig den Strategien der
Markisubstitution (von entwickelten zu weniger ent-
wickelten Absatzmarkten) Gberlegen

Kapitalintensive Branchen mit hoher Exportquote tra-
gen unterdurchschnittiich (teilweise aufgrund ihrer
Spezialisierung) zur (allgemeinen} Inlandsversergung
hei (Korrelationskoeffizient zwischen Export- und Im-
portquote r=0,77). Und mit dem Importanteil nimmt
auch die Standortkonzentration zu (Korrelation zwi-
schen dem KonzentrationsmafB der Beschéftigten in
den politischen Bezirken und der Importquote 1973
r=0,72 bzw. lmportquote 1988 r=0,67); im letzten
Jahrzehnt hat sich dieser EinfluB abgeschwéacht (1973
b=0,051, 19868 £=0,032) Die Spannweite der Stand-
ortverteilung reicht von der Stein- und keramischen
Industrie mit breiter Streuung der Produktionsstand-
orte (KonzentrationsmaB: 1,43) bis zur hochkonzen-
trierten Erddlindustrie (5,76). Der EinfluB der Import-
quote beruht darauf, daB die Ausdehnung der Be-
zugsmiarkte die Mbglichkeit zur Nutzung der Vorteile
von GroBbetrieben erdffnet, die wiederum nur auf
groBeren Absatzmérkien verwirklicht werden kann
Die Standortkonzentration nimmt mit der Ausdeh-
nung der Marktgebiete und daher mit zunehmender
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Regressionsergebnisse

Ubersicht 2

Ubersicht 2/Fortsetzung

Regressionsergebnisse

(12 Fille), F

(—1Fall)

(6 Falte) Zahlen in Klammern

K . . kapitalintensive Branchen (8 Fafie), 4 ..
. alle Fachverbinde (20 Fille) § ..
t-Statistik. — '} Ohne Lederverarbeitung

Abhangige Erkfdrende r Kon- Regressions-
Variable stante  koeffiziant
b
4 BPWR 4F K —092 581 —087"
{—5,85)
4 —0 44 382 —047
{—1,55)
F —030 509 077
{—5,73)
S —09 811 099
(—447)
4 NPWR AP K —093 817 —118" "
{—6,22)
A —068 457 —092*
(—2,94)
E —087 542 —110'
(-7 52)
b —093 614 —124**
(—533
A4 NPWR A BSONST K Q78 1144 1317
{2,87)
A —057 — 033 —019"
{—220)
£ —008 047 --004
(—025)
S —0,08 037 —004
(—012)
4 NPWR BSONST K 0867 —2288 0.45
{2,24)
A —048 446 008
{173)
F —004 124 —Q01
{—0,15)
AN 067 875 —Q09"
(—2,73)
Yo o—omn 215 —003
(—0.45)
5 —000 076 —000
(—000)
4 NPWR XCECD X 082 —2379 032"
(5,68)
A —022 65 —008
{~-0,71)
F 059 —1358 0,18
{3,14)
s 073 —1506 0,20
(2 14)
4 NPWR XCOMENT K —087 742 032
{—4,36)
A 048 — D58 a1z
(174)
E —045 330 —C14”
(--2,16)
s —081 541 —025
(—275)
4 NPWR BSR K 055 — 222 477
(1,63
4 —075 401 =201
{—3,62)
F 0,00 078 0,00
(0,00)
S 009 044 0,32
017}

R?

085

019

085

083

087

048

Q76

G87

c58

033

0,00

000

045

023

000

045

001

053

076

023

021

065

03

057

0.00

000

arbsitsintensive Branchean
Industriesektaoren

Abhdngige  Erklérende r Kon- Regressions-  R?
Variable stante  kosffizient
b
4P A PYX K —092 888 —104"" 084
(—5.72)
A —021 472 —027 004
{—0,66)
F —076 778 —092° 058
{—5,03)
S —093 847 108" 087
(—529)
4P XOECD K —085 2453 —028° 090
(—7.56)
A —0.07 483 —001 000
(—021)
F —073 1818 —018""" 053
(4,50)
S —09 1922 019 083
(—443)
4P XCOMENT K 095 — 115 0,28 oo
(7.75)
A —024 429 —005 005
(—0,77)
F 061 153 915" 038
{3,29)
N 095 020 0,23 0g1
{6.27)
4 PVX 4 NPWR K 092 365 084 084
{5,69)
A 014 392 0,08 o0z
(0,46
F 075 347 048" 057
(4.84)
S 082 335 080" " 088
(4.84)
4 pPvx INVBPW K 051 — 093 0,62 026
(147)
A o3t 275 024 010
(1,03}
F 038 172 0,35 013
(1,65)
5 048 084 051 020
(1.00)
4 PVX XOECD K 084 —1183 021" a71
{3,83)
4 —020 676 003 004
{—0,83)
F 055 — 496 o b R 031
(2,83}
S 074 — 8867 Q18" 058
(223)
4 evX XCOMENT K —0B82 841 —021" 0568
(—3,98)
A —011 426 —002 oM
(—0.38)
F —052 602 —0127 035
(—313)
5 —080 681 016 064
(—269)

K. . kapitalintensive Branghen {8 Fdlle), 4 .. arbeitsintensive Branchen

{12 F&lle), F .. alle Fachverbande {20Fille). § .. Industriesektoren
(6 Falle) Zahlen in Klammern i-Statistik — ') Ohne Lederverarbeitung
(—1 Falil}
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Ubersicht Z/Fortsetzung
Regressionsergebnisse
Abh#ngige  Erklarende ? Kon- Regressions-  R?
Variable stante  koeffizient
b
XOECD INNPD K Q56 6168 028 o
(1,84)
A Q14 7913 0,07 002
(0,46)
F 0353 85.28 0.27 " 028
(2,65)
S 073 54 35 045" 054
{217)
XCOMENT INNPD K —065 3550 031" 042
{—2,09)
A 0186 912 0,09 003
{0,53)
F —044 202t —paz+ 020
(—2,11)
s --078 4068 —043 a.61
(—248)
INVBPW o PVEBI K —056 98 005 032
(—1.67)
A 046 371 0,10 o2z
(1.66)
F oo7 588 0,01 o000
{029)
5 55 477 004 0,30
(1.31)
A BSONST BSONST K 053 —1900 0.20 028
{1.51)
A 091 —2679 03577 084
(712)
F 088 —2594 o34 0r?
{7.89)
S 095 —2417 0317 090
(5.84)
ME&6 X856 K 077 2126 082" 050
(3,00}
A o9 4,35 395" 0483
(6,98)
F 084 1438 0777 071
(8.61)
5 081 263 1,00 0,83
(4 40}
BSR A M73 K —0.33 37 —0M on
(—0 78}
A 058 080 004 033
(223)
E 054 033 0,04 030
(2.67)
S 075 015 0.05 057
(2.30)
BSR 4 BSONST K 028 096 q.08 aa7
{0,70)
4 078 218 o100 062
{4,00)
F 061 182 008 037
(3 24)
S 073 207 014" 053
{212}
BSR INYBPW K 058 — 0,39 0,12 035
(1,80
A —{54 286 028 030
{—2,05)
F —D28 164 —010 008
(—1.23)
s —g64 251 —030 041
{—1.88)
K . . kapitalintensive Branchen (8 Falle), A . .. arbeitsintensive Branchen
(12 Falle), F... alle Fachverbénds {20 Félle). S .. industriesektoren
{6 Félle) Zahlen in Klammem r-Statistix — ') Chne Lederverarbeitung
{—1 Fatt}

Ubersicht 2/Fortsetzung
Regressionsergebnisse

Abhéngige  Erkldrende r Kon- Regressions- R?
Variable stante  koeffizient
b
4B BSR K —D06 — 198 —008 Q.00
(—0,14)
A —077 901 —185"" QB0
(—388)
F —049 — 119 —071" Q24
(--2.36)
M —080 — 128 —070 0.36
{—1.50)
g BBZ M73 K ovz 188 005" 052
(2.53)
A a5 186 0,08 027
_ (en
F 055 175 004" 03¢
(2,80)
] 079 151 0.05° a62
(2 58)
¢ BBZ M6 K 087 221 0,03 044
{2,18}
A c2s 197 001 009
(0,97)
F 034 223 002 01
(1.52)
M 058 194 Q.02 033
(142)
& BRZ g PYGK X 074 257 4,03" 055
1.73)
A 033 316 —001 011
{—1,10
F 004 an 0,00 0.00
(0.17)
S 047 E)| 0,03 022
(1.06)
g BBZ INNQ K —070 513 —128" 049
{—2,39)
A 018 246 0,08 003
(C.51)
F —025 357 —018 Q08
(—112)
S —027 362 —013 007
(—0 57}
v BBZ BFE K —D18 428 051 o0z
{—0.38)
A 065 219 020" 042
(2,67)
F 025 296 011 008
1.08)
S 008 314 0,04 oo
(0 18)
¢ BBZ 4 PVX K —032 430 012 ¢ 10
(—0.84)
A 080 Q58 0,53 037
(2,40)
F —008 328 —003 0.00
{(—021)
$ —023 372 —013 005
{—047)
o 887 s K 021 113 0,34 004
{0.52)
A 061 — 578 1,08"" 037
(2.42)
F 040 — 280 075" G168
(1.85}
5 086 —4180 569" 073
(3.31)

K. . kapitalintensive Branchen (8 Fille), 4 ... arbeitsintensive Branchen
(t2 Fafe), F_ . alle Fachverbinde (20Falle). S ... Industriesektaren
(8 Falle). Zahlen in Klammern 1-Statistic — ") Ohne Lederverarbaitung
[(—1 Fall}
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Massenproduktion zu. In kapitalintensiven Branchen
konzentriert sich die Produktion auf umso weniger
Standorte, je breiter die Produktivititsentwicklung
uber die BetriebsgroBenklassen streut {Korrelation
der Standortkonzentration mit diesen Skaleneffekten
r=0,74} und je weniger vom Umsatz fir Innovationen
aufgewendet wird (r =—0,70}

Fur die kapitalintensiven Branchen der Osterreichi-
schen Industrie hat sich somit folgendes Entwick-
lungsmuster bestéatigt: Die Verdnderung der Produk-
tionstechnologie und die Bynamik der Nachfrage han-
gen eng (und wechselseitig) zusammen Die Wahl der
Produktionstechnologie dient grundsatzlich der Nut-
zung von GroBbetriebsvorteilen in kapitalintensiven
Produktionsanlagen Der Entwicklungspfad fihrt von
der Grundversorgung uber die Spezialisierung zu
standardisierter Massenproduktion, wobei sich die
Marktgebiete ausdehnen und die Produktion auf im-
mer weniger Standorte konzentriert wird

Hypothesen zur Entwickiung der arbeitsintensiven
Branchen

Auf dem Absatzmarkt der arbeitsintensiven Branchen
ist der Preiswettbewerb nicht so heftig wie auf dem
der rohstoffnahen Branchen. Der Zusammenhang
zwischen einem Anstieg der Preise und der Output-
sntwicklung (realer Brutto-Produktionswert) ist stati-
stisch nicht gesichert (r =-0,44). Auch gingen Pro-
duktivitdtszuwachse, die im Ubrigen durch ein Wachs-
tum der Produktion nicht beschleunigt wurden
(r=0,14), nicht in die Preise ein (r=—0,21). Bestati-
gen 148t sich aber der Einflug der Preise auf die Pro-
duktionsdynamik (r =—0,68), er ist alierdings weni-
ger deutlich {Regressionskoeffizient b =—0,92) ais in
den kapitalintensiven Branchen (b==—1,18). M&gli-
cherweise ist die Preisentwicklung jedoch statistisch
verzerrt, wenn in einem Preisanstieg auch eine Quali-
titsverbesserung enthalten ist. Die Unternehmen der
arbeitsintensiven Branchen bieten weniger homoge-
ne Produkte an, sodaB die Nachfrage auch von den
Produkteigenschafien abhingt. insbesondere in der
Elektro- und in der Fahrzeugindustrie scheint die Pro-
duktion von den Preisen relativ wenig beeinfluBt zu
sein.

Der Produktwettbewerb ist indirekt am Einfluf der
Veranderung der Humankapitalstruktur auf das Pro-
duktionswachstum abzulesen Der Netto-Produk-
tionswert nahm umso kréftiger zu, je mehr die Qualifi-
kation der Arbeitskriafte verbessert wurde (Korrela-
tion zwischen der Entwicklung der Produktion und
der Verinderung des Anteils der Angestellten und
der Facharbeiter in Prozentpunkten: » =0,57}. Der Er-
kldrungsgrad ist deuilich hdher, wenn die Entwick-
lung der Preise und des Humankapitals als Bestim-
mungsgréBe dient (r=0,89).

Der Wandel im Ausbildungsstand erfaBte nicht alle ar-
beitsintensiven Branchen gleichmaBig. Je qualifizier-
tere Arbeitskrifte das Humankapital einer Branche
bilden, desto mehr wurde in eine weitere Verbesse-
rung “investiert” (r=0,91) Insbesondere in der Fahr-
zeug-, Maschinen- und Stahlbauindustrie sowie in der
auflerst dynamischen Elekfroindustrie steigt das Aus-
bildungsniveau der Arbeitskrifte sténdig. Anderer-
seits beschéftigen Ledererzeugung und Lederverar-
beitung weiterhin groBteils ungelernte Arbeitskréfte.

Insgesamt bestétigte sich flr die arbeitsintensiven
Branchen die Hypothese einer Trivialisierung der Pro-
duktionstechnologie und damit der Dequaiifizierung
der Arbeitskréfte mit zunehmendem Produktalter.
Branchen mit uberwiegend ungelernten Arbeitskraf-
ten wuchsen in Osterreich schwécher als skillintensi-
ve Branchen Der statistische Zusammenhang ist
zwar flr alle 12 arbeitsintensiven Branchen nicht sehr
stark (r=0,48), nimmt aber zu, wenn man die Leder-
verarbeitungsindustrie aus der Berechnung ausklam-
mert (r=0,67). Die Produktion der Lederverarbeitung
wuchs Uberdurchschnitilich infoige exogener Be-
triebsansiedlungen (aus dem benachbarten westli-
chen Ausland). Diese in den siebziger Jahren ange-
siedelten ‘arbeitskostencrientierten” Betriebe sind
— spéter ais in der Bekieidungsindustrie — erst in
jungerer Zeit in Turbulenzen geraten

in den arbeitsintensiven Branchen sind Betriebsstille-
gungen nicht die Folge von Konzentrationsvorgangen
(wie in den kapitalintensiven Branchen), sondern von
Prozessen einer Ausbreitung auf neue, periphere
Standarte. Vor allem in Branchen mit flauer Dynamik
wandert die Produktion zu Billiglohnstandorten ins
Ausland, von wo die Produkte dann importiert wer-
den (Korrelation zwischen Stillegungsrate und Ent-
wicklung der Importe #==0,58). Somit iniensiviert sich
der AuBenhandel ebenfalls mit zunebhmendem Pro-
duktalter. Die Wahrscheinlichkeit der SchiieBung
einer Produktionsstitte nimmt zu, wenn MaBnahmen
zur Strukturverbesserung unterlassen werden. Die
Stillegungen hauften sich im untersuchten Zeitraum
in Branchen, die wenig investierten (Korrelation Stille-
gungsrate mit Investitionsquote r = —0,54) oder das
Humankapital wenig verbesserten (r =0,78). Die still-
gelegten Betriebe wurden nicht durch Neugriindun-
gen ersetzt, und dadurch gingen Produktion (Korrela-
tion mit realem Netto-Produktionswert r=—0,75}
und Beschaftigung (r =—0,77) zurlick. In der Textilin-
dustrie wurde die Zahl der Beschiftigten stérker ver-
ringert {--4,5% pro Jahr}, als aufgrund der Stillegun-
gen zu erwarten gewesen ware

Umgekehrt konzentriert sich die Produktion der ar-
beitsintensiven Branchen in den frihen Entwick-
lungsphasen eines Produktes auf wenige Regionen
Zur Erzeugung technologisch hochwertiger Produkte
findet ein Unternehmen nicht dberall ausreichend
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qualifizierte Arbeitskréfte (und die externen Effekte)
vor Der statistisch gesicherte Zusammenhang zwi-
schen dem AusmaB der Standortkonzentration und
dem Anteil der in Forschung und Entwicklung Be-
schaftigten (r = 0,85) sowie der Entwicklung der Pro-
duktivitdt (r=0,60) und der Lohnsatze (r=0,81)
stitzt diese Aussage ebenso wie die positive Bezie-
hung zwischen Standortkonzentration und Import-
guote 1973 (weil damals die Importkonkurrenz aus
Billiglohnlandern noch gering war: Korrelation mit der
Importquote 1973 r=0,52 mit der Importquote 1986
r=0,29) Entsprechend dem 1973 groBen Gewicht des
Binnenmarktes verteilen sich die kleinen Betriebe der
Holzverarbeitung, der Eisen- und Metallwaren- und der
Bekieidungsindustrie sowie der Lederverarbeitung auf
viele Produktionsstandorte. Andererseits bieten die
technologisch anspruchsvollen Branchen Elekiroindu-
strie und Fahrzeugindustrie gute Beispiele flr raumlich
konzentrierte Arbeitspldtze {Ausma8 der Standortkon-
zentration 4,95 bzw. 3,99) Nicht in dieses Schema paBt
die kleine (1038 Beschaftigte in Osterreich im Jahr
1987) und “ausgereifte” Ledererzeugungsindustrie, de-
ren hohe Standortkonzentration (3,91) aus massiven Ra-
tionalisierungen und Stillegungen im letzteh Jahrzehnt
resultiert (Beschaftigung —4,5% pro Jahr, Stillegungsra-
te 3,0%)

Die arbeitsintensiven Branchen entwickelten sich somit
zwischen 1973 und 1986 nach folgendem Muster: Auf
Markten mit Produktwettbewerb ist das Humankapital
eine wichtige Bestimmungsgréfe fir die Entwicklung
von Nachfrage und Produktion. Im Laufe des Produkizy-
klus verliert es an Bedeutung. Je homogener ein Pro-
dukt, desto weniger qualifiziert sind die Arbeitskrafte,
die es erzeugen Die Konzentration der Produktions-
standorte nimmt ab, weil die Produktion teilweise in we-
niger entwickelte Regionen mit geringen Faktorkosten
wandert. Dieses Entwicklungsmuster stltzit demnach
das Faktorausstattungsprinzip und seine dem Akzessibi-
litdtsprinzip — das vor allem flr die kapitalintensiven
Branchen zutriffft — entgegengesetzte Richtung des
Standortpfades

Industrieselktoren

Der Entwicklungsstand der arbeitsintensiven Bran-
chen wird durch das Humankapital angezeigt: Es ver-
liert als Produktionsfaktor bekanntlich an Bedeutung,
je aiter und ausgereifter die Produkte sind Deshalb
wird in der zweiten Stufe der Cluster-Analyse die ar-
beitsintensive Branchenklasse nach dem Humankapi-
tal differenziert; das Humankapital wird hier Uber die
beiden Indikatoren “Qualifikationsindex” (BSKILL}
und “Lohnsatz” (1) angenghert Das "Alter* der kapi-
talintensiven Branchen drickt sich vor allem in der
GroBe ihrer Mérkte und im Spezialisierungsgrad der
Produkte aus Kleine Markigebiete sind fir den Be-

ginn — oder Rickstandigkeit —, groBe Markte und
geringe Spezialisierung fir das Ende des Produkizy-
klus charakteristisch. Fur die Ausdehnung der Markt-
gebiete steht in der zweiten Cluster-Stufe der kapital-
intensiven Branchenklasse die “Importquote” (M86)
und flr den Spezialisierungsgrad der “OECD-Export-
anteil" (XOECD) als Ndherungs- und Inputvariable

Aus der Analyse ging nach beiden Bewertungskrite-
rien (interne Homogenitdt und externe Separation)
eindeutig die folgende Unterteilung als beste Klassifi-
kation hervor:

Klagse A — arbeitsintensive Branchen:

“Bekleidungssektor”. Ledererzeugung, Lederverar-
beitung, Textil- und Bekleidungsindustrie,

“Verarbeitungssekfor® Papierverarbeitung, Holzver-
arbeitung, GieBereiindustrie und Eisen- und Metallwa-
renindustrie,

“Technologiesekior®: chemische Industrie, Maschi-
nen- und Stahlbau-, Fahrzeugindustrie und Elektroin-
dustrie;

Klgsse K — kapitalintensive Branchen:

“Montansektor” Bergwerke, Eisenhitten und Erddl-
industrie,

“Spezialmaterialsektor” Glasindustrie, Papiererzeu-
gung und NE-Metallindustrie,

“Versorgungssektor: Steine- und keramische Indu-
strie, Nahrungs- und GenuBmittglindustrie

Diese Zusammenfassung der 20 Fachverbande zu
6 Sektoren erwies sich flr 36 Variable als eine stati-
stisch signifikante Gruppenbildung Weiters treffen
alle wichtigen Hypothesen, die fir die 20 Branchen
durch Regressionsanalysen belegt sind, auch fur die
6 Sektoren statistisch einwandfrei zu. Durch diese Ty-
pisierung werden somit die Zusammenhinge der Ent-
wicklung nicht verzerrt.

Arbeitsintensive Industriesektoren

In der arbeitsintensiven Branchenklasse bendtigt der
Technologiesektor das héchstqualifizierte und teuer-
ste Humankapital (Ubersicht 3) Relativ viele Beschaf-
tigte sind in Forschung und Entwicklung sowie als
Angestellte oder Facharbeiter eingesetzt im letzten
Jahrzehnt hat sich der Qualifikationsstandard deutlich
verbessert. Der mittlere Lohnsatz liegt um ein Flnftei
Uber dem Durchschnitt der arbeitsintensiven Bran-
chenklasse Der Bekleidungssekior hingegen stelit
die geringsten Anspruche an die Qualifikation der Be-
schaftigten und zahlt die niedrigsten Léhne. Er be-
schaftigt zu zwei Drittein ungelernte Arbei{skrafte
{haufig Frauen) um Lohnsétze, die um ein Drittel un-
ter dem Durchschnitt der Osterreichischen Industrie
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F-Wert Bekleidungs-  Verarbeitungs-
sektor sektor
BK VA

PVYN 234 2457 3475
o PVBI 281" 140 143
4 PVR 236" 364 370
APVX ... 294" 353 418
o BGBPW 350 729 492
4 BGB 423" 070 —135
ENT. 3907 20 35
INNK 236 34 32
INNQ 287" 20 24
INNPD 233" 545 560
BSKILL 1173 264 428
BFE ..... 3020 10 12
BANGEST 450" 182 24Q
BFACH . 317 82 1838
BSONST . 10177 63 4 526
4 BSONST 323" —25 —83
BFR . g21 643 267
BAUS 398" 14 94
F A 1196 19238 2688
aIBI 592 143 101
A X60 377" 174 108
4 X73 483" B2 150
xs6 .. . 244 702 355
XCOMENT 319 138 16
XOECD 5977 862 865
M73. 786" 383 173
A M73 547 355 123
M86 843" 738 296
4P.... 257 40 32
A PPWR 513~ i2 17
A NPWR 326 —01 11
A8 310 —31 —19
BGR 377 09 08
BSR. . 1608 23 13
ERBPW 333 72 94
o BBZ 318" 25 22
Signiiikanz: * " 1% = 5% 10 %
Zur Bimension der Variablen vgl "Verzeichnis der Variablen” im Anhang

Merkmale der Industriesektoren

Technologie- Montansektor Spezigimaterial-  Versorgungs- Durchschnitt
sektor sektor sektor
TE MO M Vs
408 4 837 2 5497 8347 4718
128 572 438 551 301
410 088 a7 365 369
436 098 653 320 a86
655 1258 12680 371 750
— 185 — 300 —147 —100 —127
21 82 87 75 48
70 09 17 23 34
43 G8 09 15 21
g98 228 501 585 535
801 511 382 472 440
61 09 a7 10 20
344 278 231 308 260
258 233 151 184 i79
337 44 1 568 507 E13
—141 —107 —82 —62 —84
232 108 210 260 302
43 11 40 56 £3
3058 4104 3365 3127 2968
122 288 191 82 150
134 — @5 —65 21 73
213 130 212 48 201
825 5583 613 114 523
184 352 129 181 177
773 598 837 781 793
B52 556 359 165 378
148 i69 143 05 173
700 726 502 169 548
37 83 23 45 42
37 — 20 45 16 19
28 — 42 36 13 08
— 05 — 23 —18 —19 —19
o8 01 05 04 086
Q6 o2 g2 05 10
78 71 07 178 93
35 48 3¢ 24 32

Ubersicht 3

liegen. Die bessere Qualifikationsstruktur des Verar-
beitungssektors geht vor allem auf den héheren An-
teil der Facharbeiter zuriick. Darliber hinaus stieg sei-
ne Nachfrage nach qualifizierten Arbeitskriften seit
1974 deutlich stérker als die des Bekleidungssek-
tors

Aufgrund dieser Unterschiede in der Ausstattung mit
Humankapital und aufgrund ihrer Entwicklung im letz-
ten Jahrzehnt ist der Technologiesektor produktzy-
klisch als die “jingste® und der Bekleidungssektor
als die “&lteste” arbeitsintensive Branchengruppe ein-
zustufen Der reale Brutto- und Netto-Produktions-
wert und die Produktivitdt wuchsen zwischen 1974
und 1985 im Technologiesekior rascher als im Verar-
beitungssektor und hier wiederum rascher als im Be-
kleidungssektor. Der Bekleidungssektor intensivierte,
um sich auf neuen Mérkien in OECD-Staaaten (insbe-
sondere im benachbarten Ausland) durchzusetzen,
den grenziberschreitenden Veredelungsverkehr

Durch diese Importkonkurrenz gingen viele Arbeits-
platze verloren, wéhrend im Technologiesektor die
Beschaftigung nur geringfiigig abnahm.

Im Produkiwettbewerb kann der Osterreichische
Technologiesektor den Prozef der dynamischen Ska-
lenvorteile kaum in Gang setzen. Nur selten geht der
Standortpfad  eines Technologiegutes von  einer
Ssterreichischen Agglomeration aus. Osterreich bie-
tet sich in erster Linie als Gastland fur multinationale
Heochtechnologie-Kenzerne an. Sie finden hier qgualifi-
zierte Arbeitskrafte zu geringeren Arbeitskosten als
in den fuhrenden Industriestaaten und zugleich den
Zugang zum oOsterreichischen Absatzmarkt Der Bin-
nenmarkt wird manchmal um den COMECON-Raum,
selten aber um Westeuropa erweitert. Ubersee-Kon-
zerne {aus Japan, USA) stufen Osterreich als Stand-
ort flr den Aufbau einer Produktion in Europa meist
als zu klein und durch Ursprungsregeln (fur den zoll-
frelen Warenverkehr in der Freihandelszone zwischen
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EG und EFTA) im Marktzugang zur EG behindert
ein

Die Betriebe der Technologiekonzerne konzentrieren
sich auf Wien und die Zentralrdiume der Bundeslén-
der, wo ihre Markte gut erreichbar (fur die Chemie
auch gute Bezugsméglichkeiten im Donauraum) und
qualifizierte Arbeitskrafte ausreichend vorhanden
sind Manche Unternehmen nutzen dariiber hinaus
die kleinrdumigen Unterschiede in den Arbeitskosten
flr ungelernte Arbeitskrafte, um technologisch einfa-
che Randkomponenten in wenig verdichteten Regio-
nen billig zu erzeugen (vor allem im Umland von Wien
und Graz). Die internationale Arbeitsteilung erfait im-
mer mehr auch die ldngerfristigen dispositiven Funk-
tionen, insbesandere den Beregich der Forschung und
Entwicklung, und auch hier ist Osterreich nur wegen
der Arbeitskosten attraktiv, weil es eine Nahe zu den
Technologiezentren oligopolistischer Konkurrenten
nicht anbieten kann, Flr diese interne “quartire® Ar-
beitsteilung eignet sich Wien wegen seines groBen
Anteils an akademisch ausgebildeten Arbeitskraften
(und auch anderer urbanization economies) am be-
sten

Im Produktzyklus ist der Verarbeitungssektor so "alt"
wie die Grundstoffe, die er weiterverarbeitet (insbe-
sondere aus dem Spezialmaterialsektor), oder “alter”
als jene Sektoren, fiir die er standardisierte Kompo-
nenten erzeugt (insbesondere die Eisen- und Metall-
warenindustrie fur den Technologiesektor). Im Verar-
beitungssektor wurde im letzten Jahrzehnt viel in
MaBnahmen zur Umstrukturierung investiert Die Pro-
duktivitat stieg Uberdurchschnittlich, und die Absatz-
markie wurden verstirkt in das benachbarte westli-
che Ausland verlegt Dennoch werden noch immer
zwei Drittel der Umsétze auf dem Binnenmarkt erwirt-
schaftet. Als Zulieferer mussen die Unternehmen re-
lativ niedrige Preise hinnehmen. Die kleinen, arbeits-
intensiven Verarbeitungsbetriebe verteilen sich auf
viele Standorte, die sie entsprechend den kleinrdumi-
gen Unterschieden in den Faktorkosten wédhlen, wo-
bei sie nicht nur ein Gefalle in den Arbeits-, sondern
auch in den Bodenkosten berucksichtigen Viele Be-
triebe des Verarbeitungssektors siedeln sich daher in
weniger verdichteten Regionen an Wegen der (ber-
durchschnittlichen Bedeutung einzelner Bezugs-
oder Absatzwege werden die Transportkosten (und
Lagerkosten) auf einer kurzen, regelméBig und haufig
befahrenen Route gering gehalten (Minimierung der
Wegldngen). Im Lauf der Entwickiung hat sich die
Standortorientierung von den Statten der Grundstofi-
erzeugung zu den Zulieferstandorten verlagert Eine
Altere Generation von Verarbeitungsbetrieben eni-
stand in den umliegenden Talern der “Schwerindu-
striegasse” in der Mur-Murz-Furche (“Eisenwurzen®)
an Standorten mit EisenbahnanschluB Eine jlngere
Generation bildete sich in den letzten zwei Jahrzehn-

ten.n den westlichen Bundeslédndern wegen der Ni-
he zur dynamischen slddeutschen Wirtschaft (insbe-
sondere der Fahrzeug- und Elektroindustrie} als Ab-
nehmer von Komponenten.

Im Gegensatz zum Verarbeitungssektor ist im Bek/e/-
dungssektor die Arbeitsteilung der Produktion durch
Reichweiten kaum mehr begrenzt Auf die in den
sechziger Jahren einsetzendeg arbeitskostenorientier-
te Kapitalwanderung in entwicklungsschwache peri-
phere Regionen der Industriestaaten ist langst eine
Stufe der internationalen Dezentralisierung gefolgt
Durch die Tendenz zur Produktion in Landern der
Dritten Welt werden die Billiglohnstanderte in den In-
dustriestaaten abgewertet Davon sind in Osterreich
vor allem die Bekleidungshersteller in den Grenzland-
gebieten des Ostens — Zweigwerke von multiregio-
nalen Unternehmungen aus Wien, Vorarlberg und der
BRD — sowie die Lederverarbeitungsbetriebe — aus
der BRD — in den strukturschwachen Regionen im
Westen (vor allem in Oberédsterreich und Kérnten) be-
troffen. Diese extensiven (funktional einseitigen) Fer-
tigungsregionen werden derzeit durch relativ hohe
Importzdlle (gegeniber Drittlandern der EFTA und
EG) und durch Ursprungsregeln geschitzt, die be-
wirken, daB in der Veredelung nicht alle Standortmdg-
lichkeiten ausgeschdpft werden. Dennoch wurden in
den achtziger Jahren zahlreiche Zweigwerke {mit “se-
kundar-externen Arbeitsmarkten") ersatzlos stillge-
legt.

Das Standortnetz der Textilindustrie spannte sich in
der Grinderzeit des vorigen Jahrhunderts um die
grofBen, rasch wachsenden Nachfragezentren auf. Im
dstlichen Wiener Becken und im Vorarlberger Rhein-
tal (am Rand des “alemannischen” Textilgebietes)
entstanden die grdBten Verdichtungsgebiete der
Osterreichischen Textilindustrie. Die jungsten Struk-
turprobleme bewdltigten die Textilunternehmen in
den westlichen ZentralrBumen relativ gut, wihrend im
Osten viele Firmen nicht Uberiebten. In Vorarlberg hat
die gute Akzessibilitdt zu den Zentren der européi-
schen Textilindustrie und den hochentwickelten Ab-
satzmarkten die rasche Umstellung auf Spezialpro-
dukte (durch Kauf moderner Maschinen; Marin, 1986)
begiinstigt

Kapitalintensive Industriesektoren

In der kapitalintensiven Branchenklasse befindet sich
der Versorgungssektor im Entwicklungsstadium der
Grundversorgung (Ubersicht 3). Die Produkie wer-
den hauptséchlich auf dem Binnenmarkt abgesetzt
und stehen dort kaum auslandischer Konkurrenz ge-
genliber {Importquote 17.0%, Exportquote 11,4%).
Hingegen sind der Montan- und der Spezialmaterial-
sektor intensiv in die Auslandsmarkte eingebunden.
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Sie liefern jedoch an Mérkte mit unterschiedlichem
Entwicklungsniveau. Wéhrend die Unternehmen des
Spezialmaterialsektors Spezial- und Qualitdtsproduk-
te hauptsichlich in die OECD-Staaten verkaufen
(83,7% aller Exporte), werden die Produkte des Mon-
tansektors (mit niedrigen Mengeneinheitswerten) zu
etwas mehr als einem Drittel in COMECON- und Ent-
wicklungslander exportiert (35,2% aller Exporte).

Der Montansektor nahert sich also dem Ende des
Standortpfades. Anders als im Bekleidungssektor
reagierten die Unternehmen auf die verstarkie Im-
portkonkurrenz und die komparativen Nachteile der
Standorte in Osterreich bis vor kurzem nicht mit einer
Internationalisierung der Organisation der {meist ver-
staatlichten) Konzerne. Bei verstarktem Engagement
auf Auslandsmarkten wurden die Marktanteilsverluste
im Inland nicht ausgeglichen. Im letzten Jahrzehnt
nahm nicht nur der Netto-, sondern auch der Brutio-
Produktionswert ab, und die Bruttoertrdge blieben
um fast ein Drittel hinter dem &sterreichischen Indu-
striedurchschnitt zurick. Die Ertrdge wurden unter
anderem durch die auBerst schwache Produktivitats-
entwicklung beeintrachtigt, da die Zahl der Beschéf-
tigten nicht im selben AusmaB wie die Produktion
verringert wurde. Bis vor wenigen Jahren wurden
MaBnahmen zur Rationalisierung verzdgert und Stille-
gungen weitgehend verhindert. Angesichts einer dro-
henden Entindustrialisierung von verdichteten Indu-
strieregionen haben “Verteilungskoaiitionen® (vgl Of-
son, 1982) versucht, durch staatlichen Protektionis-
mus, betrieblichen und regionalpolitischen Wider-
stand etc. Barrieren gegen Marktaustritte aufzubau-
en Das betriebsspezifische Humankapital beglinstigt
“interne Arbeitsmarkie® (fur inldndische Ménner) mit
starkem gewerkschaftlichem EinfluB und Uberdurch-
schnittlichen Lohnsétzen (der Vorsprung von 40% ge-
genlber dem &sterreichischen Industriedurchschnitt
ist aber durch die Lohne der Erddlindustrie nach
oben verzerrt). Daneben blockieren Eintrittsbarrieren
wie z. B hohe Kapitalintensitdt oder geringe Ertrags-
chancen auch die Betriebsmobilitat durch Neugrin-
dungen.

Wegen seines "Alters” verteilen sich die Betriebe des
Montansektors auf relativ wenige, aus verschiedenen
Generationen stammende Standorte. Auf die Nahe zu
Rohstoffvorkommen gehen die Standortregionen in
der Mur-Murz-Furche (Eisenerz, Braunkohle), im
nérdlichen Wiener Becken (Erdol), im Hausruck
(Braunkohle) und in der Region Radenthein-Vilfach
(Magnesit, Blei) zurlck Gerade in der Mur-MUrz-Fur-
che bildete sich in der Wachstumsphase der Griin-
derzeit das gréBte Montanrevier Osterreichs. Vertikal
integrierte Anlagenkomplexe mit den Vorteilen von
GroBbetrieben und des gesicherten Bezugs der Roh-
stoffe legten den Grundstein zu einer regionalen Mo-
nostruktur. Mit zunehmendem Transport der Rohstof-

fe auf WasserstraBen wurden die Hafenstéddte zu den
kostenglnstigsten Hittensiandorten. Beim Ausbau
der &sterreichischen Eisen- und Stahlindustrie um
den Zweiten Weltkrieg etablierte sich eine zweite
Standortgeneration an der Donau (Schwerpunkt:
Linz), eine dritte an der Kilste konnte im Binnenland
Osterreich nicht aufgebaut werden. An der Donau
und einer Pipeline befindet sich auch der einzige
dsterreichische Raffineriestandort der “jungeren”
Erdélindustrie (Schwechat).

Der Spezialmaterialsektor hat die Enge des Binnen-
marktes Uberwunden. In den letzten 10 bis 15 Jahren
stiegen die Export- und Importanteile ungefahr im
selben AusmaB wie im Technologiesektor. Diese
Marktexpansion ldste ein Wachstum von Produktion
und Produktivitdt aus, an das kein anderer Sektor
herankam Die Exportentwicklung wirkte sich auch in
den Ertragen recht erfolgreich aus (Brutto-Betriebs-
UberschuBquote 10,7%). Weil der technische Fort-
schritt hier Gberwiegend kapitalgebunden ist, wurde
bei der Umstellung auf Spezialprodukte relativ viel in-
vestiert Die Nutzung der Skaleneffekte eines grdfe-
ren Absatzmarktes flhrte zu einigen Betriebsstille-
gungen und zu Rationalisierungen in der Zahl der Ar-
beitsplétze Die Standorte des Spezialmaterialsektors
sind nicht so konzentriert wie im Montansektor, aber
viel weniger verstreut als im Versorgungssektor. Mit
der Ausdehnung der Marktgebiete hat sich die Bin-
dung an nahe Rohstoffstandorte gelockert und der
Zugang zu den Bezugs- und Absatzmérkten zuneh-
mende Bedeutung erlangt. Kein anderer Sektor hat
sich so stark in den Zentralrdumen der Bundeslinder
durchgesetzt. Wegen der guten ErschlieBung mit lei-
stungsfahigen Gltertransportsystemen {Autobahn,
Schiene, teilweise Schiffahrt) befinden sich hier zwei
Drittel aller Arbeitsplatze des &4sterreichischen Spe-
zlalmaterialsektors. Fir einige Produkte gibt es auch
schon weltweite Bezugs- und Standortsysteme, so-
daB die Binnenstandorte durch Kiisten- bzw. Uber-
seeplatze entwertet werden (z. B. Aluminium-Elektro-
lyse),

Im Gegensatz zum Sperzialmaterialsektor sind die
Marktgebiete des Versorgungssektors Klein geblie-
ben Der Versorgungssektor hat sich im letzten Jahr-
zehnt nur wenig zum Ausland gedffnet (Exportquote
1973/1986 4,9 Prozentpunkte), und der Binnen-
markt blieb besonders abgeschottet (Importquote
1973/1986 4 0,b Prozentpunkte). Dadurch war auch
die Dynamik von Nachfrage (Brutto-Produktionswert
real +1,6%) und Produktion {4 1,3%) beschrankt
Die &sterreichischen Kaufer zahlen flir &sterreichi-
sche Versorgungsprodukie relativ hohe Preise
(Preisanstieg 4,5% pro Jahr), die den Unternehmen
der Versorgungsindustrie und dem Staat (hohe indi-
rekte Steuerbelastung) hohe Bruttcertrdge bringen
(Brutto-BetriebsiberschuBquote 17,8%}. Durch die
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flaue Marktdynamik fiel auch der Produktivittszu-
wachs (3,2% pro Jahr) maBig aus. Zwar wurden ginige
Betriebe mit Rationalisierungsinvestitionen moderni-
siert (Investitionen im Durchschnitt 6,1% des Brutto-
Produktionswertes, Beschaftigte —1,9% pro Jahr),
doch gibt es offensichilich noch Produktivitdtsreser-
ven, da die durchschnittliche BetriebsgréBie von
61 Arbeitskraften fir einen kapitalintensiven Sektor
gering ist

Die Vielzah] der Standorte und die Kleinheit der Be-
zugs- und Absatzmarktgebiete des Versorgungssek-
tors hdngen mit dem niedrigen Verarbeifungsgrad zu-
sammen. Schwere oder leicht verderbliche Rohstoffe
werden in einem kurzen vertikalen Produktionspro-
zefl zu geringwertigen Giitern mit hoher Frachtbela-
stung verarbeitet und von zahlreichen Nachfragern in
der Nahe (bei geringer Einkommenselastizitét) kon-
sumiert. Nationale Unterschiede in den Praferenzen
der Nachfrager und protektionistische MaBnahmen
festigten zudem in manchen Bereichen die engen
Marktgebietsgrenzen

Das Standortnetz wurde zundchst um die groBen Ab-
satzzentren gespannt. Hier erzielen die Erzeuger von
preiselastischen Produkten einen maglichst groBen
Absatz, wenn sie nach dem Lieferpreisprinzip (Liefer-
preis = Ab-Werk-Preis plus Transportkosten) kalku-
lieren Es entspricht auch dem wohlfahristheoreti-
schen Versorgungsprinzip, wenn ihr Standort im Mit-
telpunkt sechseckiger Marktgebiete liegt (Ldsch,
1962) Ferner sind die Transportkosten flr Materialien
ohne Gewichtsverlust durch Verarbeitung am gering-
sten, wenn die rdumlich verstreuten land- und forst-
wirtschaftlichen Rohstoffe gesammelt und an einem
zentralen Standort verarbeitet werden. Mit dem ra-
schen Bevdlkerungswachstum in der Grinderzeit
entstanden am Stadtrand von Wien und in der néhe-
ren Umgebung groBe Betriebe der Nahrungsmittel-
und Baustoffindustrie.

in der Nachkriegszeit erfolgte eine Umverteilung der
Kaufkraft zugunsten der westlichen Bundesiander
(mit vielen Touristen als zusétzlichen Konsumenten},
und die Transportkosten sind durch die Entwickiung
des motorisierten StraBenverkehrs weniger entfer-
nungsabhangig geworden Die Schwerpunkiverschie-
bung verminderte die Attraktivitat eines Standortes in
der Wiener Region zugunsten der Westachse zwi-
schen Linz und Salzburg. Auslandische Unternehmen
(vor allem aus dem benachbarten westlichen Aus-
land) wahlten hiufig einen Produkiionsstandort um
Salzburg, von dem sie den dsterreichischen Markt
gut durchdringen konnten

Solite sich Osterreich dem EG-Binnenmarkt anni-
hern, dann wilrde die néchste Standorigeneration im
Versorgungssektor wieder aus einer Ausdehnung der
Marktgebiete resultieren. Ein integrierter europai-

scher Markt wird die nationalen Unterschiede in den
Praferenzen der Nachfrager tendenziell einebnen. Die
Skaleneffekie eines groBen Markies werden die spe-
Zialisierten Betriebe diversifizierter, multinationaler
Unternehmungen am besten nutzen Fir Produk-
tionsstatten in Osterreich waren die Zentralrdume der
westlichen Bundeslander durch ihre gute Akzessibili-
tat zu den Zentren des europdischen Wirtschafis-
raums beglnstigt.

Zusammenfassung

GemdaB der Grundhypothese des Produktzyklusmo-
dells dndern sich im Verlauf der Entwickiung eines
Produktes die Produktions-, Markt-, Wettbewerbs-
und Standortbedingungen Die Auf- oder Abwertung
der Standorte im EntwicklungsprozeB induziert eine
régumliche Kapitalmabilitdt, die sich je nach der Dyna-
mik des technischen Fortschritts an zwei gegensatzli-
chen Standortkriterien orientiert In expansiven Pha-
sen tendiert die Produktion nach dem “Akzessibili-
tétsprinzip® zur Mitte der Markigebiete, und in sta-
gnierenden Entwicklungsabschnitten herrscht das
“Faktorausstattungsprinzip” mit einer Tendenz zu
den Randern vor Das dezentralisierende Faktoraus-
stattungsprinzip setzt Unterschiede in den Faktorko-
sten (fur Arbeit und Boden) und das konzentrierende
Akzessihilitatsprinzip Unterschiede bei der Nutzung
von Skalen- (oder Scope-)Effekten an den verschie-
denen Standorten voraus

Mit diesen theoretischen Grundlagen wurden die
Fachverbinde der dsterreichischen [ndustrie nach
ihren Unterschieden und Ahnlichkeiten im réumlichen
Entwicklungsmuster untersucht. Aus einer ersten
Klassiftkation gingen eine arbeitsintensive Branchen-
klasse mit einem Standortpfad, der von den Zentren
der Produktinnovation (Agglomerationen) ausgeht,
und eine kapitalintensive Branchenklasse mit einer an
den Rohstoffzeniren einsetzenden Entwicklung her-
vor. Danach wurden die 12 arbeitsintensiven Bran-
chen entsprechend ihrem “Humankapital® in einen
Technologie-, einen Verarbeitungs- und einen Beklei-
dungssektor unterteilt: In dieser Reihenfolge nimmt
zwischen den Sektoren jeweils der Anteil der Ange-
stellten und Facharbeiter ab und dementsprechend
das Entwicklungsaltter zu. Die 8 kapitalintensiven
Branchen lieBen sich aufgrund ihrer Marktdominanz
in einen rickstindigen Versorgungssektor (hoher
Binnenmarktantieil), einen ausgereiften Montansek-
tor (mit relativ groBem Export in unterentwickelte
Linder) und einen expansiven Spezialmaterialsektor
(mit relativ groBen Exporten in hochentwickelte Indu-
striestaaten) gruppieren.

Gerhard Falme
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Anhang

Methode der Klassifikation

Die Cluster-Analyse zur Klassifikation der Fachver-
bénde bedient sich des K-Means-Verfahrens, einer
iterativen, nicht-hierarchischen Methode, die die
Branchen solange umgruppiert, bis eine vorgegebe-
ne Zielfunktion am besten erreicht wird Am Ende der
Iteration ist jede Branche jener Branchengruppe (Clu-
ster) eindeutig zugeordnet, der sie am “ahnlichsten®
ist. Die “Ahnlichkeit* wird als {euklidische) Distanz
zwischen dem Merkmalsvektor einer Branche und
dem Mittelwertsvektor des Clusters (mit den arithme-
tischen Mittelwerten der Merkmale der zugehdrigen
Branchen als Komponenten) gemessen. Mit der Z0-
ordnung der Branchen nach den geringsten Abstéin-
den ist die bestmdgliche Losung des Klassifikations-
problems jedoch noch nicht gewéhrleistet, da der Ite-
rationsprozef von der gewéhlten Anfangsklassifika-
tion abhangt. Daher werden mehrere DurchiZufe mit
besonders gegensétzlicher Ausgangseinteilung ge-
rechnet.

Die Anfangsgruppierung wird teilweise nach be-
_stimmten Regeln angenommen, teilweise Uber hierar-
chische Klassifikationsverfahren ermittelt (zunfchst

Ubersicht 4
Zuordnung der Fachverbénde zu
Branchenklassen
Stufe 1

Ergebnisse der lteration mit
unterschiedlicher Ausgangseinteilung

“Optimale*

Klassitikation
Bergwerke K b I F |
Eisenhiitten . K i i | ;
Erddlindusirie I} | 1 It
Stein- und keramische Industrie
Glasindustrie .
Chemische Industrie
Papiererzeugung
Papierverarbeitung
Holzverarbeitung

Nahrungs- und
GenuBmittelindustrie

{edererzeugung
Lederverarbeltung
GiieBereiindustrie
NE-Metallindustrie

Maschinen- und Stahlbau
Fahrzeugindustrie

Eisen- und Metallwarenindustrie
Elektroindustrie

Textilindustrie .
Bekleidungsindustrie . ......

oo BB

LN N T -

t
1 t
1 i
1 1
| 1
1 1
i 1
; |
i I
1 i
1 1

Interne Homogenitit (&) 016 982 3228 276 1251
Externe Separation (k.) 2683 1767 1243 1155 835

K kapitalintensive Branchen A4 arbeitsintensive Branchen

Ubersicht &

Zuordnung der Fachverbinde der
arbeitsintensiven Klasse zu Industriesektoren

Stufe 2

Ergebnisse der Iteration mit
unterschiedlicher Ausgangseinteilung

“Optimale*
Klassifikation

Ghemische Industrie TE 3 3 3
Papiarverarbeitung VA 2 3 3
Holzverarbeitung |21 2 3 3
Ledererzeugung BK 1 1 1
Lederverarbaitung BK 1 1 1
GieBereiindustrie . ¥4 2 3 3
Maschinan- und Stahlbau TE 3 3 3
Fahrzeugindustrie TE 3 3 3
Eisen- und Matallwarenindustrie V4 2 3 3
Elektroindustrie TE 3 3 3
Textiindustrie . . BK 2 1 2
Bekleidungsindustria  ...... BK 1 2 1
Interne Homogenitét (k) 0076 0.083 0173 0175
Externe Separation (&,} 1434 1414 177 1175

BK ... Bekleidungssekior V4 Verarbeitungssektor TE Technolo-
giesektor

Ubersicht 6
Zuordnung der Fachverbénde der
kapitalintensiven Klasse zu Industriesektoren
Stufe 2

Ergebnisse der lteraticn mit
unterschiedlicher Ausgangseinteilung

"Optimale®
Klassifikation

Bergwerke MO 4 4 4 4
Eisenhitten MO 4 5 8 4
Erddlindustrie MO 4 4 4 5
Stein- und keramische Industrie Vs <] 6 ] g
Glasindustrie SM 5 [ 5 4
Papiererzeugung M <] 6 8 8
Nahrungs- und

GenuBmittelindustrie Vs 8 8 <] <]
NE-Metallindustrie  ...... SM 5 5 5 4
Interne Homagenitit {kq) [ 027 029 029 029
Externe Saparation (kg) 591 585 532 519 491

MO .. Montansektor SM  Spezialmaterialsektor F§ Versorgungs-
sektor

jede Branche als eigene Klasse, zuletzt eine einzige,
alle Branchen umfassende Klasse). Aus den “cptima-
len* Ergebnissen der einzelnen lterationsdurchlaufe
wird schlieBlich jene Gruppierung als bestmégliche
Lésung ausgewahlt, in der

1. die Eigenschaften der Branchen innerhalb der Clu-
ster am besten (bereinstimmen und

2. die Eigenschaften der Cluster am meisten vonein-
ander abweichen

Das Kriterium der internen Homogenitat (1) minimiert
die Summe (Uber jede Gruppierungsvariable) der
Quotienten aus der clusterinternen Varianz und der
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Varianz zwischen den Clustern. Das Kriterium der ex-
ternen Separation {2) maximiert die “gewichtete"
Summe der Entfernungen zwischen den Cluster-Mit-
telwerten Uber jede (mit der Standardabweichung
standardisierte) Variable und zwischen allen Clustern,
wobei die Zahl der Paarbeziehungen zwischen den
Clustern die Gewichte bildet Das Cluster-Verfahren
setzt die statistische Unabhidngigkeit der Inputvaria-
blen voraus Deshalb wird eine Korrelationsanalyse
vorgeschaltet, die sicherstellt, daB mdglichst wenige,
linear unabhiangige Variable in den eigentlichen Klas-
sifikationsvorgang eingehen Da die Gliederung nicht
nur fir die Gruppierungsvariablen zweckmiBig sein
soll, wird anschlieBend fiir jede Variable die statisti-
sche Signifikanz des optimalen Klassifikationsergeb-
nisses Gberpruft.

Verzeichnis der Variablen

NO Wertschépfung in% des Brutto-Produk-
tionswertes, 1985,

Wertschopfung in% des Brutto-Produk-
tionswertes, durchschnittliche jahrliche
Verdnderung 1974/1985 in Prozentpunk-
ten,

Vorleistungen je Beschéaftigten, 1985 in
1.000 5,

Netto-Produktionswert je Beschéftigten,
1985, in 1000 S,

Netto-Produktionswert je Beschéftigten in
Betrieben mit weniger als 50 Beschéftig-
ten, dividiert durch Netto-Produktionswert
je Beschiftigten in allen Betriehen, 1985,
Netto-Produktionswert je Beschéaftigten in
Betrieben mit mehr als 500 Beschéaftigten,
dividiert durch Nefto-Produktionswert je
Beschaftigten in allen Betrieben, 1985,

Netto-Produktionswert je Beschaftigten,
Variationskoeffizient (Standardabwei-
chung/arithmetisches Mittel) Uber die Be-
triebsgréBenklassen, 1985,

Netto-Produktionswert je Beschéftigten,
Variationskoeffizient (Standardabwei-
chung/arithmetisches Mittel) (ber die
Bundeslander, 1985,

Netto-Produktionswert, nominell, je Be-
schiftigten, durchschnittliche jahrliche
Verénderung 1974/1985 in %,

Netto-Produktionswert, real, je Beschéf-
tigten, durchschnittliche jdhrliche Verin-
derung 1974/1985 in %,

Produktionsindex je Beschéftigten, durch-
schnittliche jahrliche Veranderung 1974/
1985 in %,

unselbstandig Beschaftigte
1985,

4 NO

VLB
PVN

PVKL

PVGR

g PYGK

o PVBL

A4 PVN

4 PVR

4 PVX

BGE je Betrieb,

g BGBFPW

4 BGR

ENT
LBPW
LNPW

4 LNPW

ASB
INVBPW
INVNPW
INVB

INNK

INNQ

INNFE

INNFED

BSKILL

BFE

BANGEST
BFACH

BSONST

A BSONST

BFR

Brutto-Produktionswert je Betrieb, Varia-
tionskoeffizient (Standardabweichung/
arithmetisches Mittel) Gber die Bundeslan-
der, 1985,

unselbstindig Beschéftigte je Betrieb,
durchschnittliche jahrliche Verdnderung
1974/1985 in %,

Aufwand fOr Energieeinsatz in % des ge-
samten Betriebsaufwands, 1985,
Personalaufwand in % des Brutto-Produk-
tionswertes, 1985,

Personalaufwand in % des Netto-Produk-
tionswertes, 1985,

Personalaufwand in % des Netto-Produk-
tionswertes, durchschnittliche jahrliche
Verénderung 1974/1985 in Prozentpunk-
ten,

Wert der normalen Abschreibungen je Be-
schaftigten, 1985, in 1.000 5,

Investitionen je 100 S Brutto-Produktions-
wert, & 1974/1985,

Investitionen je 100 S Netto-Produktions-
wert, & 1974/1985,

Investitionen je Beschéftigten, & 1974/
1985,

Innovationsaufwendungen in % des Um-
satzes der Betriebe mit Innovationsauf-
wendungen, 1985,
Innovationsaufwendungen in% des Um-
satzes aller Betriebe, 1985,
Aufwendungen fur Forschung und Ent-
wicklung in % der gesamten Innovations-
aufwendungen, 1985,
Innovationsaufwendungen flr Produktin-
novationen in% der gesamten Innova-
tionsaufwendungen, 1985

Angesiellte plus gelernte Arbeiter in % der
unselbsténdig Beschéftigten, insgesamt,
1987,

Beschaéftigte in Forschung und Entwick-
lung in % der unselbstindig Beschéaftigten
insgesamt, 1985,

Angestellte in% der unselbstindig Be-
schaftigten insgesamt, 1985,

gelernte Arbeiter in % der unselbsténdig
Beschaftigten insgesamt, 1985,
angelernte Arbeiter plus “sonstige” Arbei-
ter in % der unselbstdndig Beschaftigten
insgesamt, 1985,

angelernte Arbeiter plus “sonstige® Arbei-
ter in % der unselbstandig Beschiftigten
insgesamt, Verdnderungen 1974/1985 in
Prozentpunkten,

beschéftigte Frauen in % der unselbstan-
dig Beschéafiigten insgesamt, 1985,
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BAUS beschaftigte Ausldnder in % der unselb-

standig Beschiéftigten insgesamt, 1985,
L Personalaufwand je unselbstidndig Be-
schaftigten, 1985, in 1000 S,
Personalaufwand je unselbstindig Be-
schiftigten, Variationskoeffizient (Stan-
dardabweichung/arithmetisches Mittel)
Uber die Bundeslander, 1985,

AL Personalaufwand je wnselbstindig Be-
schéftigten, durchschnittliche  jihrliche
Veranderung 1974/1985 in %

g LBL

A X60 Exporte in % des Produktionswertes, In-

dustrie pius GroBgewerbe, durchschnittli-

che jahrliche Verdnderung 1960/1973

in Prozentpunkien,

X73 Exporte in % des Produktionswertes, In-
dustrie plus GroBgewerbe, 1973,

4 X73
dustrie plus GroBgewerbe, durchschnittli-
che jahrliche Ver8nderung 1573/1986
in Prozentpunkten,

X86 Exporte in% des Produktionswertes, In-

dustrie plus Grolgewerbe, 19886,

Exporte in die BRD und Schweiz und nach

ltalien in % der gesamten Exporte, 1986,

XCOMENT Exporte in COMECON- und Entwicklungs-
lander in % der gesamten Exporte, 1988,

EXPOECD Exporte in OECD-Staaten in % der gesam-

ten Exporte, 1986,

Imperte in % des Inlandsverbrauchs (Pro-

duktionswert minus Export plus Import),

durchschnittliche jahrliche Verdnderung

1960/1973 in Prozentpunkten,

M73 Importe in % des Inlandsverbrauchs (Pro-

duktionswert minus Export pius Import),

1973,

Importe in % des Inlandsverbrauchs (Pro-

duktionswert minus Export plus Import},

XDICH

A4 M60

AM73
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