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Gewinnspannen und Preisverhalten im dsterreichischen

Export

Einleitung

Der kalkulierte Preis einer Ware setzt sich aus dem
Brutto-Stlckgewinn und den Stilckkosten zusam-
men. Die unterschiedliche Entwicklung von Export-
preisen und Arbeitsstiickkosten wird daher haufig als
Indikator fir die Veranderung der Brutto-Gewinn-
spanne In der Exportindustrie herangezogen. Dabei
wird angenommen, daB die Arbeitskosten das wich-
tigste Kostenelement sind und die gesamte Stuck-
kostenentwicklung dominieren. Die Gewinnspanne
(verstanden als prozentueller Gewinnaufschlag auf
die Stlckkosten) bleibt nur dann unverandert, wenn
eventuelle Stlckkostensteigerungen auch in den Ex-
portpreisen weitergegeben werden kénnen. Steigen
die Stlickkosten im Inland stérker als im Ausiand,
dann ist es méglich, daB ein Land, gemessen an den
Exportpreisen in einheitlicher Wahrung, zwar konkur-
renzfahig bleibt, aber die Profitabilitdt der Exportwirt-
schaft sinkt. Zu einer sclchen Entwicklung kommt es,
wenn sich die Exporteure auf dem Weltmarkt wie
“Preisnehmer"” verhalten, die Exportpreise also auch
dann weitgehend von der Entwicklung der Weltmarkt-
preise determiniert werden, wenn die Kostenentwick-
lung im inland von der Entwicklung bei den Handels-
partnern abweicht Kurzfristig wirkt die Wechselkurs-
entwickiung noch zusatzlich mit: Verhalten sich die
Exporteure eines Landes wie “Preisnehmer®, so kén-
nen Aufwertungen im allgemeinen nicht in den Ex-
portpreisen Uberwélzt werden Dadurch entsteht im
AusmaB der aus dem Inland stammenden Vorleistun-
gen ein Druck auf die Gewinnmargen. Mittelfristig
konnen jedoch die kostenddmpfenden Wirkungen
einer Aufwertung (niedrigere Preise flr importierte
Vorprodukte, Dampfung der inldndischen Preis- und
Kostenspirale) die urspringliche Kompression der
Gewinnspannen wieder weitgehend neutralisieren
Insgesamt betrachtet geht es hier nicht nur um die
Profitspanne in der Exportindustrie schlechthin, son-
dern um die Erfragslage im gesamten exponierten
Sektor, zumal Exportpreise ein mehr oder weniger
guter Indikator fir die Weltmarktpreise sind und diese
auch fir den Inlandsabsatz von heimischen Produk-
ten mit internationaler Konkurrenz Bedeutung ha-
ben.

Nimmt die Profitabilitdt im exponierten Sektor tenden-
ziell ab, so hat das erhebliche gesamtwirtschaftliche
Konseguenzen: Sinkende Gewinnspannen k&nnen
bewirken, daB sich die unternehmerischen Aktivitaten
vom exponierten Sektor in den von Auslandseinfils-
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sen geschitzten “Binnensektor® verlagern Dabei er-
geben sich negative Folgen flr Auslandsmarktanteile
und die Handelsbilanz, aber auch der Spiefraum fur
eine aus Griinden der Beschiftigungssicherung not-
wendig gewordene expansive Wirtschaftspolitik wird
eingeengt. Die gedriickten Gewinnmargen kénnen
andererseits die Unternehmer zu Rationalisierungs-
maBnahmen veranlassen, wenn sie nicht aus dem ex-
ponierten Sektor verdrangt werden wollen, wodurch
in der Folge die Produktionsstruktur gdnstig beein-
fluft werden kann.

Die vorliegende Studie geht in erster Linie auf die Ent-
wicklung der Brutto-Gewinnspannen in der dsterrei-
chischen Ausfuhr von industriell erzeugten Halb- und
Fertigwaren seit 1974 <in und prift in diesem Zusam-
menhang, ob sich aus dem Preisverhalten der dster-
reichischen Exporteure Rickschlisse auf die mittel-
fristige Entwicklung der Brutto-Gewinnspannen zie-
hen lassen.

Statistische Grundiagen und Methoden

Die Arbeitskosten je Produktionseinheit fur die indu-
strie (“Arbeitsstiickkosten®) werden vom Osterreichi-
schen Institut flr Wirtschaftsforschung sowohl fir
Osterreich als auch fir die wichtigsten westlichen In-
dustrieldnder regelméBig publiziert und fortgefihrt
(vgl. Walterskirchen, 1977, Guger, 1983). Sie ergeben
sich als Quotient von Brutto-Stundenverdiensten
(einschlieBlich der Lohnnebenkosten) und der Stun-
denprodukiivitt, letztere verstanden als Relation von
Produktion zu Arbeitsvolumen (alternative Berech-
nungsansatze bei Guger, 1983).

Um die relative Wettbewerbsposition der Erzeugung
von Industriewaren auf den internationalen Waren-
markten zu erfassen, wurden sowohl die Indizes der
Exportpreise als auch der Arbeitsstlickkosten zum
{(jeweiligen) gewogenen Durchschnitt der Handels-
partner (10 L&nder) in Beziehung gesetzt Diese Be-
rechnung wurde fiir Osterreich und 10 wichtige Indu-
strieldnder vorgenommen Die Gewichtung erfolgte
mit Hilfe einer konstanten Linderstruktur des Jahres
1979, wobei fir Osterreich zwei verschiedene Ge-
wichtungsschemata angewandt wurden. Einmal wur-
den die Exportpreise und Arbeitsstlckkosten der
Konkurrenzlander in einem zweistufigen Verfahren
gewogen, d. h. bei der Gewichtung wurde auch die
Konkurrenz auf Drittmarkten bericksichtigt {vgl
Moositechner, 1982) In einer anderen Variante wur-
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den als Gewichte die Anteile der Konkurrenzlander
am osterreichischen Export fur industriewaren ver-
wendet. Diese Methode ist weit einfacher als die dop-
pelte Gewichtung und hat den Vorteil, daB sie auch
fir die anderen Industrielander leicht durchgefihrt
werden kann.
Ein Indikator fur die Entwicklung der Gewinnspanne
in der Exportindustrie (bzw. auch ndherungsweise fir
die Ertragslage) 18t sich aus dern unterschiedlichen
Entwickiungsverlauf von Exportpreisen und Gesamt-
stiickkosten gewinnen. Dabei wird angenommen, dafB
die Brutto-Gewinnspanne unverdndert bleibt, wenn
die Exportpreise und die Stickkosten im gleichen
Ausmaf steigen. Bleiben jedoch die realisierten Ex-
portpreise hinter der Stickkostensteigerung zurick,
dann sinkt die Brutto-Gewinnspanne. Werden im Ge-
gensatz dazu die relativen Exportpreise, verglichen
mit dem Ausland, und die relativen Stickkosten zu-
einander in Beziehung gesetzt, so ergibt sich daraus
ein indikator flr die Entwicklung der relativen Profi-
tabilitét: die relative Brutto-Gewinnspanne.

Die hier vorgenommene Berechnung der Brutto-Ge-

winnspanne basiert jedoch infolge statistischer Infor-

mationsliicken nur auf der Relation von Export-Unit-

Values fir industriewaren und Arbeitsstlickkosten in

der Gesamtindustrie. Daraus ergeben sich im Hin-

blick auf Interpretierbarkeit und Aussagefdhigkeit

Probleme, die sich in folgenden Hauptgesichtspunk-

ten zusammenfassen lassen:

— In der Berechnung der Arbeitsstiickkosten sind
nicht alle wichtigen Kostenarten erfait. Hier ist vor
allem an die wichtigen Materialkosten, aber auch
an Kapitalkosten usw zu denken Dieser Mangel
wirkt sich bei der Berechnung der relativen Brutto-
Gewinnspanne weit weniger aus als in den absolu-
ten Werten der Brutto-Gewinnspanne. Nimmt man
an, daff sich die Vorproduktpreise in einheitlicher
Wiahrung flr alle Lander &hnlich entwickeln, erge-
ben die relativen Arbeitsstiickkosten einen guten
indikator fur die relativen Gesamtstlickkosten (vgl.
OECD, 1978)

— Die Entwicklung der Arbeitsstiickkasten in der Ex-
portindustrie weicht von jener in der Gesamtindu-
strie ab, weil der Produktivitatsfortschritt in der ra-
scher wachsenden Exportindustrie meist groBer
ist als in geschitzten Produktionsbereichen Bei
der Berechnung der Arbeitsstlckkosten ist jedoch
keine Trennung von Arbeitsstiickkosten der Ex-
portindustrie und Arbeitsstliickkasten der "inlands-
produktion” moglich. Diese Schwierigkeit wird ins-
besondere bei der Ermittlung der Brutto-Gewinn-
spanne akut'). Dieses Problem verringert sich
aber gleichfalls, wenn statt der absoluten die rela-
tive Brutto-Gewinnspanne herangezogen wird. Bei

'} Die OECD hat in diesem Zusammenhang eine Bereinigung
versucht, der jedoch eher illustrative Bedeutung zukommt; vgl
dazu OECD (1978), S 41 FuBnots 11

der Berechnung der relativen Brutto-Gewinn-
spanne wird in diesem Zusammenhang unterstelit,
daB die jeweiligen Produktivitdtsdifferentiale zwi-
schen Export- und Gesamtindustrie von Land zu
Land gleich sind

— Die Gewinnverlagerungen der multinationalen Un-
ternehmungen (“Manipulation der konzerninternen
Verrechnungspreise®) kdnnen mitunter eine we-
sentliche Rolle spielen und den Vergleich zwi-
schen Exportpreisen und Arbeitsstickkosten ver-
zerren,

— Eine Abnahme der Brutto-Gewinnspanne muf
nicht unbedingt eine WVerringerung der Netto-
spanne oder eine Verschlechterung der Ertragssi-
tuation bedeuten, da z. B Exportférderungsmas-
nahmen, sonstige Subventionen oder Steuerer-
feichterungen eine Rolle spielen kdnnen.

Brutto-Gewinnspanne seit 1974 deutlich gesunken

Die Entwickiung der dsterreichischen Brutto-Gewinn-
spanne volizog sich in mehreren Phasen (vgl. Abbil-
dung 1 sowie die Ubersichten 1 und 2):

Im Durchschnitt der Periode 1970/1974 ging die
Brutto-Gewinnspanne nur leicht zuriick. Die im Ver-
gleich zu den Handelspartnern starkeren Arbeitsko-
stensteigerungen konnten auf Grund der Rohwaren-
hausse, des spekulativen Welthandelsbooms 1974 als
Folge der ersten Energiepreiskrise sowie wegen
kurzzeitiger konjunktureller Uberhitzungserscheinun-

Abbildung 1

Entwicklung der Brutto-Gewinnspannen im gsterreichischen
Export

{In Dollar)
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Ubersicht 1

Kennzahlen der dsterreichischen Exportindustrie

Exportpreise Arbeitsko-  Relative Exportpreise fiir  Relative Atbeitskosten je  Brutte-Ge- Retative Cash-flow-  Nomineller
fr Industrie- sten je Pro- Industriewaren Produkticnseinheit winnspanne  Brutte-Gewinnspanne Quote des  effektiver
waren duktionsein- {SITC 5 bis 8) exponierien Wechselkurs
{SITC 5 bis8) heit doppait ge- doppeit ge- doppelt ge- Sektors')
wogen®) wogen®} wogen?)
in$ in$ in$ ing in$ in§
1979 = 100 in % 1979 = 100
1970 7 N3 1035 too2 927 gga 114 4Q 1118 1124 288 734
1971 a2 350 1036 1009 926 889 1091 1118 1123 255 744
1972 418 389 1018 99,8 e13 286 107 1 1115 127 258 755
1973 512 515 1087 1026 987 992 G994 104 0 1034 267 799
1974 629 573 106 5 1049 8966 959 i0e? 1103 109 4 278 439
1975 718 714 1054 1047 1067 9986 1008 1047 1051 217 469
1976 683 709 1012 1007 1036 026 977 976 881 248 900
1977 770 808 0w2e 1021 107 2 10538 953 87 8965 155 95 1
1878 887 926 1010 101 1 1028 1021 858 S8 2 891 164 87 5
1879 1000 1000 1000 1000 1000 1000 1000 1000 1000 159 1000
1880 107 4 108 2 978 a7 6 98 8 984 963 920 g92 176 1043
1981 924 931 94 9 926 985 939 922 283 988 168 0°%) 1030
1982 911 835 953 228 93 838 7 590 880 16 0% 106.8
Verdnderung gegen das Vorjahr in %
1870 + 90 + 42 + 14 + 18 - 77 — B85 + 47 + 99 + 88 + 986 — 28
1971 + 89 +117 - 00 + 07 — 01 + 07 — 43 + 01 — 01 15 + 13
1972 + 91 +it2 - 17 - 11 - 14 — 14 - 19 — 03 + 04 + 15 + 15
1973 +230 +325 + 19 + 28 + 92 +120 — 72 - 87 — 83 + a3 + 59
1974 +228 +112 + 27 + 23 — 32 — 33 +105 + 60 + 5B + 40 + 51
1975 +14 4 +2486 - 10 — D2 + 42 + 39 — 82 — 50 — 39 —219 + 38
1976 - 37 - 06 — 40 - 38 + aa + 30 - 31 — B8 - 67 +133 + 386
1977 +112 +139 + 14 + 15 + 34 + 32 — 24 - 19 — 17 —370 + 56
1978 +152 +147 - 18 - 10 — 41 — 36 + 05 + 26 + 27 + 58 + 28
1979 +127 + 80 — 09 - 11 - 27 — 20 + 44 + 18 + 08 — 31 + 25
1980 + 74 + 32 - 22 — 24 - 12 — 18 - 07 - 14 — 08 +107 + 43
1981 —1t40 —140 - 30 — 51 — 24 — 46 — 01 — Q7 — a5 - 909 - 12
1982 — 14 — 38 + 05 + 03 - 02 — 01 + 25 + 07 + 04 + 00} + 37
" Cash-flow in% des Rohertrags — ?} Gewichts laut Moosfechner (1982} — ) Schétzung

gen weitgehend in den Exportpreisen weitergegeben
werden. Von 1970 bis 1974 sank die Brutto-Gewinn-
spanne mit einer durchschnittlichen jahrlichen Rate
von 1%, die relative Brutto-Gewinnspanne nahm mit
—0,3% (doppelt gewogen —0,7%) pro Jahr deutlich
schwacher ab. Der starke Rickgang der Brutto-Ge-
winnspanne im Jahr 1973 war insofern eine Aus-
nahme, als die Arbeitskosten aulergewdhnlich kréftig

Ubersicht 2
Kennzahien der dsterreichischen Exportindustrie
(Mittelfristige Entwicklung)

1974/1977 1977/1879 1878/1982
Durchschnittliche jahrliche
Veranderung in %
Exportpreise fir Industriewaran
[SITC5bisB) ind .
Arbeitskosten je Produktionseinheit in §

Refative Exportpreise flr
Industriewaren (SITC 5 bis 8) in § — 12 - 13 - 186

+ 70
+121

+140 A
+113 —~ 36

doppelt gewogen') — 08 - 1 — 24
Relative Arbeaitskosten e

Preduktionseinheit in § + 35 - 34 - 13

doppelt gewogen') . . + 33 —~ 28 - 21
Brutto-Gewinnspanne in § . — 486 + 24 + 08
Relative Brullo-Gewinnspanne in $ — 46 + 22 - 03

doppelt gawogen’) . . . - 41 + 18 - 03
Cash-flow-Quote des expeonierten Sekters?) —177 + 13 + 029
Nomineller effektiver Wechselkurs + 43 + 25 + 22

') Gewichte laut Moosiechrar (1982)
%) Schatzung

— ¥ Cash-flaw in% des Achertrags —
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zunahmen, wobei die beginnende Wachstumsver-
langsamung als Folge des auslaufenden Konjunktur-
zyklus die Situation noch zusétzlich verscharfte.

In den Jahren 1974 bis 1977 ist die Brutio-Gewinn-
spanne stark gesunken. Der Rlckgang betrug rund
13%, das sind durchschnittlich 4,6% pro Jahr. In die-
ser Phase konnte die starke Steigerung der Arbeits-
stiickkosten (auf Dotlarbasis + 12,1% pro Jahr) nicht
in den Exportpreisen flir Industriewaren (+7,0% pro
Jahr) weitergegeben werden. Im Rezessionsjahr 18975
war der Riickgang der Brutto-Gewinnspanne beson-
ders kraftig (—8,2%), wobei die starken Lohnsteige-
rungen des Jahres 1975 und die rezessionsbedingten
Absatz- und ProduktivititseinbuBen wichtige Fakto-
ren waren. Zwischen 1977 und 1979 bewirkten der
nachlassende Arbeitskostendruck und die kréftigere
Steigerung der Exportpreise eine Zunahme der
Brutto-Gewinnspanne um 24% pro Jahr. Seit 1979
hat sich jedoch die Erhdhung der Brutto-Gewinn-
spanne deutlich abgeschwécht und betrug in der Pe-
riode 1979/1982 nur etwa L% pro Jahr. 1982 war aber
die Brutto-Gewinnspanne noch immer um rund 7%%
niedriger als 1974

Die Beurteilung der Profitabilitat der &sterreichischen
Exportindustrie mit Hilfe der “relativen Brutto-Ge-
winnspanne” liefert unglnstigere Resultate als sich
auf Grund der Entwicklung der Brutto-Gewinnspanne
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ableiten lassen, wenn auch die Entwicklungsrichtun-
gen beider Kennzahlen tendenziell dhnlich sind {vgl
Ubersicht 2)

Die relative Brutto-Gewinnspanne sank von 1974 bis
1977 durchschnittlich um 4,6% pro Jahr In dieser Ent-
wicklung spiegeln sich in erster Linie die im Vergleich
zum gewogenen Durchschnitt der Handelspartner
kréftigen Steigerungen der Arbeitsstliickkosten In
der Periode 1974/1977 stiegen die relativen Arbeits-
stickkosten auf Dollarbasis mit einer durchschnittli-
chen jahrlichen Steigerungsrate von 3,5%, die Export-
preise hingegen nahmen durchschnittlich um 1,2%
pro Jahr langsamer zu als die der gewogenen Kon-
kurrenzldnder. Werden bei der Gewichtung Dritt-
markteffekte berlicksichtigt, fallt der Ruckgang der
relativen Brutto-Gewinnspanne mit 4,1% pro Jahr et-
was geringer aus {vgl auch OECD, 1978) Im Zeit-
raum 1977/1979 gingen die relativen Exportpreise
etwa im gleichen AusmaB (—1,3% pro Jahr) zurlck
wie 1974/1977, jedoch sanken auf Grund des nach-
lassenden Kostendrucks im Inland die refativen Ar-
beitsstiickkosten um 3,4% pro Jahr. Dadurch stieg
die relative Brutio-Gewinnspanne bis 1979 durch-
schnittlich um 2.2%; bei Beriicksichtigung von Dritt-
markteffekten war der Anstieg mit 1,8% geringer. Seit
1979 gingen aber die relativen Arbeitskosten
(—1,3%) wieder schwicher zurlck als die relativen
Exportpreise (—1,6%), sodaB im Durchschnitt der Pe-
riode 1979/1982 die relative Gewinnspanne der Ex-
pertindustrie per Saldo leicht abnahm {—0,3%) Be-
trachtet man den gesamten Untersuchungszeitraum,
dann konnte die glinstige Entwicklung der relativen
Brutto-Gewinnspanne zwischen 1977 und 1979 die
starken EinbuBen in der Periode 1974/1977 nicht
wettmachen: Die relative Brutto-Gewinnspanne war
1982 um rund 10% niedriger als 1974 (Die doppelte

Gewichtung ergab einen schwécheren Rickgang von
etwa 8%% )

Die Verschlechterung der Ertragslage seit 1974 zeigt
sich auch in der Entwicklung der Cash-flow-Quote —
des Quotienten von Cash-flow und Rohertrag {vgl.
Hahn, 1982, Kramer, 1982, Mulliner — Richter, 1982)
Die Cash-flow-Quote fir den exponierten Sektor?)
der Osterreichischen Industrie ist von 1974 bis 1977
um rund 12Y% Prozentpunkte gesunken und betrug
1977 15%% (vgl. Ubersicht 1). Zwischen 1977 und
1979 erholte sich die Cash-flow-Quote um rund
% Prozentpunkt, wobei die kraftigen Marktanteilsge-
winne in dieser Periode (zum Teil eine Spéatfolge der
1977 ausgelaufenen Europaischen Integration) zu
einer Verbesserung der Ertragslage beigetragen ha-
ben dlrften. Seit 1979 blieb die Cash-flow-Quote im
wesentlichen unverandert und erreichte 1982 ein Ni-
veau von etwa 16%.

Ein internationaler Vergleich der Entwicklung der rela-
tiven Brutto-Gewinnspanne fir den Zeitraum
1974/1982 zeigt, daB Frankreich (—2,4%) im Durch-
schnitt der Periode eine stirkere Abnahme verzeich-
nete als Osterreich (—1,3%), die relativen Brutto-Ge-
winnspannen Japans (—1,2%), italiens {—1,2%),
GroBbritanniens (—1,0%) und der Schweiz (—0.7%)
nahmen hingegen etwas schwicher ab {vgl. Uber-
sicht 3.

Zu der Gruppe der Lénder, die ihre relative Brutto-
Gewinnspanne erhdhen konnten, gehdrten Belgien
{+1,1%), die BRD (+ 1,6%), Schweden (+1,7%} und
die USA (+2,1%).

*) Als exponierter Sektor wurden die Branchen Eisen und Me-
tall, Chemie, Papier, Textil, Bekleidung, Leder, Maschinen, Fahr-
zeuge und Elektro zusammengefafit, weif diese eine iberdurch-
schnitilich hohe Exportquote aufweisen

Ubersicht 3
Relative Brutto-Gewinnspannen im internationalen Vergleich
(In Dollar)
Osterreich Beigien BRD Frankreich Grodbritan-  Malien Japan  Niederlande Schweden  Schweiz UsSA
doppelt ge- nien
wogen')
1979 = 100
1970 1118 1124 1248 943 107 1 857 1158 618 107 S €15 117 8 66 1
1971 119 1123 1121 240 1155 @82 1087 1433 1059 929 1161 623
1972 M5 127 108.5 954 1132 938 42 1332 1033 96 1 1223 717
1973 104 0 103 4 1059 g00 1398 1083 57 4 1330 965 96 8 104 V23
1574 1103 105 4 1127 883 M 87 8 1063 1264 1055 599 1080 810
1875 1047 1051 1022 998 1016 574 100 4 1038 Hu R 981 1038 938
1876 876 981 933 1023 1029 899 1025 995 990 912 1030 951
1877 857 985 956 1018 1020 1108 1016 986 970 90,3 107 1 940
1978 982 991 960 1020 1012 1063 971 927 1004 94 4 1023 o84
1979 1000 1000 1000 1000 1000 1000 000 1000 1000 1000 1000 1000
1980 990 992 106 9 g7.5 96,5 a2 103 1 1098 1059 107.0 090 982
1981 983 98 6 1114 1000 925 865 991 1046 1107 1084 1056 1028
1982 a5 g9a 1228 1001 912 905 86,3 1152 10687 1142 1024 854
Durchschnittliche j3heliche Veranderung in %
1974/1982 — 13 - 12 + 11 + 18 — 24 - 10 - 12 - 12 + 01 + 17 - 47 + 21

"} Gewichte laut Mooslachner (1982}
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{sterreich ist Preisnehmer auf dem Weltmarkt

Ein wichtiger Grund fir die mittelfristig gedriickten
Gewinnmargen ist, daB die Weltmarktpreise firr Oster-
reich offenbar in hohem MaBe gegeben sind, d h., die
Exporteure sind im wesentlichen “Preisnehmer®, und
im Gegensatz zu “Preissetzern® kénnen Uberdurch-
schnittliche Kostensteigerungen (abgesehen von be-
stimmten Situationen, wie z. B internationalen Boom-
phasen, wie sie noch in der ersten Halfte der siebzi-
ger Jahre herrschten) nicht bzw. nur zum Tell in den
Exportpreisen (berwélzt werden (vgl. OECD, 1982).
In der mikrodkonomischen Theorie wird unter einem
“Preisnehmer® ein Produzent verstanden, der unter
den Bedingungen der vollkommenen Konkurrenz Ge-
winnmaximierung anstrebt: Der Weltmarktpreis fOr
gin homogenes Produkt wird durch die Gesamtnach-
frage und das Gesamtangebot flr dieses eine Pro-
dukt bestimmt, der einzelne Anbieter ist nur ein winzi-
ges Element im Marktgeschehen und kann den
Marktpreis somit nicht beeinflussen. Die Maximierung
des Gewinns erfolgt nun insofern, als der Produzent
versucht, bei einem gegebenen Preis genau soviel zu
produzieren und auch abzusetzen, daB die Grenzko-
sten der Erzeugung dem Produktpreis entsprechen
(“Mengenanpasser"). Erhdht der Produzent den Preis
Uber den Marktpreis, so wilrde er alle seine Kunden
verlieren. Verfligt ein Land in Gberwiegendem MaBe
{iber Produzenten, die sich wie Preisnehmer verhal-
ten, so kann auch die gesamte Volkswirtschaft weit-
gehend als Preisnehmer angesehen werden

Im allgemeinen gilt ein Land auf dem Weltmarkt als
“Preisnehmer”, wenn es Uber eine geringe Markt-
macht verfigt, die sich im kleinen Anteil am Welt-
handel und/oder einem Exportangebot vaon Standard-
waren ausdriickt. Im Gegensatz zum “Preisnehmer”
wird der “Preissetzer" haufig einen hohen Anteil auf
dem Weltmarkt und einen relativ geringen Anteil von
industriellen Massenwaren — also eine gilnstige
Struktur — aufweisen

Osterreich wird aus zwei Grinden zum “Preisneh-
mer*; einerseits durch den geringen Welthandelsan-
teil, andererseits durch das Fehlen an “technologi-
scher* Markimacht; diese ist nur in verhaftnismaBig
wenigen Bereichen vorhanden {Einige charakteristi-
sche Auspragungen der Rolle als Preisnehmer wer-
den im SchiuBkapitel zusammengefat und gete-
stet)

Osterreich verflgt schon wegen seines kleinen Welt-
handelsanteils von nur rund 1% iber eine geringe
Marktmacht zur Beeinflussung der Preisbildung {vgi.
Ubersicht 4). Sein Aktionsparameter ist in erster Linie
die Menge der zu gegebenen Weltmarkipreisen ab-
setzbaren Exporigiter Die Ursachen fur den gerin-
gen Anteil am Welthandel lassen sich, abgesehen von
der LandesgroBe, zum Teil auf geographische und hi-
storische Faktoren zurlickfihren Die Binnenlage und
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Ubersicht 4
Internationaler Vergleich der Welthandelsanteile 1982

In % des Weliexports

Osterreich 082
Belgten 308
BRD . 1038
Frankreich 5869
GroBbritannien 571
italien 435
Japan . . 810
Niederlande 381
Schweden 158
Schweiz 153
USA 12 62

Q: WIFQ IFS-Datenbank

die Tatsache, daf Osterreich praktisch nie Kolonial-
macht®) war, beschrénkten langfristig die Entwicklung
der Handelsbeziehungen und flhrten so zu einer ver-
haltnismaBig geringen Verankerung auf dem Welt-
markt.

Der zweite Fakior der Preisnehmerrolle Osterreichs
ist die oft zitierte Strukturschwéche (vgl z. B. Beirat,
1978, 1980, Smeral — Walterskirchen, 1981, Tichy,
1980, Kramer, 1980): Osterrelch erzeugt und expor-
tiert relativ viele Grundstoffe und niedrig verarbeitete
Fertigwaren, aber reiativ wenige technologisch hdher
entwickelte Fertigwaren, wie z B. Maschinen und
Verkehrsmittel (vgl Ubersicht 5)

Ubersicht 5
Exportstrukturen filr Industriewaren im internationalen
Vergleich
SITC Warenbezeichnung Hsterreich BRD ) QECD
insgesamt
Anteile in %
5 Chemische Erzeugnisse 103 146 138
6 Bearbeitete Waren . 418 235 272
7 Maschinen, Verkehrsmitte! 324 512 47 2
B Sonstige Fertigwaren .. ... 15,5 10,8 123
5bis 8 Industriewaren 1000 1000 1000

Q: QECD Statistics of Foreign Trade 1980

Insgesamt betrachtet zeigt die dsterreichische Volks-
wirtschaft zwar in (berwiegendem MaBe Eigen-
schaften eines "Preisnehmers”, doch k&nnte durch
innovationsorientierte  Unternehmensstrategien, wie
z. B. im Bereich der Produktionstechnologie, der Or-
ganisation, des Marketings usw ., unterstltzt durch
die Wirtschaftspolitik, die Situation sehr verbessert
werden. Denn je mehr ein Produkt auf spezifischen
technologischen Entwicklungen beruht und/oder je
mehr bei dessen Verkauf auf spezielle Marketingstra-
tegien zuriickgegriffen werden kann, umso héher ist

%) Eine Folge davon dirfte sein, daf Osterreich viel weniger Nie-
derlassungen von multinationalen Konzernen aufweist als an-
dere Lander. Denn gerade bei multinationalen Konzernen kann
auf Grund ihrer weltweiten Verftechtung viet eher angenommen
werden, daB sie sich wie *Preissetzer® verhalten
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auch die Marktmacht des Exporteurs, der daraus
“Preisvorteile” bzw Monopolrenten ziehen und bei
Bedarf Kostensteigerungen Uberwélzen kann. Fir in-
dustrielle Massenwaren dagegen ist Konkurrenz-
preisbildung auf den internationalen Markien anzu-
nehmen, sodaf die Exporteure gezwungen sind, sich
der Entwicklung der Weitmarktpreise eng anzupas-
sen, auch wenn ihre Kostenentwicklung stark davon
abweicht, Untersuchungen zeigten auch, daB fiir ho-
mogene international gehandelte Produkte, wie z B.
Bleche einer bestimmten Starke, Warmbreitbandstahl
oder Bandeisen, die Differenzen in den Steigerungs-
raten verschiedener Landerexportpreise in einheitli-
cher Wahrung verhéltnismaBig gering waren (vgl.
Smeral, 1982)%)

Die Rolle Osterreichs als Preisnehmer auf dem Welt-
markt wurde insbesondere im Ausnahmejahr 1973
und im Zeitraum 1974 bis 1977 deutlich, als die Uber-
durchschnittlichen Kostensteigerungen nicht in den
Exportpreisen weitergegeben werden konnten und
dadurch die Gewinnspanne stark schrumpfte. Auch
die Verbesserung der Gewinnlage seit 1977 ist nicht
“preisbedingt", sondern auf das Nachlassen des
Kostendrucks zuriickzufuhren, da die Steigerung der
Exportpreise in einheitlicher Wahrung deutlich hinter
den Steigerungsraten der Konkurrenzldnder zurtick-
blieb.

In welchem AusmaB die Schillingaufwertung die Ent-
wicklung der Brutto-Gewinnspanne beeinflufite, ist
schwierig zu beurteilen. Diese Frage kann im Rahmen
dieser Arbeit nicht eindeutig beantwortet werden,
denn, um die Effekte von Wechselkursverdnderungen
ganz zu erfassen, miBte versucht werden, die verzd-
gerten kurzfristigen Effekte von Wechselkursénde-
rungen auf die Kosten- und Preisentwicklung im Jah-
resverlauf festzustellen.

Die Schillingaufwertung kann sich in vielfacher Weise
auf die Gewinnspanne auswirken Die Mogiichkeiten
lassen sich kurz folgendermaBen zusammenfassen:
Ein Land, dessen Exporteure sich auf dem Weltmarkt
weitgehend wie “Preisnehmer® verhalten, ist mit ge-
gebenen Weltmarktpreisen konfrontiert, sodaB von
einer Aufwertung dampfende Effekte auf die Export-

*} Selbst wenn im gesamten Exportangebot nur Glter mit soge-
nannten Weltmarktpreisen vertreten wiaren, kann die Entwick-
lung des durchschnittlichen Exportpreisniveaus fir das ge-
samte Sortiment von der ausidndischen Kenkurrenz abweichen,
wenn sich das Exportangebot warenmiBig und/oder regional
unterschiedlich zusammensetzt. Der Anteil dleser Strukturef-
fekte am durchschnittlichen Abstand der dsterreichischen Ex-
portpreise fir Industriewaren von der internationalen Preisent-
wicklung betrégt gut 50% Anders ausgedrilckt heiBt das, daB
der Rickgang der relativen Osterreichischen Exportpreise seit
1974 um rund die Halfte geringer ausgefallen ware, wenn Oster-
reich die gleiche Zusammensetzung der Warenexporte hétte
wie der Durchschnitt der westlichen Industrielénder (vgl. Sme-
ral, 1982). Der verbleibende Teil kdnnte zumindest teilweise auf
grofie Qualitdtsunterschiede sowie auch auf Elemente auBer-
halb der reinen Preisgestaltung ( Nicht-Preis-Faktoren®) zu-
rilckzufihren sein

preise bzw Exporteridse in Schilling und somit zu-
mindest kurzfristig auch auf die Gewinnspanne und
die Wertproduktivitdt (Umsatz je Beschaftigten) aus-
gehen. Andererseits bedeutet aber die Erhdhung des
effektiven AuBenwertes eine Verbilligung jener Im-
porte, deren Preise in Auslandswihrung fixiert sind,
und in der Folge niedrigere Steigerungsraten der
GroBhandels- und Verbraucherpreise. Im Anschlufl
daran kdnnen auch die Lohnforderungen wegen der
geringeren Inflationsrate und der gedémpften Ent-
wicklung der Wertproduktivitdt in der Exportindustrie
gemaBigter ausfallen (vgl Handler, 1981) Die ge-
drickien Gewinnmargen konnten weiters die Unter-
nehmer zu RationalisierungsmaBnahmen veranlassen
(wenn sie nicht aus dem exponierten Sektor ver-
drangt werden wollen), wodurch die Produktions-
struktur giinstig beeinfludt werden kann {vgl Handler,
1982} Uber einen léngeren Zeitraum gesehen dirfte
daher die Schillingaufwertung nicht zu einer kosten-
maBigen Belastung geflhrt haben, weil sich die Wir-
kung der kurzfristig entstandenen Verminderung der
Brutto-Gewinnspanne allméhlich wieder weitgehend
neutralisierte (vgl. dazu auch QECD, 1982).

Test der Preisnehmerrolle

Einige Ausprigungen des Preisverhaltens wurden

empirisch getestet. Die Ergebnisse unterstitzen die

Hypothese, daB sich die dsterreichischen Exporteure

auf dem Weitmarkt weitgehend wie Preisnehmer ver-

halten:

— Regressionsbeziehungen ({alle GréBen wurden in
Dollar umgerechnet und in Veranderungsraten
transformiert) in der Form von

AXP58 = ay + ay WPX58 + a; AK + Residuen
bestitigten, daB die Entwicklung der Ssterreichi-
schen Exportpreise fir Industriewaren {(XP38)
weitgehend von den mit dsterreichischen Export-
anteilen des Jahves 1879 gewogenen Exportprei-
sen der wichtigsten Industrieldander { WPX58) do-
miniert wird Die Arbeitskosten je Produktionsein-
heit (4K) haben keinen signifikanten EinfluB auf
die Entwicklung der Exportpreise (Deppler — Ri-
pley, 1978) Neben Osterreich wurden noch fir
Belgien, Japan, Frankreich, die Niederlande und
ltalien ahnlich signifikante Einflisse der Export-
preise der Konkurrenten festgestellt, die Koeffi-
zienten a, errsichien alle Werte um 1. Die Export-
preisentwicklung in der Schweiz, in Schweden,
Grofbritannien und der BRD hingegen wird viel
weniger von den Weltmarktpreisen beeinfluBt, hier
ist der Einflud der Arbeitskosten etwa im gleichen
Verhaltnis hoher. Die Koeffizienten der gewogenen
Weitmarktpreise a; und der jeweiligen nationalen
Arbeitsstickkosten a; liegen in der GrdBenord-
nung von jeweils 0,5 (siehe Ubersicht 6)
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Ubersicht 6
Regressionsgleichungen |
Abhingige Variable: Expartpreise der Arbeits- Kan- " Dw
Exportpreise fir indusirie- Indust_riela’nder kosten je stante
waren (SITC 5bis 8] in in § [roduk-
ungggo—gewcgen hert in §
Osterraich 147 —-132 088 2,32
(10}
112 —143 93 252
7}
Belgien 112 —094 087 257
{10
1,02 —-048 086 266
{10}
8RD 058 G458 —034 094 124
(18} (18}
056 0,44 —012 094 118
(17} {19}
Frankreich 1.05 —007 072 328
{18}
1,00 -~ 069 076 313
(14}
GroBbritannien 0,48 0,49 078 091 164
31) {16
0,47 0,49 064 080 168
{38} (16}
Itatien 1,04 —3283 07 286
17}
1,00 —~093 070 242
(18}
Japan 107 —08 081 222
21}
0,96 o027 0.35 176
{34}
Niederlande 126 —2.41 090 267
1)
116 —-21 og9 288
9}
Schweden 0,63 0,45 inm 085 217
{21) 128)
0,68 039 100 87 176
{19 28}
Schwaiz 041 0,49 1,83 094 292
32) (13)
0,43 048 148 093 276
21) (14}
USA 0,69 180 o359 140
{22}
0,53 285 045 133
28}

Alle Variablen wurden in Verdnderungsraten transformiert

Eine warenmaBige Aufgliederung nach SITC-Ein-
stellern zeigt, daB fir Osterreich in jedem Bereich
die Entwicklung auf dem Weltmarkt dominant war
und die Arbeitsstlickkosten in keiner Weise die
Exportpreisentwicklung signifikant beeinflussen
Fur die BRD hingegen waren, ausgenommen che-
mische Erzeugnisse, die Arbeitsstickkosten in je-
dem Bereich signifikant. Bei Maschinen und Ver-
kehrsmitteln war der EinfluB der Weltmarktpreise
am geringsten {Ubersicht 7).

— Ein weiteres statistisches Merkmal eines “Preis-

nehmers® ist der im internationalen Vergleich rela-
tiv hohe Anteil von Produkten, deren Exportpreise
international verhéltnismaBig wenig voneinander
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Ubersicht 7
Regressionsgleichungen il
Abhidngige Variable: Export- Arbeitsko-Konstante R 2 ow
; o i preise der sten je
Exportpreise der BAD in § \ndustrie- Produk-
lander  tionsein-
in$ heit in§
Industriewaren
{SITC 5 bis 8) 0,861 .43 -013 095 157
{16) 117}
Chemische Erzeugnisse
{SITC 5) . 078 a,08 138 098 138
15} a1
Gering verarbeitete und
konsumnahe Fertigwaren
{SITC&+8) . 0,65 043 — 150 098 192
{13) (20}
Maschinen Verkehrsmittel
SITC ) 036 0,46 228 082 149
(43 a1

Alle Variablen wurden in Veranderungsraten transtormiart

abweichen Je geringer die Streuung der Export-
preise verschiedener nationaler Anbieter ist, desto
eher kann angenommen werden, daB fir jedes ge-
handelte Produkt “ein® Weltmarktpreis existiert.

Die Vorstellung von einheitlichen Weltmarktprei-
sen flr gleiche Produkte verschiedener Herkunft
basiert auf dem “Law of One Price" Diese Hypo-
these geht davon aus, daB sich auf Wettbewerbs-
markten die Preise bzw kurzfristig bestehende
Preisunterschiede gleicher oder 3hnlicher Pro-
dukte in einheitlicher Wahrung ausgleichen (vgl.
Kravis — Lipsey, 1978). Demnach kann es flr ein
international gehandeltes Gut verschiedener Er-
zeuger auf verschiedenen Exportmérkten Preis-
differenzen nur im AusmaB der Transferkosten
{wie z B Transport-, Versicherungs- oder auch In-
formationskosten} geben, Gber die in der Praxis je-
doch keine statistischen Informationen vorliegen.
Zur Uberprifung der “Streuungshypothese® wur-
den flr das Stichjahr 1980 die Variationskoeffizien-
ten (Variationskoeffizient = Standardabweichung
in Prozent des Mittelwertes) von rund 300 ausge-
wahlten {das sind je Land etwa 20% bis 30% des
gesamten Industriewarenexports) Unit-Values (flir
SITC-Finfsteller) im Bereich der Industriewaren
ermittelt, wobei die Variationskoeffizienten jeweils
Uber die Unit-Values eines Produktes fir 8 bzw. 9
(mit Schweiz) Lander berechnet wurden®} Sodann
wurden in Ermangelung objektiver MaBstabe jene
Produkte ausgewahlt, deren Variationskoeffizien-
ten unter 21% bzw. 31% lagen. Unabhéngig von
der Zahl der herangezogenen Lander (mit oder
ohne Schweiz) und der angesetzten Hichstgrenze
fUr den Variationskoeffizienten gehorte Osterreich
immer zu den Léndern, die den groBten Anteil von

®} Da bei diesem Verfahren nur ein Teil der Industriewaren er-
faBt werden konnte, lassen sich nur auf Grund der internationa-
len Hangordnung einigermaBen verlaBliche Aussagen formulie-
ren
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Ubersicht 8
Internationaler Vergieich des Anteils von Produkten mit

geringer Streuung der Preise am Export von Industriewaren
0

Anteii von Produkten mit Variationskoetfizienten von
weniger als

20,8% 209% 30 9%
{ohne Schweiz)

am Export von Industriawaren in %

Osterreich 286 149 307
Beigien 324 27 5 414
BRD . 249 147 281
Frankreich . 180 27 248
Grofibritannien 198 73 183
Italien 228 127 248
Japan 201 183 287
Niederlande 187 125 239
Schweiz - &0 194

Q: WiIFO UNO-Datenbank; sigene Berechnungen

Produkten mit Variationskoeffizienten unterhalb
der festgesetzten Héchstgrenzen an der Ausfuhr
von Industriewaren hatten (Ubersicht 8).

Ahnliche Aussagen lassen sich freffen, wenn an-
statt der Produktpreise verschiedener Lander in
einem Stichjahr die Entwicklung der aggregierten
relativen Preisindizes der einzelnen Lander analy-
siert wird {vgl dazu vor allem Pauwels — Poeck,
1982) . Auch hier zeigt sich, daB Osterreich zu den
Landern gehdrt, deren relativer Exportpreisindex
far Industriewaren im Zeitverlauf verhaltnismaBig
wenig schwankt (Ubersicht 9)

Der Anteil der Fakturierung in Auslandswéhrung
am Export kann als ein weiteres Merkmal des
Preisverhaltens herangezogen werden. Je héher
der Anteil der Fakturierung in Auslandswéhrung
ist, desto eher kann vermutet werden, daB das be-
trachtete Land Preisnehmer auf dem Weltmarkt ist
{val. Tichy, 1981, Scharrer, 1978). Dies hangt aber
nicht nur mit der Marktmacht im engeren Sinn (als
Resultat der LandesgréBe) zusammen, sondern ist
auch Folge der strukiurellen Charakteristika des
Exportangebotes. So dirfte die Fakturierung in
bestimmten internationalen Wahrungen gewohn-

Ubersicht 8
Standardabweichungen der relativen Exportpreise fiir
Industriewaren
{in Dollar}
Standardabweichung™) Rangerdnung
(sterreich 2105 1
Belgien 2 B51 2
Niederlande 2644 3
BRD 2712 4
Schweden 2998 5
Frankreich 3298 6
ftalisn 3929 7
Schweiz 4367 8
GroBbritannien 4760 9
USA 4948 10
Japan . £ 268 ik

'} Der Veranderungsraten von 1985 bis 1980

heitsméBig bei folgenden Gutern dberdurch-

schnittlich hoch sein (vgl Scharrer, 1978):

— agrarische und mineralische Rohstoffe,

— Markenerzeugnisse fiir den Massenbedarf, die
kontinuierlich zu einem mittelfristig stabilen Ver-
braucherpreis vertrieben werden,

— einfache Konsum-Massenartikel mit starker in-
ternationaler Preiskonkurrenz,

— homogene Grundstoffe, Halbfabrikate und Fer-
tigteile mit internaticnal breit gestreuter Pro-
duktion,

— Maschinen und Kraftfahrzeugteile.

Ein internationaler Vergleich der Anteile der in

eigener Wahrung fakiurierten Exporte liefert ein

weiteres Indiz fir die Roile Osterreichs als Preis-
nehmer auf dem Weltmarkt (Ubersicht 10). Oster-
reich rangiert von 12 Landern im Mittelfeld und fak-
turiert ungefahr die Hélfte seiner Gesamtexporte in

Schilling {vgl. Tichy, 1981)%). Den groéBten Anteil

der in eigener Wahrung fakturierten Exporte mit

rund 85% erreichen die BRD und die Schweiz. Hin-
ter diesen beiden Lindern folgen GroBbritannien,

Frankreich und Schweden, die etwas mehr als

zwei Drittel ihrer Exporte in eigener Wahrung fak-

turieren. Belgien, die Niederlande und Danemark
weisen so wie Osterreich einen Anteil von rund

50% auf Die geringsten Anteile haben ltalien, Ja-

pan und Finnland.

Ubersicht 10

Internationaler Vergleich des Anteils der in eigener Wahrung
fakturierten Exporte

In % der Gesamtexporte

BRD 87
Schweiz 83
GraoBbritannien 69
Frankreich 68
Schwaden 67
Osterreich 54
Danemark 54
Niederlande 50
Belgien . 47
Italten a9
Japan . 20
Finnland 16

Q: Scharrer {1979)

Zusammenfassung

Die Entwicklung der Brutto-Gewinnspanne in der Ex-
portindustrie vollzog sich in mehreren Phasen: Im
Durchschnitt der Periode 1970 bis 1974 verringerie
sich die Brutto-Gewinnspanne nur wenig; der starke
Rickgang im Jahr 1973 war insofern eine Ausnahme,

®) Obwohl sich dieser internationale Vergleich auf die gesamten
Exporte {einschlieBlich Vorprodukte) bezieht, diirfte die Rang-
ordnung im groBen und ganzen auch bestehen bleiben wenn
nur Industriewaren betrachtet werden.
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als die auBergewthnlich kraftige Steigerung der Ar-
beitsstlickkosten nicht (so wie in den anderen Jahren
dieser Periode zumindest weitgehend) in den Export-
preisen weitergegeben werden konnte 1974 lag die
Brutto-Gewinnspanne {Exportpreise bezogen auf Ar-
beitsstiickkosten) um 4% unter dem Niveau von 1970,
die Abnahme der relativen Brutio-Gewinnspanne {re-
lative Exportpreise bezogen auf relative Arbeitsstiick-
kosten) dagegen war mit 1%% deutlich geringer Im
Zeitraum 1974 bis 1977 sind die Brutto-Gewinnspan-
nen kraftig gesunken in dieser Phase konnte der
starke Arbeitskostendruck nicht in den Exportpreisen
Uberwilzt werden. Zwischen 1977 und 1979 lieB dann
der Arbeitskostendruck nach, sodaB sich die Brutto-
Gewinnspannen vergroBerten. Seit 1979 war jedoch
im wesentlichen keine Verbesserung der Ertragssitu-
ation mehr festzustellen. Insgesamt betrachtet
konnte somit die glnstige Entwicklung 1977 bis 1979
die starken EinbuBen der Periode 1974 bis 1977 nicht
wettmachen, sodafB die Brutto-Gewinnspanne 1982
um ungefahr 7%, die relative Brutto-Gewinnspanne
hingegen um rund 10% niedriger war als 1574,

Eine wichtige Ursache fUr die mittelfristig gedriickten
Gewinnmargen ist, da8 die Osterreichischen Expor-
teure weitgehend “Preisnehmer* sind und Uberdurch-
schnittliche Kostensteigerungen nicht bzw. nur zum
Teil in den Exportpreisen (berwalzt werden kénnen.
Osterreich wird in doppelter Hinsicht zum Preisneh-
mer: einerseits durch den geringen Welthandelsan-
teil, andererseits wegen der nur in wenigen Bereichen
vorhandenen “technologischen Marktmacht” bzw. an-
ders ausgedriickt wegen der oft zitierten Struktur-
schwichen Osterreich erzeugt und exportiert im in-
ternationalen Vergleich verhaltnisméntig wenige tech-
nologisch hoher entwickelte Fertigwaren, wie z B,
Maschinen und Verkehrsmittel. Aber gerade bei sol-
chen Produkten kann die Preisbildung im Gegensatz
zu industriellen Standardwaren eher ohne Riicksicht
auf die Konkurrenz vorgenommen werden.

Die Rolle Osterreichs als Preisnehmer auf dem Welt-

markt wurde insbesondere im Ausnahmejahr 1973
und im Zeitraum 1974 bis 1977 deutlich, als die Gber-
durchschnittlichen Kostensteigerungen nicht in den
Exporipreisen weitergegeben werden konnten und
dadurch die Gewinnspannen stark schrumpften
Auch die Verbesserung der Gewinnlage seit 1977 ist
nicht “preisbedingt®, sondern auf das Nachlassen
des Kostendrucks zuriickzufihren, da die Steigerung
der Exportpreise in einheitlicher Wahrung deutlich
hinter den Steigerungsraten der Konkurrenzldnder
zuriickblieb Die Preisnehmerrolle der o&sterreichi-
schen Exporteure auf dem Weltmarkt zeigt sich in
einigen charakteristischen Merkmalen:

- Preisnehmer missen bei der Preisgestaltung eng
der Entwicklung auf dem Woeltmarkt folgen, auch
wenn die Kosten von der Entwicklung bei den
wichtigsten Konkurrenten abweichen. Die Entwick-
lung der &sterreichischen Exportpreise wird von
den Preisen der Konkurrenzldnder bestimmt, die
Arbeitsstiickkosten dagegen haben keinen signifi-
kanten EinfluB auf die Entwicklung der Export-
preise.

— Ein weiteres statistisches Merkmal eines “Preis-
nehmers” ist der im internationalen Vergleich rela-
tiv hohe Anteil von Produkten, deren Exportpreise
international verhaltnismaBig wenig veneinander
abweichen bzw. relativ gering streuen Im interha-
tionalen Vergleich zeigte sich auch, daB Osterreich
zu den La&ndern gehort, die in einem Stichjahr den
groBten Anteil von Produkten mit verhdltnismésig
niedrigen Variationskoeffizienten an der Ausfuhr
von Industriewaren aufweisen’ Ahnliche Aussagen
lassen sich treffen, wenn anstatt der Produkt-
preise verschiedener Lander in einem Stichjahr die
Entwickiung der aggregierten relativen Preisindi-
zes der einzelnen Lander analysiert wird. Auch hier
zeigt sich, daB Osterreich zu den Landern gehort,
deren relative Exportpreisindizes fiir industriewa-
ren im Zeitverlauf verhaltnisméBig wenig schwan-
ken.

Ubsrsicht 11

Rangordnung der Kennzitfern fiir das Preisverhalten im internationalen Vergleich

Weithandelsanteil 1982 Anteii der Maschinen
und Verkehrsmittel am
industriewarenexport

kleinster = 1 kletnster = 1

Osterreich 1 3
Belgien 4 1
BRD 10 ]
Frankreich 7 ]
GroBbritannien 8 7
Itafien & 5
Japan ] 10
Niederlande 5 2
Schweden 3 8
Schweiz 2 4
USA 1 "

W XP58 = ao + o WPX58 + uy AK + Residuen
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Koeffizient 4"} Standardabweichung Anteil der in eigener Summe der
der Veranderung der Wéahrung fakturierten Rangordnungen
relativers Exportpreise Exporte am Gesamt-
far Industriewaren in $ export
grafter = 1 kleinste = 1 kleinster =1 kleinste = 1
2 1 5 1
3 2 3 2
8 4 10 9
5 3] 7 6
10 a 3 10
4 7 2 4
3] 1 1 8
1 3 4 3
7 5 8 5
11 8 9 7
g 10 11 1
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— Ein internationaler Vergleich der Anteile der in
eigener Wiahrung fakturierten Exporte liefert ein
weiteres Indiz fiir die Rolle Osterreichs als Preis-
nehmer auf dem Weltmarkt Denn je héher der An-
teil der Fakturierung in Auslandswihrung ist, de-
sto eher kann vermutet werden, daB das betrach-
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