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Marktanteile der Osterreichischen Exporte

Um die Entwickiung der Exporte beurteilen zu kbnnen, werden verschiedene
VergleichsmaBstébe herangezogen wie eiwa die Entwicklung der Imporie oder
der heimischen Produktion. Die folgende Arbeit wahit als Beurteilungskriterium
die Aufnahmefdhigkeit der ausléndischen Mérkte, die Osterreich beliefert (Ver-
héltnis von heimischen Lieferungen zur ausldndischen Nachirage) Sie beschreibi,
wie sich die Marktanteile der &sterreichischen Exporte nach Waren- und Lander-
gruppen seit dem Ende der fiinfziger Jahre entwickelt haben und versuchi, die
wichtigsten Bestimmungsgriinde der Marktanteilsdnderungen aufzudecken. Fer-
ner wird geprift, wieweil mit Hiffe von Marktanteilen Exporiprognosen erstellt

werden kdénnen.

Methode

Der Begriff der Marktanteile {market-shares) 146t sich
verschieden definieren. Aligemein kann man sagen,
daB der Marktanteil eine Verhditniszahl ist, in der
die Warenlieferungen eines Exportlandes zu einer
Marktvariablen des Importlandes in Beziehung ge-
setzt werden. Das nachstehende Schema zeigt, wel-
che GrdBen im Zahler und Nenner dieser Verhaitnis-
zaht stehen kdnnen.

Zahler Nenner
® Exporte des Landes /i ® Exporie der gesamten
in das Land § Welt in das Land §
& |mporte des Landes j ® Gesamtimporie des
aus dem Land { Landes |
* Exporte der gesamten

Welt in das Land j+ .

Nachirage nach inlan-
dischen Gutern im
Land j

¢ Gesamtimporie des
Landes j + Nachfrage
nach inldndischen G-
tern im Land §

¢ Die Importe einer
Landergruppe (bzw.
die Exporte in diese
Landergruppe) kon-
nen inklusive oder ex-
klusive der Lieferun-
gen des Landes an-
gesetzt werden, des-
sen Marktanteile zu
berechnen sind,

Marktanteile lassen sich demnach mit Export- oder
mit Importdaten berechnen. Theoretisch sind beide
Arten gleichwertig. In der Praxis differieren die
Exporte des Landes / in das Land j von den Im-

w

porten des Landes [ aus dem Land 7 meist auf
Grund unterschiedlicher Bewertungsverfahren (etwa
fob und cif) und statistischer Fehler. Um die Un-
stimmigkeiten auszuschalien, empfiehlt es sich, im
Zahler und Nenner die gleiche BezugsgréBe zu ver-
wenden. Die Entscheidung fiir eine der Varianten
richiet sich jedoch auch danach, weiche Zahlen ver-
flighar sind.

Von groBerer Bedeutung ist die Definition des Mark-
tes, der entweder auf den AuBenbeitrag beschrénkt
bleiben kann oder die Gesaminachfrage umfaft
{Punkt 3 und 4 im obigen Schema). Im ersten Fall
iaBt sich aus den Markianteilen nur der Erfolg im
Wettbewerb der Exporteure untereinander ablesen,
im zweiten der Erfolg gegen die gesamte Konkur-
renz, aiso auch gegen die Erzeuger im Importiand.

Fir die vorliegende Untersuchung wird im allgemei-
nen folgender Ansatz gewdhit:

m ==

Die Symbole haben nachstehende Bedeutung:

o Usterreich {Exportiand)

[ Importland

k  Warengruppe

s;j  Marktanteil Osterrsichs am Marki j
M. Imporie des Landes j aus Osterreich
M ; Gesamtimperte des Landes |

Der Marktanteil wird somit auf der Basis der Im-
porte definiert. Der Inlandsmarkt des Importiandes
wird vernachlassigt, teils weil die Daten schwer zu
beschaffen sind, teils um den Untersuchungsbereich
einzuschranken. Werden Markianteile fUr | &nder-
gruppen berechnet, denen Osterreich angehért, so
werden die dsterreichischen Lieferungen in diese
Landergruppe mit einbezogen. Dadurch wird zwar
die Verdnderung des Marktanteiles beeinfluBt, doch
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sind die &sterreichischen Exporte in jedem Fall so
gering, dal die Ergebnisse nicht verzerrt werden.

Die Markianteile in den Oststaaten werden, weil
die Importdaten nicht immer verfiigbar sind, auf der
Basis der Exporte berechnet:

k
X

(2) st — "
X1

]
Dabei bedeutet:

Xoi Exporte Osterreichs in das Land j
X ; Gesamtexporte in das Land j

Die Marktanteile werden fiir verschiedene Waren-
und Landergruppen analysiert. In regionaler Hin-
sicht erfaBt die Berechnung die europdischen OECD-
Lander, USA und Kanada sowie Osteuropa und
Jugostawien. Da die anderen Ldnder am {§sterrei-
chischen Gesamtexport minimal beteiligt sind, er-
Ubrigt sich eine eingehendere Behandiung. Die Be-
trachtung nach Warengruppen enthilt neben den
Gesamtexporten auch die wichtigsten SITC-Haupi-
gruppen und zweistellige SITC-Gruppen'}. Die
Marktanteile wurden an den Importen der jewsiligen
Lander aus der gesamten Welt und aus den OECD-
Landern {ohne Japan) gemessen

Marktanteile nach Lander- und Warengruppen

Osterreich hat in den leizten zehn Jahren die Po-
sition, die es in den flinfziger Jahren auf den Aus-
landsmaérkten inne hatte, nicht voll behaupten kén-
nen?). Seit Beginn der sechziger Jahre verschlech-
terte sich seine Stellung; erst 1967, {eilweise erst
1968, setzte ein Aufwartstrend ein, der zur Zeit an-
halt Die Markianteilsverluste waren hauptséchlich
eine Folge der handelspolitischen Spaitung West-
europas und einer warenmafliigen Zusammensetzung
der Exporte, die den besonderen Bedingungen der
Wiederaufbauperiode, nicht aber den ldngerfristigen
Chancen der heimischen Wirtschaft im internatio-
nalen Handel entsprach. AuBerdem wurde die Wett-
bewerbsféhigkeit zumindest zeitweilig durch die un-
terschiedliche Preisentwicklung im In- und Ausland
beeinfluft

1y Es sind dies: Ernghrung (SITC 0), Rohstoffe (2), Holz
(24), Mineralische Brenpstoffe und Energie (3}, Chemische
Erzeugnisse (5), Chemische Grundstoffe und Verbindun-
gen (51), Kunststoffe (58), Halb- und Fertigwaren (), Pa-
pier (64}, Garne und Gewebe (65), Eisen und Stahl {67),
NE-Metalle (68), Metallwaren (68), Maschinen und Ver-
kehrsmittel (7), Maschinen (71), Elektrotechnische Geréte
(72), Verkehrsmittel (73), Sonstige Fertigwaren (8), Klei-
dung (B4), Schuhe (85) und Feinmechanische Geréte (86).
) Eigentliche Untersuchungsperiode ist der Zeitraum
1959/68. Nur fir die wichtigsten Lénder und Landergrup-
pen wurden zusdtzlich Marktanteile ab 1954 gerechnet, um
die langerfristige Entwickiung besser einschitzen zu kén-
nen. Die fir 1988 berechneten Marktanteile sind als vor-
laufig anzusehen
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in OECD-Europa stiegen die Marktanieile
Osterreichs von 1954 bis 1961 mit wenigen Aus-
nahmen von Jahr zu Jahr, fielen dann bis 1966 und
nehmen seither wieder zu, erreichten aber bisher
noch nicht den HShepunkt von 1961. Die Verschlech-
{erung der Markiposition geht vor allem auf die Roh-
stoff- und Halbwarenexporte zuriick, deren Marki-
anteile stark sanken. Insbesondere die Gruppen Holz,
Papier sowie Eisen und Stahl muSten durch die auf-
kommende Konkurrenz vor allem der nordischen
Staaten und die EWG-Diskriminierung starkere Ein-
buBen hinnehmen. Dagegen verbesserte sich die
osterreichische Position im Bereich der konsum-
nahen Fertigwaren (SITC 8), wo Kleidung und
Schuhe beachtliche Marktgewinne erzielten. Das &n-
derte jedoch am Rickgang des globalen Marktan-
feiles wenig, da die Gruppen mii sinkenden Anteilen
im osterreichischen Export gréBeres Gewicht hat-
ten,

im einzelnen erhéhten sich die dsterreichischen Ex-
porte der Gruppe Erndhrung etwa im gleichen Aus-
maB wie die Einfuhr dieser Waren in den euvro-
pdischen QECD-LAndern. Bis 1863 entwickelten sich
die Marktanteile ziemlich einheitlich. Ab diesem
Zeitpunkt schwankten sie Uberwiegend auf Grund
von EWG-MaBnahmen von Jahr zu Jahr.

Die Rohstoffexporte wurden aus den Ausiands-
méarkten stark verdrangt. Sle fielen von 1959 bis
1964 von 190% auf 133% der Importe OECD-Euro-
pas, behielten dann jedoch diesen Anteil ungeféhr
bei. Den wichtigsten Posien in dieser Gruppe bil-
den die Holzexporte lhr relativer Riickgang auf den
europdischen Markien war eine der Hauptursachen
fir die gesamien Markiveriuste. Die wichtigsten Ab-
nehmer sind ltalien und die Bundesrepublik Deutsch-
land, die praktisch den osterreichischen Marktanteil
in der gesamten europdischen OECD bestimmen. In
den Jahren 1961 und 1962 war die Abnahme des
Anteiles nur deshalb mé&Big, weil die qiinstige Ent-
wicklung in der Schweiz, die an dritter Stelle der
Abnehmer steht, den Rickgang bremste DerSchwer-
punkt der Hoizlieferungen liegt eindeutig in den
Nachbarlandern. Da Holz ein transportkosieninten-
sives Gut ist, kénnen die Mérkte in den entfernter
gelegenen Léndern (etwa in den anderen EFTA-
Staaten) kaum beliefert werden Dazu kommt, daB
die nordischen Staaten selbst Holzexporteure sind,
die Osterreich in seinen Nachbarstaaten — und
noch mehr in weiter entfernten Landern — scharf
konkurrenzieren. Osterreich ist Oberdies im Nach-
teil, da die nordischan Staaten geringere Bringungs-
kosten haben

Die Ausfuhr chemischer Erzeugnisse verdient beson-
dere Aufmerksamkeit, da diese Produkte allgemsin
als ,Wachstumsgiiter” betrachtet werden. Der Marki-
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anteil in OECD-Europa blieb in der Periode 1959/68
mit 05% ungefdhr konstant. Ahnlich dem Markt-
anteil der Gesamiausiuhr konnen drei Phasen un-
terschieden werden: Sieigen des Anteiles bis 1961,
anschlieBend Riickgang his 1966, zuletzt wieder
leichte Zunahme. In der EWG verlor Usterreich An-
teile, wogegen in der EFTA und in Osieuropa Markt-
gewinne erzielt wurden. Wichtigere Positionen die-
ser Gruppe sind die chemischen Grundstoffe und
die Kunststoffe. Diese halten in OECD-Europa etwas
héhere Markianteile als die Grundstoffe. In beiden
Positionen verschoben sich die Marktanieile in der
EFTA zu Gunsten und in der EWG zu Ungunsten
Osierreichs.

Absolut am meisten exportiert Osterreich in der
Gruppe Halb- und Fertigwaren. Die Waren dieser
Gruppe kénnen nicht allgemein als wachstumstrach-
tig bezeichnet werden. Papier, Eisen und Stahl so-
wie Aluminium sind einer starken internationalen
Konkurrenz ausgesetzt. Infolge der groBen Schwan-
kungen der internationalen Nachfrage sind die
Gesamtexporte sehr konjunkiurabhingig, wenn sie
sich auf solche Waren konzentrieren, Osterreichs
Ausfuhr bestand 1959 zu 46% und 1968 immer noch
zu 39% aus Gitern dieser Gruppe. In der Verande-
rung der Marktanteile spiegelt sich u. a. die Inte-
gration. Auf Grund der Diskriminierung in der Mon-
tanunion sanken die Anteile in der EWG, dagegen
konnten sie in der EFTA, besonders in der Schweiz,
erhtht werden Die Papierexporte hielten ihren An-
teil in OECD-Europa fast konsiant, Innerhalb dieser
Landergruppe gab es aber groBe Unterschiede: In
der EWG wurde der Anieil halbiert, da besonders
ftalien seine Importe auf andere Lander umschich-
fete. Dagegen steigerien die EFTA-Staaten ihre Pa-
pierimporte aus Osterreich iiberdurchschnittlich. In
der Ausfuhr von Textilien verringerte sich der Markt-
anteil in europdischen QECD-Ldndern bis 1966, seit-
her steigt er wieder. Im EWG-Raum ging er standig
zuriick, in der EFTA aber stieg er, in den [etzten
zwei Jahren des Beobachtungszeitraumes sogar so
stark, daB der EWG-Trend Gberkompensiert wurde.
In der EFTA wirkien sich die Zollsenkungen nach-
haltig aus. Die Eisen- und Stahlexporte entwickelten
sich sehr unterschiedlich und unbesténdig. In der
EWG (besonders in ltalien) verschlechterte sich die
Marktstellung bis 1967 und verbesserie sich seit-
her wieder. In der EFTA hingegen konnten bis 1961
sprunghafte Marktgewinne erzieit werden, 1962 (be-
sonders in Schweden) und 1985 (besonders in der
Schweiz) sanken die Anteile starker, seither steigen
sie wieder.

Die Marktanteile der Maschinen und Verkehrsmittel
nahmen auf den europiischen OECD-Méarkten bis
1961 etwas starker, bis 1965 leicht zu, gingen bis

19*

1967 etwas zurick und erhéhten sich 1968 wieder.
Der EWG-Anteil verdnderte sich im gleichen Rhyth-
mus. In der EFTA stiegen die Anteile mit einer Un-
terbrechung in der Mitte der Periode stindig. Inner-
halb der Gruppe konnten sich die Maschineni. e S.
in der EFTA besser behaupten als in der EWG
Die Marktanteile der elektratechnischen Geréte ent-
wickelten sich bis 1965 glinstig, sanken aber in den
folgenden zwei Jahren und erhéhten sich erst 1968
wieder leicht; dadurch wurde aber das Ausgangs-
niveau von 1959 nicht ganz erreicht. In der EFTA
war die Entwickiung weit giinstiger, die Anteile
konnten in den letziten zehn Jahren bedeutend er-
hoht werden. Das Gewicht der Verkehrsmitiel am
dsterreichischen Gesamtexport ist gering, ihre An-
teile folgten in EWG und EFTA dem Gesamtirend der
Gruppe.

Die Ausfuhr Sonstiger Fertigwaren (hier meist als
.konsumnahe Fertigwaren® bezeichnet) vermehrie
ihren Marktanteil bis 1963 sehr stark, und zwar von
180% auf 271%, er sank nachher mit kleinen j&hr-
lichen Schwankungen auf 2 60%. Der auch in den
letzten Jahren kraftig steigende EFTA-Anteil konnte
die Verluste in der EWG seit 1963 nicht ausglei-
chen. Eine wichtige Untergruppe ist Bekleidung, die
besonders in der Schweiz beachtliche Markigewinne
verbuchen konnte. In der EWG verbesserte sich die
osterreichische Marktstellung nur bis etwa 1963
Schuhe sind im Osterreichischen Export vergleichs-
weise weniger bedeutend, sie verdienen aber wegen
der ungewdhnlich krafiigen Marktausweitung in der
EFTA erwahnt zu werden So erhdhte die Schweiz
thre relativen Beziige aus Usterreich seit 1960
{(Werte filr 1959 waren nicht verfigbar) fast auf das
Zwdlffache, Schweden seit 1959 fast auf das Sie-
benfache. Nach starken Schwankungen in der EWG,
konnte dort der Marktanteil nur wenig erhoht wer-
den.

Unter den EW G-Staaten ist die Bundesrepublik
Deutschland an der Entwicklung des globalen &sier-
reichischen Auslandsmarktanteiles entscheidend be-
teiligt. [n diesem Nachbatland muBten gréBere Markt-
verluste hingenommen werden. Nur fiir konsumnahe
Fertigwaren verbesserte sich die dsterreichische
Paosition dank der kréaftigen Zunahme in den ersten
Jahren. Seit 1962 ist auch der Markianteil dieser
Gruppe standig gesunken Die Anteile der chemi-
schen Erzeugnisse sowie der Maschinen und Ver-
kehrsmittel konnten zwar anfangs gleichfalls erhdht
werden, sanken jedoch nach 1961 wieder. Die (bri-
gen Glitergruppen waren ricklaufig. Das trifft ins-
besondere auf die Halb- und Fertigwaren zu, die
aber nach wie vor den absolut héchsten Anteil unter
den einsteifigen SITC-Gruppen halten. Die griBten
Anteilsverluste erlitt Osterreich in ftalien. Entschei-
dend waren auch hier Rohsioffe sowie Halb- und
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Marktanteile der Gesamtexporte nach Léndern 1954 bis 1968)
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Fertigwaren. Die anderen Gruppen nahmen in weit
geringerem Umfang ab. Auffallend sind die starken
Anteilsschwankungen der Gruppe ,Erndhrung” Diese
UnregelméBigkeiten gehen teils auf die unterschied-
lichen Abschopiungssatze der EWG zuriick, von de-
nen Osterreichs Lebendviehexporte stark betroffen
werden, teils beruhen sie auf Schwankungen in der
heimischen Produktion. Im {brigen EWG-Bereich hat
Osterreich nur in Belgien-Luxemburg deutlich
Marktanteile verloren. Die Position in den Nieder-
landen verschlechterte sich zwar gleichfalls, doch
konnte Osterreich von 1963 bis 1965 — entgegen
dem ,EWG-Trend" seine Anteile ausbauen
Frankreich ist der einzige EWG-Staat, in dem OJster-
reich insgesamt keine Markianteile einbiBie. Zum
Tell geht dies auf die Senkung der franzOsischen
Zolle im Rahmen der Angleichung an den EWG-
AuBentarif zurlck.

In den EFTA-Lidndern insgesamt ist Dster-
reichs Anteil an den Gesamtimporten von 1959 bis
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1869 ohne Rlckschlag gestiegen; daran waren alle
Warengruppen beteiligt. Den weitaus héchsten
Marktanteil erreicht Osterreich in der Schweiz. Trotz
der giinstigen Ausgangsposition kennte im Nachbar-
staat absolut am meisten gewonnen werden. Der
Marktanteil ging nur 1963 nach einer besonders gro-
Ben Zunahme im Jahr vorher kurzfristig zuriick. Un-
ter den Gsterreichischen Exporten dominieren Halb-
und Fertigwaren sowie konsumnahe Fertigwaren
Beide Gruppen konnten hohe Markigewinne erzie-
len. Gut entwickelten sich auch Maschinen und Ver-
kehrsmittel, dagegen stiegen die Anteile von chemi-
schen Erzeugnissen und Rohstoffen nur anfangs
stérker. Der hohe globale Markianteil Osterreichs in
der Schweiz ist neben der rAumlichen N&he (ge-
ringe Transportkosten) auch sprachlichen und kul-
turellen Gemeinsamkeiten zu danken, die seit jeher
Geschéaftskontakte zwischen den beiden Staaten
férderten Nach der Schweiz wird in Schweden der
héchste Marktanteil erreicht. Auch dort hat sich die
Position (mit einer Ausnahme im Jahre 1962) von



Monatsberichte 5/1970

Jahr zu Jahr verbessert |n diesem Land liegen die
Exportschwerpunkte gleichfalls in den Gruppen
Halb- und Fertigwaren sowie Sonstige Fertigwaren,
in den {ibrigen EFTA-Staaten betragen die Markl-
anteile durchwegs weniger als 1% oder nur wenig
mehr, am geringsten sind sie in GroBbritannien

Fiir die Oststaaten (ohne Jugoslawien) wur-
den die osterreichischen Marktanteile nicht auf
Grund der Importe, sondern auf Exporibasis gerech-
net, da nur auf diese Weise die Aufgliederung nach
UN-Code~-Gruppen méglich ist. Dadurch sind die
Daten nicht ganz vergleichbar, doch diirfte der Un-
terschied so gering sein, daB er vernachlassigt wer-
den kann. Die Marktanteile veranderten sich in meh-
reren Phasen. Zuerst stiegen sie bis 1961, dann
nahmen sie bis 1964 ab. Anschliefend verbesserte
sich die Position Usterreichs wieder. 1968 ergaben
sich jedoch neuerlich Marktverluste. MaBgeblich flr
diese Schwankungen waren die Halb- und Fertig-
waren, die konsurmnahen Fertigwaren, insbesondere
aber die chemischen Erzeugnisse Der Rohstofi-
anteil blieb etwa konstant, der von Maschinen und
Verkehrsmitteln sank.

Besonders bemerkenswert ist die Entwicklung der
osterreichischen Markistellung in Jugosfawien, das
durch seine rdumliche Nahe fir einen Warenaus-
tausch mit Osterreich pradestiniert ist. Bis 1966 sind
die Anteile vorwiegend gesunken, seither aber steil

Abbildung 1
Osterreichische Markianteile in einzelnen Lindern
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gestiegen Die Tendenzumkehr dirite damit zusam-
menhangen, daB Ende 1964 der bilaterale Waren-
austausch aufgegeben wurde. Nach einjéhriger Ver-
zégerung, die man als Umstellungszeit betrachten
kann, stellten sich die groBen Exporterfolge ein.

Abbildung 2

Usterreichische Marktanteile in OECD-Europa
nach SITC-Hauptgruppen
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Bestimmungsgriinde der Marktanteile

Konstanz oder Veranderung der Marktanteile werden
in erster Linie durch folgende Faktoren bestimmi!):

& die Wettbewerbsfihigkeit der esigenen Erzeug-
nisse;

® die Diskriminierung im AuBenhandel, besonders
durch Zélle;

o die Waren- und Regionalstruktur der eigenen Ex-
porte '

Die daraus resultierenden Einfliisse auf die Markt-
anteile kdnnen als ,Konkurrenzefiekt®, ,Integra-
tionseffekt” und ,Struktureffekt” bezeichnet werden,
Freilich hdngen sie teilweise voneinander ab und
kénnen daher nicht unbedingt getrennt werden

1} Siehe hiezu etwa H. B. Junz & R. R. Rhomberg, Prices
and Export Performance of Industrial Countries, 1853—63;
Staff Papers des IMF, Vol. XIl, Nr. 2, Juli 1965. Ferner
A. Romanis, Relative Growith of Exporis of Manufactures
of United States and Other Industrial Countries; Staff
Papers des IMF, Vol VIii, Nr. 2, Mai 1861.
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Konkurrenzeffekt

Um den Konkurrenzeffekt zu erfassen, miiBten jene
Exportwaren ausgeschieden werden, die eine mono-
poléhntiche Stellung genieBen. Solche Waren kon-
nen Rohstoffe sein, fir die es keine anderen An-
bieter gibt, oder Spezialerzeugnisse, die ebenfalls
in keinem anderen Land in gleicher Art und Quali-
tat angeboten werden. Die Wettbewerbsfahigkeit der
lbrigen Exporie beruht primér auf dem Verhdlinis
von Preis und Qualitdt der Waren bezogen auf das
entsprechende Verhdltnis der auslandischen Kon-
kurrenzgliter. Dazu kommen andere Faktoren, wie
Liefer- und Zahlungskonditionen, Service und Mar-
keting. Da nur wenige o&sterreichische Exportglter
eine monopolartige Steliung einnehmen, kann diese
Unterscheidung vernachldssigt werden. Samtliche
Ausfuhrgiter werden als Wetthewerbsgiiter behan-
delt.

Transportkosten beeinflussen hauptséchlich die
Héhe der Marktanteile (hesonders von Massen-
gltern mit kurzen Absatzradien). lhre Wirkungen auf
Marktanteilsanderungen sind auf kurze Sicht meist
gering, da sich ‘das Verhélinis zwischen Transport-
kosten und Erzeugerpreisen sowie jenes zwischen
inldndischen und auslandischen Transportkosten
nicht stark verschiebt Indirekt kdnnen sie die Ge-
winnmargen und damit die Exportbereitschaft be-
einflussen. Bei gleichbleibenden Transportkosten
und gleichem Absatzpreis driicken starker als im
Ausland steigende Erzeugungskosten die Gewinnmar-
gen; lber groBe Enifernungen wird dann die Ge-
winn-Verlust-Grenze eher erreicht sein als bei klei-
ner Entfernung. Unter konstanten Skalenertragen ist
somit im ersten Fall (hohe Transportkosten) die
Wahrscheinlichkeit, daB die Marktanteile sinken, gro-
Ber als im zweiten Fall. Diese Auswirkungen kénnen
jedoch im Zusammenhang mit den Preisen behan-
delt werden.

Die Preise der Exportgiiter werden nicht nur von
der Preigentwicklung im Inland, sondern auch von
der Auslandskonkurrenz beeinfluBt Vergleiche zwi-
schen inland- und Exporipreisen zeigen, daB sie
sich oft in enigepengesetzier Richiung bewegen
Fiur unterschiedliche Inland- und Weltmarktpreise
sind die jeweiligen Kosten der Produktionsfakioren
(Kosten fir Arbeit, Maschinen, Vorprodukte, Kredite)
mafBgebend, aber auch die Produktivitdt der Pro-
duktionsverfahren. Je nach Wettbewerbssituation
werden die von den Kosten bestimmten Preise nach
oben oder unten korrigiert {man denke etwa an die
Dumping-Preise).

Schriankt man den Konkurrenzeffekt auf die Preise
gin (,Preiseffekt”}, kann man mit einer relativen
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MaBzahl eine Trennung von den Ubrigen Effekien
erreichent).

Vorerst werden in- und auslandische Preis- oder
Kostenindizes in Beziehung gesetzt, um die rela-
tive Preisentwicklung flir die eigenen Exporte zu er-
mitteln. Man kann etwa den inlandischen Preisindex
des Brutto-Nationalprodukies (P, ) zur Summe der

gewagenen Indizes (P, ) anderer Exportléander in Be-

ziehung setzen; als Gewichte werden die Exporte
(X. ) des letzten Jahres dieser Lander eingesetzt:

(v x, P, )/
i=1 P=1
iF+0 iF0

Der Preisindex des Brutio-Nationalproduktes hat
den Nachteil, daB er auch die Preisentwicklung des
tertidren Sektors enthdlt Besser ware ein echter
Exportpreisindex, da er den untersuchten Bereich
umfaBt, fiir Osterreich ist jedoch nur ein Durch-
schniftswertindex verfigbar. Verbraucherpreis- und
GroBhandelspreisindizes sind ebenfalls nicht ideal,
da sie durch Kosten belastet sind, die im Export
kaum eine Rolle spielen (z. B. indirekie Steuern);
auBerdem sind sie oft nicht international vergleich-
bar. Der Preisindex des Brutto-Nationalproduktes
wird zumindest auf OECD-Basis einheitlich errech-
net. Einen Ausweg aus der Problematik der Preis-
indizes kdnnten Kosienindizes bieten, auf die spéter
noch eingegangen wird,

{3) p=

Preisindizes des Brutlo-Nationalproduktes jn OECD-Léndern

1959 1940 1961 1962 1963 1944 1965 1966 1967 1968")

1963=100
Osterreich . .. 86 8% 9% 97 100 403 109 113 117 119
Belgien 94 95 95 97 100 105 110 115 119 122
BRD . 87 89 9% %7 100 103 f06 110 111 113
Dénemark 84 85 BY 65 100 105 412 121 127 135
Frankreickh 85 88 91 95 100 104 106 109 112 {17

Griechenland . 90 94 95 98 100 103 107 110 113 €16
Grofibritannien 91 92 95 9 100 103 107 112 115 119

trland 0 ¢ 93 97 100 109 114 118 122 f2¢
Island . 6 70 8 90 100 120 135 154 152 154
Ttalien . 83 84 87 92 100 107 11 113 116 118
Niederlande BB 90 %z 95 100 10B 115 122 127 132
Narwegen 90 93 95 98 100 {05 11t 115 120 124
Poriugal 94 97 98 9% 100 102 145 {12 €17 122
Schweden . 85 90 93 97 100 104 110 16 121 124
Schweiz ... .... 84 87 91 96 100 105 109 14 119 123
Turkei .. B2 8/ B %4 100 103 105 112 M8 124
USA 95 %6 %5 9% 00 102 104 t06 110 14
Kanada 95 96 97 98 100 103 106 110 115 119
Gewagensa

Indizes?) %0 91 9 97 100 104 107 111 115 118
@: National Accounis of OECD.Countries 1858—1967. — ') 1968 vorldufige

Zahlen. — 2) Summe der mif den Exporten gewogenen Indizes der gendanten
Lander ohne Osterreich

'} Siehe H 8 Junhz & R R Rhomberg, op. cit
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In der funktionellen Beziehung zwischen Exporten
(bzw. deren Marktanteilen) und Preisen, sind die
Preise (hier p) die unabhangige Variable. Als ab-
héngige Variable werden die Markianteile (s) ein-
gesetzt und mittels einer Regression der Preispara-
meter (b) berechnet. Der Determinationskoeffizient
{r*) gibt an, wieviel Prozent der Gesamtvarianz der
Marktanteile durch die Preiseniwicklung erklért wer-
den.

(4) s=a+bp

Um eine etwas anschaulichere Interpretation zu er-
mdglichen, kann die Gleichung in multiplikativer
Form angesetzt werden; b ist dann die Preiselastizi-
tét der Osterreichischen Marktanteile!).

(5) s = ap®

Nach den empirischen Daten fur den Zeitraum 1958
bis 1968 ist die Korrelalion zwischen Markianteilen
und relativen Preisen zwar nichi sehr eng, aber
doch deutlich zu erkennen. Der Determinationskoef-
fizient bessert sich merklich, wenn der am weitesten
zurlickliegende Zeltpunkt (1959) ausgeschaltet wird
Das Ergebnis dieses Jahres weicht vor allem von
der Preisseite her von den Ubrigen Werten stark ab.
Die gewichteten Auslandspreisindizes waren in die-
sem Jahr verhalinisméBig hoch, wodurch p einen
auBergewdhnlich niedrigen Wert annahm. [n der ver-
besserten Form lauten die Gleichungen, die einmai
fur Marktanteile der dsterrsichischen Gesamtexporte
bezogen auf Gesamtimporte der QECD (s, } und ein-
mal bezogen auf OECD-importe der OECD (s, ) be-
rechnet wurden:

{6) s, = 3246 —2'263p rt = 509
(0 841)
{7) s, = 7682 —6183p r2 = 0557
(2'085)
In logarithmischer Form:
(8} log s, = «—0'008 ~ 2 340 log p r* = 0508
{0'866)
(9} logs, == ~—0'175 — 4220 log p 2= 0562
{1°408)

Die Preisvariable allein erklart in absoluien Werten
51% bzw. 56% der Gesamtvarianz der dsterreichi-
schen Marktanteile an den OECD-Importen aus der
ganzen Welt bzw. aus OECD-Lindern Aus dem eher
niedrigen Wert des Determinationskoeffizienten ist
der EinfluB von anderen als Preisfaktoren zu erken-
nen. Die Vorzeichen der Regressionskoeffizienten
sind wie erwartet negativ: Steigen die Preise in

) ds p
b= d s
20¥%

Osterreich stérker als im Ausiand, dann sinken die
eigenen Exporte im Verhéltnis zu den Exporten an-
derer Lander Die Elastizitdten der Gleichungen (8)
und (9) geben die (Oberproportionale Reaktion der
Marktanieile auf Preisverénderungen wieder Stei-
gen die relativen Preise um 1%, dann sinken die
Marktanteile um 2% bzw. 4%. Die geringere Emp-
findlichkeit der Marktanteile an den Gesamtimpor-
ten der OECD h&ngt vermutlich mit der unterschied-
lichen warenméBigen Zusammensetzung der QECD-
Importe insgesamt und des OECD-Binnenhandels
zusammen. Die Gesamtimporte enthalten im Verhéli-
nis weniger Industriegiter und mehr Grundstofie,
mit denen die hauptséchlich aus Industriegiitern be-
stehenden Exporte Usterreichs weniger in Konkur-
renz stehen?),

Um Einwédnde zu vermeiden, daf der Prelsindex des
Brutto-Nationalproduktes willklrlich gewahlt sei,
kann man die Untersuchung um eine Stufe verschie-
ben und von Preisen zu Arbeitskosten als EinfluB-
gréBe Ubergehen Im Gegensatz zu den Preisen
schaltet man damit ,erzeugungsfremde” Lasten aus
(z. B. preissteigernde staatliche Belastungen). Be-
schreibt der Preisindex einen zu grofien Bereich,
so ist der von den Arbeitskosten erfaBte Bereich in-
sofern zu klein, als nur ein (wenn auch entscheiden-
der) Teil der Verdnderungen der Konkurrenzfahig-
keit erkldart wird, Unter ,Arbeitskosten” sind hier
die Arbeitskosten der Industrie je Produkiionseinheit
-— als Relation der Brutto-Stundenverdienste zur
Produktion je geleisteter Arbeitssiunde — zu ver-
stehen?).

Arbeitskosten Je Produktionseinheit
{Industriearbeiter)

1959 1960 1961 1962 1963 1964 1965 1966 1967 1968

1954=100
Osterreich oo T3 16 124 128 128 130 132 141 142 139
Belgien o . 103 104 107 114 116 124 127 132 132 128
BRD . . . 108 11 122 126 127 127 133 137 133 128
Frankreich') . "9 95 99 103 111 113 116 115 116 122
GroBbritannien .o 124 130 138 141 140 144 153 158 153 138
lHalien. . . ...... . T3 108 110 116 131 133 126 121 124 122
Niederlande'} ..... 116 118 131 134 142 156 161 166 163 162
Schweden . 107 $17 121 122 124 124 130 134 134 135
Sthweiz . ... 95 89 8 90 92 9 98 102 105 105
USA C . 109 #10 113 10% 109 108 107 111 113 118

Gewogene Indizes?} ... 109 111 117 118 121 123 126 12% 129 127

@i H Suppanz, Ein inlernctionaler Yergleich der Arbeitskosten, Monatsberichte
des Osterreichischen Institutes fiir Wirtschaftsforschung Jg. 1968, Heftt, 5.8 ff —
1) Unier Beriicksichtigung der Yerdnderung der Wéhrungsparititen. — %) Summe
der mitden Exporien gewogenen Indizes der genannten Linder ohne Osterreich

% Im Jahre 1968 betrug der Anteil der Industrieimporte
(SITC 5 bis 9) der OECD an der Binneneinfuhr 75%, an
der Gesamteinfuhr aber nur 62%.

8y Zur Entwicklung der Arbeitskosten im In- und Ausland
siehe H. Suppanz, Ein internationaler Vergleich der Ar-
beitskosten: Monatsberichte des Usterreichischen Institutes
fir Wirtschaftsforschung, Jg 1968, Heft 1, S 8 ff.
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Wie fiir die Preisindizes wird eine Verhdliniszah! fir
die Arbeitskosten errechnet (¢), auf die die Regres-
sion der Markianteile (s; unds, ) erfolgt {an Stelle
von p tritt nun ¢):

(10} c=— Co -
(x ¢ ) [ $x
ixo %o

Die Arbeitskosten beeinflussen zwar die Markianteile
gleichfalls im negativen Sinn (steigende Arbeits-
kosten fallen mit sinkenden Marktanieilen zusam-
men), die Korrelation ist jedoch viel geringer als bei
der Beziehung zu den Preisen. Zur {llustration seien
zwei logarithmische Funktionen angefiihrt:

(11) logs, = 0°016 — 0°992 log ¢ r¢ = 0265
(0'584)
{12) logs, = 0°232 — 2’144 log ¢ r=0377

(0°974)

Arbeitskosten allein erkldren somit nur einen klginen
Teil der Marktanteilsschwankungen!). Aussagekraf-
tiger wire vermutlich die Einbeziehung von Material-
und Kapitalkosten, Fixkosten und der zwischen Pro-
duktion und Verbrauch aufiretenden Belastungen
und Subventionen. Zus#tzlich miBte man zeitliche
Verschiebungen zwischen den Kostensteigerungen
und deren EinfluB auf die Verdnderungen der Marki-
anteile beriicksichtigen. Solche eingehendere Un-
tersuchungen scheitern meist am Fehlen statisti-
scher Unterlagen.

Integrationseffekt

Die Zollsenkungen in der EWG und EFTA brachien
eine Umschichtung des Handels mit sich. Osterrelch
exportierte 1959 49% seiner Gesamtausfuhr in die
EWG, 1968 aber nur noch 40%. Der Exportanteil der
EFTA stieg dagegen von 12% auf 24%. Da sich die
importe der beiden Wirtschaitsrdume &hnlich ent-
wickelten, verdnderten sich die Markianteile den
Exportanteilen entsprechend In der EWG flel der
Anteil von 186% auf 125%, in der EFTA stieg er
von 0'54% auf 121%. Die entgegengesetzie Bewe-
gung allein Struktur- und Preiskomponenten zuzu-
schreiben, wiére nicht zielfithrend., Diese Fakioren
gelten im aligemeinen fir beide Wirtschaftsrume,

1} Zu dhnlichen Ergebnissen kommt bei einem Vergleich
mehrerer Lander H. Neiss, Zur langeriristigen Entwick-
lung der Arbeitskosten, der Preise und des AuBenhandels;
Quartalshefte der Girozentirale, Heft 4 Dezember 1967
Auch C. A van den Beld & D. van der Werf, A Note
on International Competitiveness; Heprint Series No. 103,
Zentralplanbiiro, Den Haag, erhalten mit Arbeitskosten
schlechtere Resuitate als etwa mit Ausfuhrdurchschnitts-
werten
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so daB daraus die Veranderung der Marktanteiie
nicht im tatsichlichen AusmaB abgeleitet werden
kénnte. Die Ursache hiefir liegt zu ginem guten Tel)
in den Zollsenkungen. hre Folgen kénnen als In-
tegrationseffekt” zusammengefalit werden

Abbildung 3

Antei} der dsterreichischen Ausfuhr in die EFTA und EWG
an der Gesamlausfuhr in Prozent

{Skaleneinteilung von 5 zu 5 Prozent)

7o

T EWG

| N

Italien

—_—
T — —~

S e

- Schweiz

0 P ] { 1 I ) ! ) !
1959 60 &1 62 63 G4 65 66 &7 68 69
O.L.fw. /f3s

Dieser Effekt stehi in enger sachlicher Beziehung
zum Konkurrenzeffekt Geht man namlich von den
Verkaufspreisen der Exportgiiter aus, bildet die Zol!-
belastung einen Kostenfaktor und ist daher bereits
im Preiseffekt enthalten. Da die Zollbelastung in der
hier verwendeten statistischen Preisberechnung
nicht enthalten ist, wird eine getrennte Unter-
suchung erforderlich.

Es wurden verschiedene Vorschidge gemacht, wie
der EinfluB der Zolisenkung quantifiziert werden
kénnte. Man kann etwa hypothetische AuBenhan-
delswerte konstruieren, die den vermutlichen Ver-
tauf der Exporte und Importe (meist in bezug auf
eine inlédndische Aktivitdtavariable) ohne integration
wiedergaben, und sie mit den tatséchlichen Werten

vergleichen?).

?) Diese Methode verwendet B, Balassa, Trade Crea-
tion and Trade Diversion in the Eurcpean Economic Mar-
ket; The Economic Journal, Marz 1967. Er unterscheidet
zwischen ,Common Market effect”, ,competltion effect”
und ,price effect”, die sich jedoch nicht mit den hier
verwendeten Begriffen decken. Siehe auch die Studie des
EFTA-Sekrelariates, The Effects of EFTA on the Econo-
mies of Member States, Genf, Janner 1969,
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Nach der unterstellten Hypothese wird die Entwick-
lung in der Pericde vor der Integration in den Inte-
grationszeitraum extrapoliert und die Abweichun-
gen ausschlieBlich dem wirtschaftliichen Zusammen-
schluB zugeschrieben Darin liegt die Schwiche die-
ser Methode, denn es werden weder auf andere
Ursachen zuriickgehende Wettbewerbsverinderun-
gen (etwa Preisdnderungen} noch autonome Struk-
turverschiebungen im Angebot berlcksichtigt. Die
Nachfragestruktur wird meist durch die Beziehung
auf das Brutto-Nationalprodukt (Balassa) oder eine
Konsumvariable (EFTA~Studfe) des Importiandes ein-
gebaut.

Abbildung 4
Niveau der kumulierten Zollsenkungen In EFTA und EWG
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0.1.5.W./36

Die vorliegende Untersuchung versucht, durch Re-
gressionen den EinfluB der Zollsenkungen auf die
Markianteile darzustellen. Zu diesem Zweck wurden
tir die beiden Bereiche Zollvariable konstruiert (T,
fir die EWG und T, fir die EFTA). Sie haben vor
Beginn der Zollsenkung den Wert 0 und steigen
dann dem kumulierten Zollsenkungsniveau entspre-
chend bis zum Wert 1, den sie nach Beseitigung der
Zdlle erreichen, Die Variablen vernachléssigen zwei
Faktoren, die in einer verfeinerten Analyse beriick-
sichtigt werden muBten. Es ist dies einmal die un-
terschiedliche Bedeutung von Zolisenkungen fir ein
Land, das Mitglied des zu integrierenden Raumes ist
und fiir ein auBenstehendes Land: im ersten Fall bes-
sert sich die Konkurrenzfahigkeit gegenliber Drittlan-
dern, im zweiten Fall bleibt sie diesen gegeniiber
gleich. Zum anderen wére in bezug auf die EWG
fir ein auBenstehendes Land wie Osterreich die
Angleichung der Zollniveaus der einzeinen Mitglied-
staaten an den gemeinsamen AuBentarif ins Kalkiil
zu ziehen!) Die Korrelation wére jedoch dadurch in

1y Die EWG-Staaten paBten ihre Einzeltarife fir industrie-
produkie in drei Etappen dem gemeinsamen Tarif an, und
zwar am 1. Janner 1961 und 1. Juli 1963 um je 30% der
Differenz und am 1. Juli 1968 um die restlichen 40% Zu

ihrer Richtung kaum beeinfluBt worden Die Regres-
sion der Marktanteile auf die Zollvariablen ergab
folgende Resultate (s; bzw. s, sind die Osterreichi-
schen Marktanteile in der EWG bzw EFTA jeweils
auf Basis der Gesamtimporte dieser Landergrup-

pen):

(13) s, = 1955—0766T, r* = 0970
(0°047)
(14) s, = 0'529 + 0'583T, r2 == 0'946
(0°049)
(15)  logs, = 0471 —0Q'174 log T, r2 — 0'820
(0029)
(16)  logs, ——0364-+016610g T, re=0512

(0'100)

Der Zollabbau in beiden Regionen ist eng korreliert
mit der Bewegung der Marktanteile, aus den Vor-
zeichen der Regressionskoeffizienten ist die Rich-
tung des Einflusses abzulesen. Nimmi{ man kon-
stante Elastizitdien an (Gleichungen 75 und 716),
dann sind diese beziiglich des EFTA- und EWG-Zoll-
abbaues ungeféhr gleich hoch, allerdings ist das
Resultat fliir die EFTA statistisch weniger gesichert.
Die Marktanteile in der EFTA und in der EWG rea-
gierten also etwa gleich stark auf die jeweiligen
Integrationsschritte.

Strukturefiekt

Unter ,Struktur® wird hier die Zusammensetzung
des internationalen Warenverkehrs nach Waren und
Landern verstanden. Es kann angenommen werden,
daf3 die Entwicklung der Gesamtexporte und ihres
Marktanteiles zumindest teilweise von der Struktur
bestimmt werden. Werden hauptséchlich Waren ex-
portiert, deren Nachfrage Uberdurchschnittlich zu-
nimmt, dann wird sich auch der Gesamtexport glin-
stig entwickeln und umgekehrt. Auf die Regional-
struktur bezogen bedeutet dies, daf die Exporte
dann vergleichsweise hohe Sieigerungsraten auf-
weisen, wenn sie in erster Linie in LAnder mit siar-
kem importwachstum gehen.

Um den Strukiureffekt zu quantifizieren, wird neben
dem tatsichlichen Marktanteil der Gesamtexporte
{dem globalen Warktanteil) ein hypothetischer
Marktanteil errechnet. Bezeichnet man mit s, den
globalen Markianteil im Zeitpunkt t, so kann dieser
wie foigt definiert werden:

diesem Zeitpunkt trat der gemeinsame AuBentarii in Kraft,
der als Durchschnittszolisatz {ohne Landwirtschaft) 11°7%
betrug. Durch die Kennedy-Runde, die derzeit zu drei
Flnftel der ausgehandelten Zollsenkungen (etwa 35% bis
40% der Ausgangszolle) verwirklicht ist, wurde dieser Satz
inzwischen vermindert.
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X Xy Mi :
{17 §, == — =% — = =¥ 5 m
) 1 M, - M,-, M, ; 1 it
Der globale Marktanteil im Zeitpunkt ¢ ist also gleich
der Summe der partiellen Marktanteile s, (f =
1,2, ..., n steht fir die einzetnen Warengruppen bzw
Lander), die mit den Anteilen der einzelnen Waren-
gruppen {oder den Anteilen der Lander} an den Ge-
samtimporten (etwa von OECD-Europa) gewichtet
M.
sind (m,.1 =M—") in gleicher Weise kann der glo-
H

bale Marktanteil fiir ein Basisjahr t = 0 definiert
werden:

(18) §, = ll‘?sl'o Mio
i

Der globale Marktanteil hangt also von den jewsili-
gen partiellen Marktanieilen und der Importstruktur
der betrachteten Periode ab.

Der hypothetische Marktantei! wird konstruiert, in-
dem die partiellen Marktanteile konstant gehalten
werden, d. h. die Importstruktur des Auslandes wird
nicht mit den tatséchlichen partieilen Marktanteilen
in den einzelnen Jahren gewichiet, sondern mit
denen des Basisjahres. Man siellt sich also die
Frage, wie sich der Marktanteil der Gesamtexporte
auf Grund der im Zeitablauf sich &ndernden Bedeu-
tung der einzelnen Importgruppen i eniwickelt hétte,
wenn das Exportland imstande gewesen wire, seine
Markianteile des Basiszeiipunktes fiir die Gruppen 7§
auch in den {ibrigen Jahren zu halten, Dieser hypo-
thetische Marktanteil (s}, den man als strukturbe-
dingten Marktanteil bezeichnen kann, hat folgende
Form:
(19) 5 = 2859 mj

I
Abbildung 5 stellt den globalen Marktanteii der
Gsterreichischen Exporte in die wichtigsten OECD-
Linder (S} dem strukiurbedingten Marktanteil (§)
gegeniiber. Die Summierung erfolgt einmal dber die
Lander /) (Regionalstruktur) und einmal Uber die
Warengruppen k2) (Warenstruktur}. Der Niveauunter-
schied zwischen dem glchalen Anteil nach Waren
und dem nach L&ndern erklért sich aus der Ver-
nachlassigung von jeweils anderen Gruppen in bei-
den Berechnungsarten.

Im Basisjahr 1959 sind globaler und strukturbeding-
ter Marktanteil definitionsgemaB gleich. Dann aber
hatte sich der Marktanteil der Gesamiexporte so-

1) i = Belgien-Luxemburg, Bundesrepublik Deutschland,
Danemark, Frankreich, GroBbritannien, ltalien, Niederlande,
Norwegen, Portugal, Schweden, Schweiz, USA und Ka-
nada. (Die restlichen OECD-La&nder werden vernachlissigt.)
%) k = S8ITC Q, 2, 5, 6, 7 und 8. (Die unbedeutenden SITC-
Hauptgruppen 1, 3, 4 und 9 werden vernachiassigt)
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Abbildung &
Giobale und sirukturbedingte Marktanteile nach Waren und
Lindern
%
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wohi nach der warenméBigen als auch nach der
regionalen Gliederung allein auf Grund der struk-
turelien Entwicklung der auslandischen Nachfrage
erhéhen missen’). Das heiBt, die d&sterreichische
Exportstruktur war schon im Jahre 1959 {(entgegen

%) Dies zeigt der Laspeyres-index {Gewichte des Basis-
jahres 1958) nach Waren

= X s, m, [(Zs, m = 1028
St kku kf/kka ko

und nach Lindern
S = f‘: 8o Mg / ?sio m, = 1117

wobei t=0 fiir das Basisjahr 1959 und t=17 ftir das letzte
Jahr des Untersuchungszeitraumes (1968} stehen
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einer weit verbreiteten Auffassung) relativ alinstig
Wenn der globale (taiséchliche) Marktanteil den-
noch sank, so geht das ausschlieBlich darauf zu-
riick, daBl die dsterreichischen Exporte auf wichti-
gen Warenmérkien und in wichtigen Landern nicht
mit der ausldndischen Nachfrage Schritt halten
konnten. Man kann das durchschnittliche AusmaB
dieser Marktanteilsverluste iscliert (d. h. getrennt
vom Strukiureffekt) darsietlen, indem man die par-
tiellen Marktanteile der &sterreichischen Exporte in
den einzelnen Jahren mit konstanten Importanteilen
(z. B. den Anteilen des Basisjahres) gewichtet
(2 ¥ sy m;, nach Léndern und L s, my, hach Waren).

Dle Entwickiung dieses konkurrenzbedmg:‘en Marki-
anteiles (man kann ihn auch als strukiurbereinigten
oder durchschnittlichen Marktanteil bezeichnen) ist
ebenfalls aus Abbildung 5 zu ersehent).

Osterreich erlitt im Vergleichszeitraum vor allem
EinbuBen auf jenen Warenmarkten, die wenig wach-
sen und vermutlich auch kiinftig wenig wachsen
werden. Dazu zéhlen besonders die Markte fiir Eisen
und Stahl sowie fiir Holz. Dagegen konnte auf den
relativ rasch expandierenden Mérkten fiir Fertig-
waren die urspringliche Position gehalten und teil-
weise verbessert werden. Die warenmaBige Zusam-
mensetzung des heimischen Exportes ist daher im
Laufe der Zeit gunstiger geworden, sofern man das
bisheripe Wachstum der auslandischen Nachfrage
als Kriterium heranzieht. Das Umgekehrte gilt fir
die Regionalstruktur. Osterreich verlor Marktanteile
in jenen (hauptsfichlich EWG-)Léandern, die ein
Uberdurchschnittliches Importwachstum hatten2),

Neben der Frage, ob die warenméBige Zusammen-
setzung der Osterreichischen Exporte ,giinstig” ist
oder ,glnstiger” geworden ist, interessiert auch,
wieweit sie von der warenméaBigen Zusammenset-
zung der Importe der Abnehmerlander abweicht und

1) Muitipliziert man die Indizes des strukturbedingten und
des konkurrenzbedingten {(durchschnittlichen) Marktantei-
les, so erhilt man den Index des tatsdchlichen {globalen)
Marktanteiles, vorausgesetzt, einer der beiden hypotheti-
schen Indizes wird mit den Gewichien der Basisperiode
und der andere mit den Gewichten der Endperiode ver-
sehen

%} Dieses Ergebnis resultiert aus Paasche-Indizes (Ge-
wichte des Endjahres 1968) nach Waren ( S, Jund Lén-

dern { $; )
§, = % Py = {072
= S My [ 2 Sy M 7
Sp= Zsyymy [ Iy my, = 1039
i i
Da Sp > § , war die Warenstruktur 1968 besser als

1959, und da  §; << 57 » war die L&nderstruktur 1968 un-
giinstiger als 1959

ob diese Unterschiede im Zeitablauf gréBer oder
kleiner werden. Beide Fragen sind &hnlich, aber
nicht identisch. Um die zweite zu beantworten,
wurde eine Variahle Z nach folgender Definition
konstruiert:
{20) Z =% (x — my )? k=1,2,...,n
k

In dieser definitorischen Beziehung ist x, der An-
teil der Osterreichischen Exporie einer bestimmien
Warengruppe im Bestimmungsland der &sterreichi-

X

Warengruppe im Bestimmungsland der Osterreichi-
schen Exporte an den Gesamtimporien dieses Lan-

X
exporten (xk == —P—) und m; der importanteil dieser

M
des (mk = _I;lt) . Die Differenz (x. — my ) ist gine

MaBzahl fiir den Unterschied in der Bedeutung die-
ser Warengruppe auf der Angebots- und Nachfrage-
seite Bildet man die Summe der guadrierien
Differenzen Uber die Warengruppen, so erhilt man
eine Kennzahl flir Verschiedenheiten der Waren-
struktur im Export- und Importland?)

Mit einer Zeitreihe fiir Z kfnhen Aussagen (ber die
Anpassung der Exporte an die auslandische
Nachfrage getroifen werden: Nimmt Z Uber die Zeit
ab, dann sind die Warenstrukturen &hnlicher gewor-
den (die Unterschiede haben sich verringert), steigt
Z, dann entwickelten sich die Strukturen auseinander.
Diese Aussage enthidlt keine Wertung der Struktur-
verinderungen. Zu diesem Zweck mifiten in einer
zweiten Siufe der Analyse die Elemente von Z, aus
denen seine Verdnderung resultiert, untersucht
werden.

Strukturvariable Z flir OECD, EFTA und EWG

QECD EFTA EWG
9. . 1095 2,307 902
1960 .. . 20 1.942 805
91, ... 853 1.724 738
1962 . 93% 1.542 385
1963 . . 745 1617 628
1964 Coe 779 1464 859
1965 . 655 1217 590
1966 . 654 1172 588
1967 P 623 1141 53z
1968, .. . . 649 1116 320

Aus den absoluten Werten der Variablen Z 148t sich
erkennen, daf3 die Warenstrukiur der &sterreichi-
%) Dabei gilt: IX, =X und ZM, =M bzw

k k

Z x = und Zm =

. Xy 1 . my )
in der Auswertung der empirischen Daten, die der Arbeit
zugrundeliegen, werden diese Bedingungen nicht voll er-

fallt. Die Differenzen ergeben sich aus der Vernachldssi-
gung unwichtiger Warengruppen.
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schen Exporte besser mit jener der EWG und der
OECD-Importe (ohne Japan) ibereinstimmi als mit
jener der EFTA-Importe Im Zeitablauf konvergierte
die Warenstruktur bezliglich aller drei Léndergrup-
pen, besonders aber in bezug auf die EFTA, was
teilweise der differenzierten Ausgangsposition zuzu-
schreiben ist. Im gesamten Zeitraum 1959/68 wurde
die sinkende Tendenz der EFTA-Variablen nur ein-
mal (1963) unterbrochen Damals stieg der Anteil
der Konsumgiiter der Gruppe SITC 8 am d&sterreichi-
schen Export sprunghaft und jener der Rohstoffe
sank. Dagegen blieb die relative Nachfrage in der
EFTA in beiden Warengruppen nahezu unverin-
dert.

Die Exportstrukiur beziglich OECD und EWG ver-
anderte sich nicht so einheitlich. Divergenzen traten
1962, 1964 und 1968 auf 1962 nahm die &sterreichi-
sche Ausfuhr von Halb- und Fertigwaren und von
Sonstigen Fertigwaren (gemessen an den Gesamt-
exporten) stérker zu als die ausldndische Nachfrage
nach diesen Produkten (gemessen an den Gesamt-
importen). 1964 und 1968 sank der Anieil der Er-
nahrung an den gsterreichischen Exporten viel star-
ker und jener der Halb- und Fertigwaren stieg viel
starker als sich die Importstrukiur von OECD und
EWG verdnderte.

AbschlieBend ist zu betonen: Die hier verwendeten
Kennzahlen beschreiben nur bestimmte Eigenschaf-
ten der Exportstrukiur und erlauben nur beschrankie
Aussagen dariiber, ob die Zusammensetizung der
Exporte gut oder schlecht ist. Sowoh! der Index des
strukturbedingten Marktanteiles als auch das MaB
fiir die Ubereinstimmung von heimischer Export-
struktur und auslindischer [mportstruktur orientie-
ren sich in erster Linie an der ausliandischen Nach-
frage und vernachlassigen die Besonderheiten des
heimischen Angebotes. Die Zusammensetizung der
Exporte nach Waren und Léndern kann jedoch nicht
bereits dann als giinstig bezeichnet werden, wenn
gin relativ groBer Teil der Exporigiiter auf rasch
wachsenden Markten abgesetzt wird Die Proble-
matik der relativ hohen Exporie von Rohstoffen und
Grundstoffen zu Beginn der sechziger Jahre lag we-
niger darin, daB die auslindische Nachfrage nach
diesen Produkten nur maBig wuchs. (Der Anteil der
dsterreichischen Exporte am westeuropdischen Im-
port widre dennoch gestiegen, wenn es gelungen
wire, die Position auf den einzelnen Warenmérkten
zu halten) Entscheidend war vielmehr, daB die Er-
zeugung dieser Waren in Osterreich an natlrliche
Grenzen stief (z. B. Holz) oder nur unter relativ un-
glinstigen natitrlichen und gesellschaftlichen Stand-
ortbedingungen méglich war (z. B. Eisen und Stahl
oder Massenpapiere). Ebenso wird man eine An-
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néherung der Exportstruktur eines Landes an die
mportstrukiur seiner Handelspartner nur dann als
glinstig bezeichnen k&énnen, wenn sie den besonde-
ren Produktionsbedingungen des exportierenden
Landes entspricht {Der Riickgang des Anteiles der
Ern&hrung oder der Rohstoffe und Halbfabrikate am
bsterreichischen Export z. B. war unter diesem Ge-
sichtspunkt positiv zu beurteilen, obschon er in ein-
zelnen Jahren die Konvergenz von Angebot- und
Nachfragestruktur unterbrach }

Die komparativen Veorieile und Nachteile des Ex-
portangebotes lassen sich allerdings mit den her-
kémmlichen Methoden der empirischen Wirtschafts-
forschung nicht leicht feststelien, weil nicht geni-
gend Informationen darliber vorliegen, wie hoch
Kosten und Ertrige sind und wie sie sich unter be-
stimmten Voraussetzungen entwickeln. Dennoch wird
man sich kiinftig mehr mit der Analyse des Angebo-
tes beschaftigen missen, da sich besonders in klei-
nen Landern nicht die Produkie als Wachstumspro-
dukte erweisen, die auf expandierenden Markien
abgesetzt werden, sondern jene, die zu glnstigeren
Bedingungen als im Ausland erzeugt und vertrieben
werden konnen und sich daher im internationalen
Wettbewerb durchsetzen.

Marktanteile und Konzentration

Die Exportkonzentration spielt sowoh! regional als
warenmafig eine Rolle fiir die Reagibilitdt der Marki-
antefle von Gesamtexporien. So hat etwa mit fort-
schreitender Integration der EWG-Lander deren han-
delsablenkender Effekt die Osterreichischen Anbie-
ter getroffen Durch die starke Konzentration der
ésterreichischen Ausfuhr auf die EWG schiugen die
dort verlorenen Marktanteile in den Gesamtexporten
kraftig durch Eine geringe regionale Differenzierung
bietet zwar gewisse Vorieile, wie etwa die geringen
Transportkosten, wenn hauptséchlich in die Nach-
barlander exportiert wird. Ferner sind die Kosten
fiir die MarkterschlieBung relativ niedrig Dadurch
erhalten — und das kann positiv wie negativ beur-
teilt werden — auch Grenzproduzenten Auftrage, die
im internationalen Vergleich zu hohen Kosten produ-
zieren. Die Nachteile Gberwiegen jedoch: Bei Kon-
junkturschwankungen &ndert sich die Nachfrage nach
auslandischen Exportgiitern stérker als die nach in-
landischen Gliternl), auBerdem beeinflussen Son-
derfaktoren die wirtschaftliche Entwicklung eines
Landes (etwa die IntegrationsmaBnahmen). Die Ris-
ken des Exporteurs sind somit viel gréBer, wenn er

1) Importelastizitdten sind in der Regel gréBer als Nach-
frageelastizititen nach gleichwertigen heimischen Erzeug-
nissen
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sich auf wenige Linder beschréanki Dazu kommt,
daB ein Exportland Nachfrageiiberhdnge eines Lan-
des, das bereits bearbeitet wird, schneller und bes-
ser wahrnehmen kann. Konzenirieren sich die Ex-
porte auf wenige Lander, so werden wahrscheintich
vorwiegend Massengiiter erzeugt, die auf einem
Markt in groBer Zahl abgesetzt werden kdnnen
(meist in der Ndhe des Exportiandes). Waren mit
hohem Speziatisierungsgrad finden bei Konzentra-
tion auf wenige Markie keine ausreichende Nach-
frage, andererseits vermindern sich fir solche Pro-
dukte die Absatzschwierigkeiten in weiter entiernten
Gebieten, da das Transportkostenproblem mit zu-
nehmender Spezialisierung immer mehr an Bedeu-
tung verliert. Die regionale Konzeniration der éster-
reichischen Exporte hat in den letzten Jahren abge-
nommen'), doech werden noch immer mehr als 50%
der Gesamtexporte in die unmitielbaren Nachbar-
lander geliefert.

Anders ist die warenméBige Konzentration zu be-
urteilen. Hier ist es weniger wichtig, wie groB die
Zahl der exportierten Warenarten ist, als vielmehr,
um welche Waren es sich handelt. Bilden die Vor-
produkte den Schwerpunkt — wie in Osterreich am
Beginn der Untersuchungsperiode —, dann ist der
Effekt wachsender Einkommen des Ausiandes auf
die Exporte gering. Zudem ist mit starker Konkur-
renz zu rechnen, da in vielen Entwicklungsiandern
besonders giinstige Voraussetzungen fir die Erzeu-
gung solcher Giter besiehen; ausgenommen sind
nur jene Rohstoffe, fiir die das Exportland eine mo-
nopolistische Steliung einnimmt. Je héher die Wert-
schopfung bei der Erzeugung der Exporiglter ist,
desto hbher ist auch die Wirkung auf die Einkom-
men im Inland. Eine Konzentration auf fertige Indu-
strieprodukte scheint unter diesem Gesichispunkt

1) Die Verdnderung der Konzentration wurde mit folgen-
dem Konzentrationsindex gemessen:

T Y X, .. Osterreichs Exporte in
/ (% das Land j
K=100 i/ (;_(— X, .. Osterreichs Gesamtex-
° porte

Der Maximalwert von K ist 103, er ergibt sich, wenn
sdmtliche Exporte nur in ein Land geliefert wergen Der

Minimalwert kann aus der Formel K., =100n =~ er
rechnet werden,

Teilt man die Gsterreichischen Exporte auf die 40 wichtig-
sten Lander und Landergruppen auf, dann ist K;, =158

Fiir das Jahr 1959 nimmt K den Wert 335 an, flir 1969
den Wert 30°0. Der Rickgang zeigt, daB sich die Streuung
verbreitert hat.

Niheres zu diesem von C. Gin/ entwickelten Konzentra-
tionsindex bei K. Rothschild, Osterreich, Schweiz, Schwe-
den: Ein Wirtschafisvergleich; Beilage Nr. 77 zu den Mo-
natsberichten des Osterreichischen Instituts fiir Wirt-
schaftsforschung, Oktober 1964,

fiir entwickelte Industrielander glinstiger zu sein als
auf Rohstoffe und halbfertige Waren, Doch muB
zwischen Massenerzeugnissen und Waren einer hd-
heren Spezialisierungssiufe unierschieden werden,
Fur die erstgenannten gilt das von den Vorproduk-
ten Gesagte; sie sind dem internationalen Wettbe-
werb der Industriestaaten besonders ausgesetzt,
werden oft mit relativ hohem Materialkosten- und
geringem Arbeitsanteil produziert — sind also we-
der .gehirmintensiv’ noch arbeitsintengiv — und las-
sen sich (da Transportkosten eine grofie Rolle spie-
len) nur in wenigen, nahegelegenen Landern ab-
setzen. Von diesem Standpunki am glnstigsten (st
die Ausfuhr von Spezialgiitern, fiir die auf dem Welt-
markt nur wenige andere Anbieter aufireten Der
Nachteil einer starken Warenkonzentration, daB bei
Dominieren konjunkturabhingiger Exporte Ubermé-
Bige Schwankungen eintreten, wird durch die fiir
derartige Giiter zu erwartende breite regicnale
Streuung gemildert werden (da sich Konjunkturpha-
sen in verschiedenen Léndern zeitlich verschieben
werden}?).

Osierreich ist auf dem Weg, seine Exporie von Vor-
produkten zu Fertigwaren und innerhalb der Fertig-
waren zu Erzeugnissen umzuschichten, die ,nach
MaB" angefertigt werden oder sonst speziellen Wiin-
schen geniigen. Deshalb verfilgen in Osterreich die
industriellen Mittelbetriebe Gber die hochsten Ex-
portquoten. Sie kdnnen nicht in international Ubli-
chen LosgriBen Massenglter erzeugen, sondernneh-
men vielmehr jene Spezialausfihrungen vor, die im
Rahmen der groBindustriellen Erzeugung nicht op-
timal hergestellt werden kdnnten.

Exportprognose mit Marktanteilen

Marktantgile sind ein Weg, (tber den Ausfuhrprogno-
sen errechnet werden konnen. Die OECD verwendet
sie in ihren Prognoseverfahren schon seit langerer
Zeit. Nach Schatzung der Importe der Abnehmet-
lander wird eine vorldufige Prognose unter der
Annahme erstellt, daB die Marktanteile Im Vergleich
zur Vorperiode konstant bleihen. In einer zweiten
Stufe wird dann die Veradnderung der Marktanieile
geschatzt, woraus sich die Endprognose ableitet.
Zur Erstellung einer soichen Exportprognose miissen
einige Voraussetzungen gegeben sein. Zum besse-
ren Verstdndnis seien vorerst die zwischen den Im-

porten der Partnerlénder (M; ) und den eigenen Ex-

2} Eine kurze Ubersicht {iber den EinfluB der Konjunktur
auf die Marktanteile geben F. G. Adams, H. Eguchi, F.
Meyer-zu-Schlochtern, An Econometric Analysis of Inter~
national Trade; QECD, Economic Studies Series, Jénner
1969; 8. 30.
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porten (X} bestehenden |dentitdten beschrieben bzw.
abgeleitet.

Nimmt man an, daB die Marktanieile im Zeitablauf
konstant bleiben und samtliche Expoerte nur in ein
Land (in das Ausland) gehen, dann besteht zwi-
schen dem Wachstum der auslédndischen Imporie
und dem der eigenen Exporte die Beziehung

21) Mt _ Xigs
My X

t ist hiebei die Ausgangsperiode
{ein bestimmtes Jahr).

Wird in mehrere Lander (f = 7, 2, ..., n) exportiert,
dann sind die Imporizuwédchse mit den jeweiligen
Anteilen der eigenen Exporte in diese L&nder am
eigenen Gesamtexport zu gewichten

Xi, +
(x:,f=§X—H “'_JXH=X: ):

M X
(22) Ln =0
M

it XI

=1, d. h,

]

wenn die Exporie in s&mtliche Partnerlander erfaBt
wurden. In der Praxis wird meist ein nicht erfaBter
Bereich bleiben, da die Importentwicklung sami-
ticher Partneriander im Prognosezeitpunkt kaum zur
Verfligung stehen wird. Man wird daher bestrebt
sein, dis Lander mit hdchstem Gewicht zu erfassen
und zun#&chst annehmen, daB sich die Exporte in die
resilichen Lander gleich entwickeln wie in den er-
faBten Bereich. Die Forme! flir den Exportzuwachs
ist also wie folgt abzuédndern:

Diese Form gilt nur dann, wenn Zx,

(23) gy Mt Kot
i My X; ! X

biese Form ist mit der vorhergehenden identisch,
wenn Y x; ¢ =7, es falit dann der zweite Summand

der linken Seite weg Etwas umgeformt lautet die
Gleichung:

X —-—"Mi' i i1
(24) M, _ Xert
2 X, X
oder auch
};Mi t+1 50 ¢ Xyry
(25) ' =

XX+ X
I
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Man kann also an Stelle der Gewichiung der auslén-
dischen Importzuwachsraten mit den jeweiligen Re-
gionalanteilen von den absoluten Werten ausgehen
und diese mit den Marktanteilen multiplizieren Die-
ses Konzept enthilt als stdrende Elemente die An-
nahme konstanter Marktanteile und die Hochrech-
nung vom erfaBten Bereich auf die Gesamtiexporte
LaBt man nun die Annahme konstanter Marktanteile
fallen, so ist in der Gleichung (25) 5,, durchs, .,
auszutauschen:

LMitresiavr Xt
26 . =
() X X

Um die Exportzuwachsrate zu prognostizieren, miis-
sen vorerst die Importzuwéchse und die Verdnderun-
gen der Marktanteile im Ausland geschéatzt werden
Somit beruht die Prognose letzilich auf drei Unbe-
kannten: auf dem Wachstum der Importe und der

Abbildung &
Schatzung der Exportzuwachsraten nach Gleichung (25)
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Marktanteile und auf dem nicht erfaBten Bereich
Der Vorteil einer Prognose mit dieser Methode be-
steht darin, daB sich die Marktanteile von Jahr zu
Jahr meist nicht sehr stark verindern. Nachieilig
wirken sich die schwer zu schatzenden Importe und
manchmal auftretende Spriinge in der Marktanteils-
entwicklung aus.

Wendet man diese Methode fir die Vergangenheit
an, ergeben sich gute Werte, da in diesem Fall die
importe bekannt sind. Als enischeidender Unter-
schied zwischen ex post- und ex ante-Prognose ver-
bleibt somit das auslandische Imporiwachstum
Wird dieses einigermaBen richtig geschétzi, dann
wird auch die Schitzung des eigenen Exportwachs-
tums nicht stark von den tatsdchlichen Werten ab-
weichen.

Auf Basis der Gleichung (25) wurden die Jsterrei-
chischen Ausfuhrverdnderungen fiir den Zeitraum
1955/68 geschitzt Im erfaBten Bereich befanden
sich die EWG- und EFTA-Staaten (ohne Finnland)
sowie USA und Kanada, in die Osterreich insgesamt
etwa zwei Drittel seiner Exporte liefert. Im nicht-
erfaBten Bereich sind insbesondere die Oststaaten
und die Entwicklungsldnder enthalten. Flr Progno-
sen der klnftigen Entwicklung werden zusétzliche
Teilschatzungen fir diese beiden Lindergruppen die
Treffsicherheit noch etwas erhthen konnen, da sich
der Osthandel und der Handel mit Entwicklungslén-
dern anders eniwickelt als der Hande] im QECD-
Raum. Die mit der vorliegenden Methode geschétz-
ten Exporte passen sich daher in den meisten Jah-
ren der tats8chlichen Zuwachsrate der Exporte in
die OECD besser als jener der Gesamtexporte an.

Zusammenfassung und Ausblick

Der Anteil der dsterreichischen Exporte an den Im-
porten der europdischen OECD-Lander nahm [m
Laufe der sechziger Jahre ab und war 1969 troiz
einer leichten Steigerung seit 1967 noch niedriger
als Ende der flinfziger Jahre, Flr das relative Zu-
riickbleiben der dsterreichischen Exporte waren vor
allem zwei Faktoren verantwortlich, die etwa gleich-
zeitig auftraten und einander wechselseitig verstark-
ten: die Spaliung Westeuropas in zwel Handels-
blécke und das Ende des Nachkriegsbooms auf den
internationalen Markten fir Rohstoffe und Grund-
stoffe.

Die dsterreichische Wirtschaft hatte nach dem Zwei-
ten Weltkrieg groBe Exportkapazitdten in der Stahl-
industrie und in der Papierindustrie aufgebaut, die
den Nachkriegsboom auf den internationalen Méark-
ten von Grundstoffen ausnutzien Eisen und Stahi,
Massenpapiere sowie Helz wurden in groBen Men-

gen vor allem in die unmittelbaren Nachbaridnder
ltalien und Deuischland geliefert. Der Anteil der
gsterreichischen Exporte an den Importen der EWG-
Lénder hatte bis gegen Ende der finfziger Jahre
steigende Tendenz. Diese regionalen und waren-
maBigen Schwerpunkte des d&sterreichischen Ex-
portes konnten in den sechziger Jahren nicht mehr
behauptet werden. Der Zoilabbau und die Errichtung
eines gemeinsamen AuBentarifes in der EWG (da-
durch wurden u. a. die Zoélle der BRD angehoben)
verschlechterten die Konkurrenzfihigkeit heimischer
Produzenten auf ihren bis dahin wichtigsten Ab-
satzmarkten. Gleichzeitig voilzog sich auf den in-
ternationalen Markten fir Rohstoffe und Grundstoffe
der Ubergang vom Verkéufermarkt zum Kaufermarkt,
auf dem sich nur Produzenten bshaupten konnten,
die billig erzeugen oder keiner handeispolitischen
Diskriminierung unterliegen. Die preisempfindiichen
Warengruppen, besonders Eisen und Stahi, Papier
und Holz erlitten in der EWG starke EinbuBen.
konnten jedoch in der EFTA ihren (an sich geringen
Marktanteil) verbessern. In den hoheren Verarbei-
tungssiufen entwickelten sich die Marktanteile in der .
EWG und EFTA nicht so unterschiedlich. Maschinen
und Verkehrsmittel und noch mehr feinmechanische
Erzeugnisse behaupteten sich in beiden Handeis-
bidcken etwa gleich gut Konsumgiter gewannen
Anfang der sechziger Jahre besonders in der EFTA
Marktanteile. Infolge der nach Waren und Léndern
unierschiedlichen Entwicklung der Marktanteile an-
derte sich die Struktur der 6sterreichischen Exporte.
Technische und konsumnahe Fertigwaren gewan-
nen zu Lasten der Rohstoffe und Halbfabrikate an
Bedeutung, die Exportrichiung verlagerte sich von
der EWG auf die EFTA

Die Analyse der Vergangenheit erlaubt eine relativ
optimistische Beurteilung der kiinftigen Entwicklung
der dsterreichischen Exporte. lhre warenméBige Zu-
sammensetzung ist gegenwdrtig ,ginstiger” als vor
zehn Jahren. Holz, Eisen und Stahl haben zugunsten
von Produkten hbherer Verarbeitungsstufen an Be-
deutung verloren. Die Papierindustrie hat sich un-
ter dem Druck der skandinavischen Konkurrenz
mehr und mehr auf hochwertige Papiersorien um-
gestellt. Gleichzeitig ist der Zellabbau in den beiden
europiischen Handelsblocken beendet. Die Weit-
bewerbsfdhigkeit in der EWG wird sich daher nicht
mehr weiter verschlechtern (méglicherweise sogar
verbessern, wenn es zu einem Arrangement mit der
EWG kommt) Andererseits erhalt der EFTA-Export
keine zuséatzlichen Impulse mehr, doch ist der EFTA-
Markt nach wie vor ven geringerer Bedeutung als
der EWG-Markt. Obwohl die glinstige Entwicklung
des Osterreichischen Exportes in den letzten Jahren
zum Teil vorilbergehenden Einflissen zu danken
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war, erscheint es durchaus méglich, daB Usterreich
kiinftig seinen Anteil am OECD-Hande! halten oder
teicht steigern kann. Voraussetzung hiefir ist aller-
dings eine stirkere Ausrichtung der heimischen Pro-
duktion auf Sparten mit komparativen Vorteilen im

internationalen Handel sowie eine relative Preis-
und Kostenstabilitat {die Berechnungen dieser Arbeit
deuten darauf hin, daB der Export ziemlich empfind-
lich auf Anderungen in den relativen Preisen rea-
giert).

Heinz Handler
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