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Die Stellungnahme der Exportindustrie zur Kursveremhelthchung
Ergebnisse einet Rundfrage N

Seit dem 4. Mai 1953 wird der gesamie Zahlungsverkehr mit dem Ausland
zu einem einheitlichen Kurs von 26 S je Dollar abgewickelt, der etwa der Bewer-
tung des Schillings auf den freien Devisenmérkien entspricht. Die zustindigen
wirtschaftspolitischen Stellen hoffen, daf die Kursanpassung den Export beleben,
die Zahlungsbilanz verbessern und das Beschiftigungsproblem einer Losung
néherbringen wird.

Die Auswirkungen der Kursanpassung lassen sich naturgemdf nicht exakt
voraussagen. Wenngleich der Zeitpunkt fiir diese Mafnahme giinsiig war, so
héngt doch ihr Erfolg von einer Reihe unwigbarer Faktoren ab, die sich einer
quantitativen Analyse entziehen. Das Institut hat sich daher mit einer Rund-
frage unmittelbar an die Exportindustrie gewandt und sic eingeladen, ihre
Meinung zum Thema Kursvereinheitlichung mitzuteilen. Die Exportindustrie hat
diese Rundfrage erfreulicherweise zum Anlafi genommen, sich auch zu allge-
meinen Problemen der Exporiforderung zu dufern. Die Antworten sind beson-
ders wertvoll, weil sie unmittelbar aus dem praktischen Wirtschaftsleben kommen
und die Erwartungen” der Uniernehmer widerspiegeln, deren wirtschaftliches
Verhalten fiir den Erfolg der Kursanpassung von grofiter Bedeutu'ng ist,

Umfang det Befragung : : vielfach Firmen herangezogen werden konnten, die im

Da fiir die Erhebung und Auswertung wenig Osterreichischen Export -eine Schlusselstellung ein-

~ Zeit zur Verfiigung stand, konnte nur eine verhiltnis- nehmen. Die Ergebnisse kénnen daher — trotz allen
miBig kleine Zahl von 200 Firmen befragt werden. Einschrinkungen — als ,illustrativ® fiir die Einstel-
152 Fragebogen liefen zeitgerecht ein; 130 (66%) aller lung der &sterreichischen Exportindustrien zir Kurs-

ausgesandten Fragebogen waren so beantwortet, da  vereinheitlichung gelten.
sie statistisch ausgewertet werden konnten. - Die Firmen wurden ersucht, sich zu folgenden

F Bern:
Die befragten Firmen gehdren folgenden Indu- ragen zu dubern: -

striezweigen an: a) Wirksamkeit der Kursanpassung (Vorteile

" gegeniiber dem Kopplungsvelfahren)

Industfiezweig : Zah! der

v meldenden Firmen b) Exporterwartungen,
Sigeindustric und holzveratrbeitende Industtie «vvvvvesrnnien 26 . .
GieBereien, Maschinen- und Fahrzeugindustrie «ivuvaennnn.n 15 C) Voraussichtliche EntWICklung der Verkaufs-
Eisen- und Metallwatcnindustrie «.vvvseevrusssvrnsessnasis 27 preise und der Vorproduktpreise,
Leder- und lederverarbeitende Industric vuveeverecesssonens ‘10 ) T, . ) =
Textil- und Bekleidungsindusttie. covienriiecrneansinonans 43 d) NOtWEndlngIt welterer ‘expo'rtfordernder
Sonstige Industrien (Glas-, Nahrungs- und GenuBmittel- und MaBnahmen.
* papierverarbeitende Industrig)ic.coeeeirriiiirieanriiaaes 9 )
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Wirksamkeit der Kutsanpassung

Auf diese Industriezweige entfielen im Jahre 1952 o
44% des Gesamtexports der. Osterreichischen Wirt- befragten Firmen die Kursvereinheitlichung positiv
schaft. Der Anteil der berichtenden Firmen (die

\ beurteilt. Rund 59% bezeichnen die Kursanpassung
GloBet der Stichprobe) betragt rund 10% des Gesamt-  q0 ooo vom Standpunkt des Exportes ,wirksame®
exportes.

: MaBnahme, nicht ganz 39 sehen sie als ,unwirksam*

Die Aussagekraft der an sich kleinen Stichprobe an, Sicht man von jenen Firmen ab, die weniger als
wurde dadurch erhsht, daB die zur Mitarbeit einge- 20% ihres Umsatzes exportieren, so iiberwiegt die
ladenen Firmen sorgfiltig -ausgewdhlt wurden und positive Einstellung noch. stirker. Es scheint, daB

Die Antworten ergaben, daB eine Mehrheit der
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'_ zwar die Osterreichische Exportindustrie keine allzu
groflen Erwartungen an die Kursanpassung kniipft,
sic aber unter den gegenwirtigen Bedingungen fiir
unvermeidlich und notwendig hilt.

.Die Einstellung zur Kursvereinheitlichung ist in
den einzelnen Branchen verschieden. In der Sige-
industrie, in der holzverarbeitenden Industrie, in der
Maschinen-, Stahl- und Eisenbauindustrie wird sie
von einer groBen Mehrheit beifdllig aufgenommen.
In anderen Zweigen, wie z. B. in der Eisenwaren- und
Metallwarenindustrie sowie in der Textilindustrie, ist
die Mehrheit zugunsten der Kursvereinheitlichung
recht knapp. Die Ansichten der lederverarbeitenden
Industrie sind geteilt. Negativ eingestellt sind die
Nahrungs- und GenuBmittelindustrie, die " papier-
verarbeitende Industrie und die Glasindustrie. Die
drei letzten Exportzweige sind allerdings zahlenmiBig
so schwach vertreten, dafl die Elgebnlsse kaum als
illustrativ gelten k&nnen.

Obwohl nur eine relativ kleine Mehrheit (59°%)
die Kursvereinheitlichung als ,wirksam®“ ansieht,
wird sie doch von dem weitaus gréBten Teil der
Firmen dem Koppelungsverfahren vorgezogen. Nicht
weniger als 82% aller befragten Firmen sprechen sich
fur die Kursvereinheitlichung und gegen die Bei-
behaltung der Koppelungsmethode aus. Selbst in
Zweigen, wo nur cine knappe Mehrheit der Firmen
die Kursanpassung als wirksam betrachtet, wie z. B.
in der Eisenwaren- und Metallwarenindustrie, wird
sie iiberwiegend dem alten Zustand vorgezogen. Nur
21 Unternehmen (16% der erfaBten Firmen) wiirden
lieber am Koppelungsverfahren festhalten. Nur 9
dieser 21 Firmen exportieren einen gréBeren Teil
ihrer Produktion. Die meisten dieser ,negativ® ein-
gestellten Firmen entfallen auf die lederverarbeitende
Industrie, die papierverarbeitende Industrie sowie die
Textil- und Bekleidungsindustrie, also auf Zweige,
die bisher einen relativ groBen Teil ihres Exportes
im Koppelungsverfahren abwickeln konnten.

Wirksamkeit der Kursanpassung
Voa je 100 Firmen

1953

DaB die Kursvereinheitlichung von einem so
hohen Prozentsatz der Betriebe dem Koppelungsver-
fahren vorgezogen wird, geht hauptsichlich darauf
zuriick, dal nur ein relativ kleiner Kreis von Waren
zur Koppelung zugelassen wurde. Alle Exporteure,
die bisher zum offiziellen Kurs von S 21'36 je Dollar
exportiert haben, profitieren natiirlich durch den
Einheitskurs. Zum Teil haben sich jedoch auch
Koppelungsexporteure fiir die Kursvereinheitlichung
entschieden. Offenbar wurden die Schwierigkeiten,
einen Koppelungspartner zu finden, die administra-
tive Kleinarbeit und die Unsicherheit iiber den fiir
Koppelungsdevisen erzielbaren Kurs von den Betrie-

‘ben als eine so hohe Belastung empfunden, daB sie

den normalen Export auch dann vorziehen, wenn er
weniger rentabel ist als das bisherige Koppelungs-
verfahren.

Wirksamkeit der Kursanpassung nach Industrie-
zweigen

Von den befragten Firmen hielten .....
die Kursanpassung fiir

wirk- unwirk- Kecine
sam sam Antwort
Holz- und holzverarbeitende
Industric +ovevvesvnnraeanss 20 6 —_
Leder- und lederverarbeitende
Industtie coveoniiiniiiinnns 5 5 —
Eisen- und Metallwarenindusteic 18 9 —_
Maschinen- und Fahtzeugindu-
strie, GieBereien ..oovvvnen. 12 ) 2 1
Textil- und Bekleidungsindustric 19 23 1
Sonstige Industrien .v.ouovnn. 3 . 6 —
Summe..... 77 51 2
Exporterwartungen .

Entsprechend der verhdltnismiBig positiven Ein-
stellung der Exportindustrie zur Kursvereinheit-
lichung herrscht ein ,geddmpfter” Optimismus iiber

die zukiinftige Entwicklung des Exportes. Nur 23 Fir-

men (das sind 18% aller befragten Firmen) halten
eine Abnahme ihres Exportes infolge der Kursverein-
heitlichung fiir wahrscheinlich, 56 Firmen (43%)
glauben, daB das Exportvolumen' unverdndert blei-
ben wird und 51 Firmen (89%) erwarten eine
schwache oder mifige Zunahme. Eine stirkere Bele-
bung des Exportes wird nur in Ausnahmefillen vor-
ausgesagt.

*Wenn man die Firmen nach der Zahl der Be-
schiftigten gewichtet, ist das Ergebnis noch glinstiger.
Im gewogenen Durchschnitt rechnen nur 10% der
befragten Firmen mit einem Rﬁckgang, 350/0 da-

mit einem Exportantejl insgesamt
bis 20 % iiber 209%
halten die Kursanpassung fiir
WItkSAM . o v vvnvrensnoans 57 61 59
uawithsam. e oviveaioanes 39 39 39
Keine Antwort «ve.oennes 4 — 2
100 100 100
Von je 100 Firmen
mit emem Exportanteil insgesamt
bis 209~ ——tber209%
. - E . ziehen vor
Kursanpassung . eseeeeeves 79 84 82
Koppelungsverfabren . 17 16 16
Keine Antwort «....ces.. 4 ~ 2
100 . 100 100

Zunahme des Expomtes. Daraus geht hervor, dal im
allgemeinen gréBere Betriebe, die vielfach leistungs-
fdhiger sind und dank einer gut ausgebauten Export-
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organjsation Preisdifferenzen im internationalen
Handel besser ausnutzen kénnen, die Exportsituation
giinstiger beurteilen als Kleinbetriebe.

Exporterwartungen

Von je 100 Firmen

mit einem Exportanteil insgesamt

bis 209% uber 209,
erwarten im Export

Starke Zunahme.......... 2 3 2

. MiBige Zuaahme......... 20 22 21
Schwache Zonabme . ...... 15 17 © 16
Gleichbleiben ou.vvuinnas 50 37 43
Abpabme ...l 13 21 18
100 100 100

Die Exporterwartungen sind begreiflicherweise
je nach den Wettbewerbsverhdltnissen im Ausland,
der innerbetrieblichen Struktur, dem Anteil bisher
koppelungsfihiger Waren und der Importabhingig-
keit von Zweig zu Zweig verschieden. In manchen
Industriezweigen, wie z. B. in der Sigeindustrie, in
der holzverarbeitenden Industrie und in der
Maschinenindustrie, hofft man auf eine stirkere Be-
lebuhg des Exportes. Dagegen scheint die lederver-
arbeitende Industrie, die Metallwarenindustrie und
die Fahrzeugindustrie tiber die kommende Entwick-
lung skeptisch oder sogar besorgt zu sein.

Auch nach Absatzgebieten sind die Exporterwar-
tungen nicht einheitlich. Im allgemeinen werden die
Chancen des Exportes nach Westeuropa und nach
den USA am wenigsten giinstig beurteilt, Nur etwa
die Hélfte der nach Westeuropa und nach den USA
exportierenden Firmen halten die Kursanpassung fiir
eine wirksame MaBnahme zur Foérderung des Expor-
tes nach diesen Gebieten. Offenbar 1dBt die zuneh-
mende Saturierung dieser Mirkte und der scharfe
Wettbewerb nur eine geringe Exportsteigerung zu.
Dagegen rechnen 70% der Firmen mit giinstigen
Auswirkungen der Kursvereinheitlichung fiir den
Export nach den ubrigen bisher meist unzureichend
bearbeiteten Mirkten in Ostéuro-pa, dem Nahen und
Fernen Osten sowie in Ubersee (ohne USA). Aller-
dings ist zu betonen, daB einzelne Firmen, haupt-
sichlich in der Maschinenindustrie, auf simtlichen
Mirkten eine Positionsverbesserung erwarten.

Exporterwartungen nach Absalzgebieten

Von je 100 Firmen
halten die Kursanpassung
_._ . gegenibex ..

e ' ’ Westeuropa USA Ub@épvﬁr'cf
- fir
WitKSAM .o eeineinraonnes 52 50 70
unWitksam, . cveeenniaens 47 50 27
choe Antwort....ev..eans 1 — 3
100 100 100

Voraussichtliche Preisentwicklung

. Die Mehrzahl der Firmen rechnet mit unverin-
derten Verkaufspreisen ihrer Produkte. Mehr als zwei
Drittel verneinen die Frage, ob sie im 2. Halbjahr
ihre Inlandspreise erhthen werden. Vor allem in
Zweigen, die vorwiegend heimische Rohstoffe ver-
arbeiten, wie der Glasindustrie, der papierverarbei-
tenden Industrie, der Sigeindustrie und der holzver-
arbeitenden Industrie, beabsichtigt der gréBte Teil
der Firmen, ihre Preise stabil zu halten, Preiserhéhun-
gen werden hauptsidchlich von Firmen der lederver-
arbeitenden Industrie sowie der Textil- und Be-
kleidungsindustrie erwartet, die gréBtenteils aus-
lindische Vorprodukte verarbeiten.

Auch im Export wird im allgemeinen nur mit
geringen Preissteigerungen gerechnet. In Einzelfillen
wird, wie persénliche Umifragen ergaben, eine Er-
héhung der Dollarpreisé erwogen, um den durch Ab-
schaffung des Koppelungsverfahrens und zufolge von
Kostensteigerungen erwarteten Verlust wettzumachen.
Die Uberwilzung hoherer Kosten auf den auslindi-
schen Kéufer wird allerdings angesichts der starken
internationalen Konkurrenz nur in Ausnahmefillen
moglich sein.

Voraussichtliche Entwicklung der Verkaufspreise
Von je 100 Firmen

mit einem Exportanteil inspesamt
bis 20% iiber 20%
erwarten fiir ihre Verkaufspreise
2) im Inland
Erhsbung ........ L. 32 30 31
Keine Erhshung . ... 6B 68 68
Keine Antwort .......... — 2 1
100 100 100
b) im Export
Erh8hung .vevviiieneaans 30 28 29
Keine Erhghusg ......... 68 70 69
Keine Antwort .......... 2 2 2
100 100 100

Andererseits erwartet rund die Hilfte der be-
fragten Firmen iiber kurz oder lang eine Verteuerung)
der von ihnen verwendeten Rohstoffe und Halb-
waren. In den nichsten drei Monaten rechnen zwar
nur 87% der Firmen mit Preiserhthungen fir ihre
Vorprodukte, auf lingere Sicht aber 51%. Nur eine
Minderheit von 28% hilt auch auf die Dauer stabile
Rohstoffpreise fiir wahrscheinlich. Ein relativ hoher
Prozentsatz (21%) enthilt sich einer Stellungnahme.

Daf3 die Mehrzahl der Firmen mit stabilen Ver-
kaufspreisen, gleichzeitig aber mit steigenden Mate-
rialkosten rechnet, 1483t darauf schlieBen, da8 gerade
die Fertigwarenindustrien einem scharfen Konkur-
renzkampf ausgesetzt sind und sich vielfach Erleich-
terungen durch die staatliche Exportférderung er-
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hofft. Sie verzichten daher auf PreiserhShungen, so-
lange die Lohne stabil bleiben und sich die Verteue-
rung der Vorprodukte in engen Grenzen hilt. Man
wird allerdings auch in Rechnung stellen miissen,
daf die Firmen begreiflicherweise iiber ihre Preis-
politik nur sehr vorsichtige Angaben machen.

Voraussichtliche Entwicklung der Vmpwduktpﬂezsc

Von je 100 Firmen
mit einem Exportanteil
bis 20% iiber 20 %
erwarten fiir ihre Vorproduktpreise
a) auf kurze Sicht (bis 3 Monate)

. Ethohung «v.viviiinaans 50 26 37

insgesamt

" Keine Eshdhung ......... 33 50 42
Keine Antwort, ..., .. heee 2 24 21
100 100 100

" b) auf lingere Sicht (bis Ende 1953)

Erh8hung «v.oveversnenns 59 45 51
Keine Erhohung «........ 22 33 28
Keine: Antwott........ . 19 22 21

" 100 100 100

Notwend1gke1t zusatzhcher exportférdernder
Mafnahmen

Obwohl im allgemeinen die Wirkung der Kurs-
ve1e1nhe1thchung auf den Export verhidltnismiBig
giinstig beurteilt wird, betonen doch die meisten Fir-
men die Notwend1gke1t zusdtzlicher MaBnahmen zur
Forderung des Exports. Auf die Frage, welche son-
stigen MaBnahmen geeignet wiren, den Export zu be-
leben, wurde von den Firmen eine Fiille von Vor-
schligen und Wiinschen unterbreitet, die sich in
folgende fiinf Gruppen zusammenfassen lassen:

a) Exportsubventionen,

b) Vereinfachung und Beschleunigung des
AuBenhandelsverfahrens,

c) ausreichende Bereitstellung billiger Export-
kredite und Kreditgarantien,

d) Marktanalysen, Welbung und Absatzo1ga111—

" sation, . - '

e) sonstige exportfordernde MaBnahmen.

a) Ein Grofiteil der Firmen hilt eine erhebliche
Erhshung der Umsatzsteuerriickvergiitung fiir dring-
lich. Die genannten Prozentsitze sind oft héher als
‘die Abgeltung der tatsichlichen steuerlichen Vor-
‘belastung der Exportwaren und laufen auf eine in-
direkte staatliche “Exportsubvention hinaus. Héhere
Steuerruckvergutungen werden mit besonderem Nach-
‘druck von Unternehmen. verlangt die bisher im Rah-
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weiterung der Umsatzsteuerriickvergiitung wird viel-
fach damit begrindet, daB3 in anderen Staaten dhn-
liche umfassende steuerliche MaBnahmen zwecks Ex-
portférderung bereits bestehen und vielfach, wie z. B.
kiirzlich in Italien, weiter ausgebaut werden. (Anderer-
seits bemiihen sich allerdings internationale Stellen,
wie z. B. die OEEC, um einen Abbau kiinstlicher Ex-
portférderungsmaBnahmen. An ihre Stelle sollen
Methoden treten, die den Exporteur zu erhthten An-
strengungen auf den Gebieten der Rationalisierung
und der Verkaufsmethoden anhalten.)

Viele der befragten Exporteure verbinden mit
dem Wunsch nach erhéihtér Umsatzsteuerriickver-
glitung die zusitzliche Forderung nach Befreiung
dieser Betrige von der Einkommensteuer. Auch an-

‘dere Subventionen werden verlangt, wie eine teil-

weise Abgeltung der Soziallasten nach franzésischem
Muster, Frachttarifvergiitungen, Exportprimien und
andere mehr.

b) Eine zahlenmiBig bedeutende Gruppe kriti-
siert das Aufienhandels- und Devisenverfahren. Die
meisten Klagen gelten der Langatmigkeit des Ver-
fahrens, der iibermiBigen Biiroarbeit, die mit der
Ausfiillung der verschiedenen Formulare verbunden
ist, und der Unsicherheit, mit der der Exporteur
durch behordliche Ermessensentsche1dungen belastet
wird. Ein Exporteur erwdhnte, daB ihm der amtliche

Bescheid wurde, seine bereits versandbereite Liefe-

rung diirfe nicht abgewickelt werden, da Handels-

-vertragsverhandlungen mit dem Lieferland im Gange

wiren. Andere Exporteure klagen, Devisengenehmi-
gungen fiir auslindische Vorprodukte wiirden mit

.der Begriindung verweigert, daB gleichwertige heimi- -

sche Ersatzstoffe zur Verfiigung stiinden. Tatsdch-
lich wiren aber oft die heimischen Vorprodukte
qualitativ unzureichend, so dal die Exportauftrige

‘nicht erfiillt werden kdnnen. Ein lederverarbeitendes

Unternehmen bemingelt, daB die umstindlichen Im-
portformalititen die Einfuhr von Rohstoffen iiber-
miBig verzogern. Kurzfristige Exportorders kénnten
daher gar nicht iibernommen werden.

c) Viele Exporteure klagen, daB die Kreditkosten
zu hoch seien und sie nicht.iiber geniigend Bank-
kredite verfiigen, um ihren Kunden die im internatio-
nalen Wettbewerb vielfach iiblichen langen Zahlungs-
ziele einrdumen zu kénnen. In diesem Zusammenhang
wird oft auf die groBziigige Exportforderung der eng-
lischen und deutschen Regierung hingewiesen. Man

men' von Koppelungsgeschaften exportiert haben.__ist sich wohl bewuBt, daB die Kapitalarmut der ster-

Aber auch viele an Koppelungsgeschiften unbeteiligte -

Firmen wunschen in die hdchste — vom neuen Ex-
portforderungsgesetz in Aussicht genommene — Riick-
‘vergiitungsgruppe eingereiht zu werden. -Die Er-

reichischen Wirtschaft dhnliche groBziigige MaBnah-
men nicht zuldBt. Es wird jedoch angeregt, die zu-
stindigen Stellen mdchten alle den Exportkledu be-
treffenden Fragen eingehend untersuchen und im
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Rahmen des Moglichen Erleichterungen schaffen.
Wichtig schiene vor allem, daB die GroBbanken die
Kreditwiinsche der kleineren Exportfirmen stirker
beriicksichtigen, selbstverstindlich nach griindlicher
Priifung der finanziellen Grundlagen der betreffen-
den Transaktion. SchlieBlich glaubt man auch, daB
es der Regierung und der Banken gelingen kénnte,
auslindisches Kapital fiir die langfristige Exportfinan-
zierung zu gewinnen.

Viele Firmen halten weiters Kreditgarantien fiir
wiinschenswert. Die objektiven Schwierigkeiten sind
auch hier bekannt. Ein eingehendes Studium der ein-
schliigigen Probleme konnte jedoch neue Wege weisen
und bishér ungenutzte Mdéglichkeiten aufdecken.

d) Eine griindliche Marktforschung, eine zweck-
miBige Werbung und eine gut ausgebaute Absatz-
organisation, wenn notwendig durch Zusammenschluf3
mehrerer Firmen, werden vor allem von Unterneh-
mungen der Maschinenindustrie als Voraussetzung
Lir einen dauerhaften Erfolg im Exportgeschift be-
zeichnet. Aber auch Textilfirmen schlagen hiufig ein
gemeinsames Vorgehen mehrerer Firmen vor. Beson-
ders die kollektive Beschickung von Messen und
Sonderausstellungen. wird oft empfohlen. Die Frage
der kollektiven Werbetitigkeit auf den Auslands-
mérkten kénnte von den zustindigen Fachverbdnden
gepriift werden, die Uber die erforderlichen organisa-
torischen Voraussetzungen fiir solche Aktionen ver-
fiigen. Exportkonferenzen und sachkundige Referate
iiber Exportwesen sollten nach Ansicht einiger
Firmen hiufiger abgehalten werden. Obwohl auf
diesem Gebiet bereits von den Handelskammern viel
geleistet wird, scheint doch der Wunsch nach einem
regen Meinungsaustausch und nach systematischer
Schulung auf dem Gebiete der Marktanalyse und der
Werbung vielfach noch unbefriedigt.

e) Eine Reihe von Vorschligen 146t sich nicht
unter die oben erwidhnten Kategorien einordnen. Hie-
'zu zéhlt z. B. der mehrmals ausgesprochene Wunsch,
man moge beim Abschluf3 neuer Handelsvertréiée auf
die spezifischen Probleme der von diesen Vertrigen
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besonders betroffenen Industrien gréBere Riicksicht
nehmen. Sehr oft wird die regelmiBige Beiziehung
von Wirtschaftsfachleuten bei Handelsvertragsver-
handlungen angeraten. Eine Firma, die Dieselmotoren
erzeugt, machte darauf aufmerksam, daB trotz der in
den Handelsvertrigen enthaltenen Kontingente viele
Einfuhrlinder keine, oder erst nach lingerer Zeit,
Einfuhrbewilligungen erteilen. Eine andere Firma be-
mingelte die langwierige Abwicklung der Zollriick-
vergiitung. Von einigen Seiten wird die Aufrecht-
erhaltung des vom Internationalen Wihrungsfonds
bekdmpften Systems der Material-Riickdeckungs-
Quote (RHM-Quote) befiirwortet.

Die angefithrten Wiinsche, Beschwerden und
Vorschlige lassen aus begreiflichen Griinden einige
tieferliegende Probleme des dsterreichischen Exports,
wie die Steigerung der Produktivitit und die Um-
schichtung der regionalen und warenmiBigen Struk-
tur der Osterreichischen Ausfuhr, unberiicksichtigt. Es
ist auch selbstverstindlich, daB die Wirtschaftspolitik
die Forderungen und Winsche der Exportwirtschaft
priifen muB, ob sie berechtigt und zielfiihrend sind
und ihre Erfiillung mit anderen wirtschaftspolitischen
Zielen vereinbar ist. Gerade die unmittelbar aus der
tiglichen Praxis des Exportgeschiftes stammenden
Anregungen geben jedoch der Wirtschaftspolitik
wertvolle Hinweise, wie sie ihre Exportférderungs-
maBnahmen ausbauen muB, damit die wirtschaftliche
Unabhingigkeit Osterreichs gesichert werden kann.

Befiirwortung von Exportférderungsmafnahmen

Von den befragten Firmen hielten. . .folgende
ExportforderungsmaBnahmen fur dringlich:
a) [ e)

Steverriick- Verein-  Krediter- Absatzor-  Sonstiges
vergitung fachung leichterun- ganisation
u. Export- des AuBen- gen  und Marke-
subventio- handelsver- analysen
nen fahrens
Sigeindustrie und holz-
verarbejtende Industrie. 19 9 14 1 8
Giefiereien, Maschinen-
und Fahrzevgindustrie, = 7 8 6 4 6
Eisen- und Metallwaren-
industrie c.oieeennann 24 14 7 3 12
Leder- und lederver-
arbeitende Industrie... 5 7 1 1 7
Textil- und Bekleidungs-
industrie ..ieoeeiinnn 30 16 8 4 12
Sonstige Industrien ..... 7 3 5 —_ 7
Insgesamt 92 57 M1 13 52




